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слово

макияж и укладка для 
Екатерины: Нина Кушова

А что знаете  

о новой этике вы?

— Новая конституция, новое время, новая этика! Что теперь 
можно и нельзя, как допустимо вести себя, а что уже считается 
аморальным? Знакомы ли вы с правилами новой этики? 
Оказывается, еще по состоянию на 2019 год телефонный 
звонок без предварительной договоренности считается грубым 
нарушением личного пространства. Разумеется, речь о деловых 
отношениях, но, простите, а как без предварительного звонка 
договориться на звонок? Писать в мессенджеры и на почту... 
Отправлять голосовое сообщение без предупреждения — 
это открытая демонстрация того, что ваш комфорт важнее 
комфорта другого человека. С этим я, кстати, соглашусь. 
Дурным тоном считается не пожать женщине руку наравне с 
мужчиной. Опенспейсы тоже устарели, они нарушают личное 
пространство человека, которое даже в рабочее время 

теперь ставится в приоритет. Ну.... В общем, почитайте — у 
экспертов по новой этике еще много правил! Мы, конечно, 
можем брюзжать о том, что свобода сейчас превращается 
во вседозволенность, в обществе перебор с терпимостью 
и традиционные ценности сильно пошатнулись, если не 
сказать больше — разлетелись в прах. Но я предлагаю вам 
выбирать самим, что допустимо, а что нет, и опираться на 
свою внутреннюю этику. Например, я решила для себя, 
что кухня — это не только место, где удобно готовить. 
Если уж быть откровенной, удобнее сходить в ресторан! А 
кухня пусть станет местом для общения и удовольствия. Я 
принимаю эту ценность, а какие ценности принимаете вы?

Екатерина Суслова, главный редактор журнала «Бизнес Класс»

8-922-661-16-34 

kushova_make_up_school

ТЦ «МегаДом», ул. Блюхера, 39, 
корпус В, т. 8-963-000-94-10

ТЦ «Мебель», ул. Герцена 88,  
т. 8-963-000-94-11



слово
Новинки! уже в продаже

главный герой 
вашего дома

Октябрьский пр-т, 149, ТЦ «Спартак Premium», 2 эт.
т.: 745-600, +7 (919) 525-23-88
     gretamebelkirov         greta_kirov
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Наталья Гончарова, 
руководитель 
лингвистического  
центра «ЛИЦО» (litso43.com):

СМОТРЕТЬ НА МИР 
С ДОБРОТОЙ

— Мой главный жизненный принцип — 
все время двигаться вперед, искать 
новые пути для профессионального 
и личностного совершенствования. 
При этом смотреть на мир с добротой. 
Находить хорошее в каждом человеке, 
извлекать плюсы из любой ситуации.

— Я верю, что каждый человек в моей 
жизни неслучайно, учусь у людей — 
беру на вооружение какие-то их 
качества, их опыт.  Вот, например, 
Вячеслав Михайлович Селезнев, бывший 
вице-президент ВТПП, сильно повлиял на 
мое развитие. Я пришла работать к нему 
после 1 курса факультета иностранных 
языков, и на протяжении 4 лет он был 
моим руководителем и наставником. 
Благодаря ему я выросла как личность, 
поверила в свои силы и решилась 
начать свое дело. К 24 годам у меня уже 
была собственная языковая школа. 

— ЛИЦО — это не просто школа, 
где учат иностранным языкам. Наши 
студенты полностью погружаются в 
культуру других стран, изучают их историю 
и быт. Философия моей школы — знания 
меняют возможности. Результаты 
наших студентов подтверждают это.

— Помимо формата оффлайн в скором 
будущем мы представим качественный 
контент онлайн — языковую школу 
Натальи Гончаровой. Если вы готовы 
расширить свои границы и погрузиться 
в новый мир иностранной культуры, 
добро пожаловать в «ЛИЦО»!

Стиль натальи 
гончаровой

Мультибрендовый 
бутик итальянской 
одежды «Эдем»: 
пиджак PAROSH, 20 000 i
блуза PAROSH, 14 000 i
брюки PAROSH, 19 500 i

Сумка Fabrizio, 3 700 i

г. Киров, Сельскохозяйственный 
проезд, 7, т. +7 (922) 905-83-17 

fabrika_fabrizio

myfabrizio.ru

г. Киров, ул. М. Гвардии, 46-а, 
т. (8332) 64-22-75 

edem_kirov

edem_la_scala

правила жизни
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Сергей Добрушкес, 
исполнительный директор  
ООО «ПКФ Умный дом» (umdom.pro)

с а л о н  м у ж с к о й  о д е ж д ы

ЦУМ, 2 этаж (новое крыло), 
т. (8332) 32-40-10

8-922-661-05-43

giovanni_botticelli43

giovannibotticellikirov

Стиль Сергея Добрушкеса

Салон мужской одежды 
Giovanni Botticelli: 
брюки, 7 950 i 
трикотаж, 7 990 i 

-30% летний SALE

жизнь должна быть чем-то 
большим, чем день сурка

— Люблю уединённый отдых на 
природе. Пешие прогулки по лесу или 
путешествия по заброшенным местам — 
хорошая возможность побыть в тишине 
и приобщиться к красоте родного края. 
У нас в области много красивых мест. К 
сожалению, не всегда люди относятся к 
этому богатству природы должным образом.

— Даже если в будущем кое-где людей 
заменят роботы — почему нет? Зачем 
игнорировать новые технологии? Я за то, 
чтобы упростить ежедневные процессы 
и сделать жизнь максимально удобной и 
безопасной. Своими знаниями в этой сфере 
и опытом нашей компании я с удовольствием 
делюсь со всеми, кто приходит в шоу-рум 
«Умный дом». Здесь каждый может испытать 
систему автоматизации в действии, узнать как 
при её помощи освободить себя от множества 
бытовых вопросов, оставив время и силы 
для чего-то большего, чем «день сурка».

— Многие в юности мечтали, чтобы 
чудо-технологии из фильмов и книг о 
будущем вошли в нашу жизнь. Друзья, 
будущее уже наступило: сейчас есть 
прекрасная возможность воплотить эти 
технологии в вашем доме или квартире, 
они стали доступны. Нет причин не 
воспользоваться ими. Главное, чтобы это 
были действительно полезные для вас 
функции, а не просто спецэффекты. Являясь 
прямым представителем европейского 
производителя системы автоматизации, 
используя инженерный подход, мы решим 
вашу задачу с учётом индивидуальных 
потребностей, а не пакетных предложений 
— это и есть настоящий «Умный дом».

правила жизни
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мой 
бизнес 
будет 
жить
Очень хочу, чтобы через 10-15 лет я смогла сказать: 2020 год был 
самым сложным в жизни моего бизнеса, но я его пережила! — 
Юлия Долгоаршинных, руководитель ГК Юлии Долгоаршинных

Нельзя перепрыгнуть яму на 98%

— В самом начале пандемии единственное, что я по-
нимала наверняка — после мир уже не будет преж-
ним. Не предполагала, что нам запретят работать на 
срок больше, чем две недели. Я предприниматель, 
который привык нести ответственность за свое дело, 
за своих людей — и вдруг — ни на что не влияю! Это 
был шок. Но действовать нужно быстро… Нельзя пе-
репрыгнуть яму на 98%: либо перепрыгнешь, либо 
упадешь. И я сразу приняла решение, что мой биз-
нес будет жить.

Когда каждый день на твой расчетный счет «капа-
ют» деньги — и это неоспоримый факт, уже ежеднев-
но не отслеживаешь, сколько их… Ты привык! А после 

история успеха
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мьи, ипотеки, кредиты, как я могла им обещать, что 
смогу заплатить прежнюю сумму, если мы не работа-
ем? Я благодарна всем, кто остался, и благодарна тем, 
кто пришел вновь. Очень хочу, чтобы через 10-15 лет 
я смогла сказать: 2020 год был самым сложным в жиз-
ни моего бизнеса, но я его пережила!

Своим ребятам я, как могла, давала возможность 
зарабатывать: на доставке, на телефоне, в точках вы-
дачи заказов (в ТЦ «Глобус» и в «Шоколаднице»). Мы 
работали по укороченному графику, но работали! 
Просто так просидеть дома на самоизоляции столь-
ко времени — мозг не выдержит! Как потом выходить 
на работу? Я сама не отдыхала за это время ни одного 
дня! Каждое утро собиралась на работу, как обычно — 
макияж и укладка. При этом могла просидеть в тем-
ной кофейне одна весь день (мы не тратили зря элек-
тричество). Но я все равно выглядела так, как будто 
вокруг полно людей. Следить за собой несмотря ни 
на что — это уважение к себе, и оно помогает не па-
дать духом.

поворот на 180 градусов

Как мне удалось сохранить позитив в течение пан-
демии? Наверное, не бездействовать. Бездействие 
убивает! Пандемия заставила нас развернуться на 
180 градусов. Но вот лицом к чему? Это уже — лич-
ный выбор каждого. Я по характеру жизнерадостный 
человек, но мой позитив всегда должен быть подкре-
плен фактами. Поскольку с самого начала я опреде-
лила, что во время и после пандемии мой бизнес бу-
дет жить, мы не сидели сложа руки, а действовали. 
Я привыкла каждый год открывать новое направле-
ние, мне скучно без этого! Мой мозг постоянно требу-
ет работы, поэтому я вот уже 4ый год подряд привожу 
в Киров новый бренд. Оказалось, что даже пандемия 
не смогла мне в этом помешать. Мы съехали с двух 
торговых центров и в результате сформировали но-
вое подразделение — «Центр комфортного дома». Мне 
пришла в голову идея, почему бы не объединить на 
одной площади все товары для дома? Человек при-
шел за мультиваркой, тут же увидел красивую посу-
ду и чай… Это удобно!

два сложных для меня дня

Конечно, только мои домашние видели мое насто-
ящее эмоциональное состояние. Было два сложных 
для меня дня, когда я на самом деле была на грани 
отчаяния. 21 мая, когда ввиду снижения заболевае-
мости открыли салоны красоты, и я была уверена, что 
вот-вот откроют торговые центры. Но не открыли. И 2 
июня, когда без объяснения причин сроки открытия 
торговых центров перенесли на 16 июня. Июнь на са-
моизоляции совсем не входил в мои планы. Не знаю, 
что бы произошло с моим бизнесом, если бы с 8 июня 
нам не разрешили работать оффлайн. Наконец, этот 
сюрреалистический сон закончился. Когда мы откры-

закрытия — день, два, три — никаких поступлений! 
При этом твои финансовые обязательства никто не от-
менял — кредитные обязательства, зарплата персо-
налу, оплата аренд, коллекций… Признаюсь, я поч-
ти поддалась панике: на какой период хватит моего 
остатка на счете и как его правильно распределить? 
Я понимала, что нужно начинать действовать! И мы 
начали.

Одна продажа за весь день —  
боже, какое счастье!

Первое, что мы ввели — это онлайн-продажи. Мои 
консультанты по телефону сообщали клиентам о том, 
что мы готовы привезти любую вещь на примерку, 
что у нас действует доставка и работает виртуальная 
витрина в соцсетях. Сначала, конечно, был полный 
хаос! Не тому позвонили, не так объяснили, не тот 
адрес записали… Голова шла кругом! Я радовалась 
каждой проданной вещи так, как 9 лет назад радова-
лась каждой проданной паре Paolo Conte! Одна прода-
жа за весь день по всем направлениям — боже, какое 
счастье! Меня не покидало ощущение, что я вновь на-
хожусь в периоде стартапа. Уже через неделю я пол-
ностью погрузилась в аналитику, стала ставить пла-
ны по количеству звонков и продаж, мы оттачивали 
процессы, и в итоге каждую неделю выручка медлен-
но, но прирастала. Сейчас я до сих пор ежедневно от-
слеживаю все поступления. Анализирую выручку не 
раз в неделю или месяц, как это было раньше, а каж-
дый день.

За время всеобщей самоизоляции я оптимизиро-
вала бизнес-процессы: пересмотрела функционал, 
проанализировала, от чего можно отказаться хотя 
бы на время пандемии, что можно делать своими 
силами. Урезала серьезно расходную часть, причем 
в первое время — совсем! По всем направлениям. 
Пересмотрели меню в «Шоколаднице». Мы запусти-
ли аппетитное блинное меню и добавили 4 вида рол-
лов в пшеничной лепешке, которые удобно взять с 
собой. Вообще тема «с собой» открыла для нас пер-
спективы. Сейчас даже подумываю о приложении по 
доставке еды.

мозг не выдержит

Я сразу поняла, что путь выживания вместе со 
мной пройдут далеко не все мои сотрудники. Еще в 
начале апреля собрала коллектив и сказала, что не 
знаю, когда закончится эта ситуация и подушки без-
опасности у меня нет. Про субсидии от государства 
тогда еще, кстати, речь не шла. У меня были деньги, 
чтобы заплатить ребятам мартовскую зарплату, но 
как мы будем жить в апреле — я не могла сказать. К 
счастью, многие остались. Например, мы сохранили 
весь коллектив «Шоколадницы». Но если смотреть в 
целом по группе компаний — часть сотрудников ушла 
на биржу труда. И я их прекрасно понимаю! У них се-
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вались, у меня было стойкое ощущение мощного стар-
тапа. Как будто я все начинаю заново — этот внутрен-
ний трепет, волнение. Вот так за ночь собрать всех 
своих сотрудников, когда они до этого 2,5 месяца не 
работали… Это тот еще адреналин!

у меня нет иллюзий

Пандемия научила меня с осторожностью отно-
ситься к кредитам. Я часто брала короткие кредиты 
для запуска новых проектов и быстро их возвраща-
ла. Эта система у меня настолько отлажена, что я в 
ней не сомневалась. Удобно, не теряешь время, не 
ждешь, когда накопишь нужную сумму. Только в де-
кабре я взяла кредит, а тут 2,5 месяца почти не рабо-
тали… Было страшно, как возвращать? Поэтому сейчас 
все силы брошу на работу с первоочередными обяза-
тельствами. Не знаю, как буду действовать дальше, 
но пока мое мнение не изменилось: в нашей стране 
невозможно развивать бизнес без привлечения внеш-
них денежных средств.

Что еще положительного я нашла для себя во время 
периода самоизоляции? Мне нравится, что благодаря 
пандемии я оказалась в общественном поле. Мы соз-
дали неформальную ассоциацию предпринимателей 
в сфере розничного бизнеса, которую я негласно воз-
главляю. Борьба за интересы бизнеса меня подстеги-
вает. Прекрасно понимаю подноготную многих реше-
ний, отдаю себе отчет в том, на что можно повлиять, 
а на что — нет. Смысл тратить свои силы впустую? 
Но если в наших силах что-то изменить, почему не 
попробовать? Например, если есть возможность от-
крыться раньше при условии соблюдения адекватных 
рекомендаций, в эту сторону и нужно работать. Я пы-
таюсь донести: мы, предприниматели, готовы чем-то 
пожертвовать, где-то согласиться на меньшее, но не-
обходимо находить компромисс, который устроит не-
сколько сторон. Недавно я вышла с инициативой во-
йти в координационный совет при администрации 
города Кирова, чтобы представлять интересы малого 
бизнеса в сфере розницы и общественного питания. 
У меня нет иллюзий, но я надеюсь быть услышанной.

прокачала личный бренд

Еще за время самоизоляции мне удалось прока-
чать свой личный бренд. Хотя я не люблю это опре-
деление, сейчас у каждого второго — личный бренд. 
На самом деле я думаю, его невозможно создать ис-
кусственно. За личным брендом обязательно долж-
ны стоять характер и харизма.

Я радовалась каждой 
проданной вещи 
так, как 9 лет назад 
радовалась каждой 
проданной паре Paolo 
Conte! 

Пандемия заставила 
нас развернуться  
на 180о. Но вот лицом 
к чему? это уже — 
личный выбор 
каждого

Когда мы 
открывались,  
у меня было стойкое 
ощущение мощного 
стартапа — как будто 
я всё начинаю заново

Пандемия затронула 
жизнь каждого 
человека — неважно, 
предприниматель он 
или нет. Я вижу мир 
уже изменился 
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Мне не стыдно за то, чем я занимаюсь, за тех, кто 
у меня работает, как мы представлены в городе, не 
стыдно за то, что я говорю, какие комментарии и ин-
тервью даю. Я честный предприниматель и честный 
партнер. Но в целом мой личный бренд — следствие 
моей работы, ведения бизнеса, принятия решений и 
в целом ответственности за тех людей, которые тру-
дятся в моей группе компаний. Мои родители и учи-
теля научили меня грамотно доносить свою позицию, 
грамотно говорить и писать, быть обязательной и ак-
тивной. Понятно, что я не идеал. Проблемы и недо-
статки мне не чужды. Но абсолютно счастливых и 
беззаботных людей можно найти только в психиатри-
ческой больнице. Я чувствую, что интересна людям, 
а значит — развиваюсь в правильном направлении.

пандемия — чистка для бизнеса,  
людей и планеты

Пандемия затронула жизнь каждого человека — 
не важно, предприниматель он или нет. Я вижу, что 
мир уже изменился. В других городах, например, в 
Нижнем Новгороде или в Уфе, на улицах и в торго-
вых центрах стало меньше людей. Маски и перчатки 
— уже не признак заболевшего человека, а наша по-
вседневная норма. И это еще не все перемены, они 
проявляются постепенно. Многое зависит от того, 
какой выбор делает человек — что он видит в проис-
ходящих с ним переменах — тупик или шанс, нега-
тив или позитив?

Пострадали все, но в разной степени. А кто-то 
даже заработал, потому что маски и антисептики 
стали «золотой жилой». Но в целом пандемия — это 
очень хорошая чистка. Для бизнеса, людей и пла-
неты. Мой бизнес почистился от ненужных процес-
сов, возможно, от ненужных партнеров и людей. Я 
верю, что все произошедшее в этот период — к луч-
шему. Пандемия показала, что мы очень много мо-
жем делать меньшими усилиями. Пора пересмотреть 
свое потребительское отношение — к природе, к сво-
ему делу, друг к другу. Такое чувство, что Вселенная 
потыкала нас носом, как нашкодивших котят. И сей-
час только переосмысление своих поступков, мыс-
лей, отношений позволит нам повернуть на лучший 
путь развития. Путь, который каждый из нас выби-
рает себе сам. 

julia_dolgoarshinnykh

julia-dol.ru
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Начинайте,  
а мы поддержим!

Грамотный инструмент поддержки может спасти 
бизнес — Александр Шатунов, управляющий 
Кировским операционным офисом ПАО «НБД-Банк».

Льготные условия по РКО

— Средний и малый бизнес — это 
ключевые партнеры НБД-Банка, 
а также гарант социальной ста-
бильности экономики регионов. 
Даже в самой непростой ситуации  
НБД-Банк всегда готов поддержать 
своих клиентов.

Мы запускаем специальное пред-
ложение по расчетно-кассовому об-
служиванию. С 1 июля по 31 августа 
2020 года в рамках акции «Мы под-
держим», НБД-Банк предлагает бес-
платное открытие расчетного сче-
та, установку и настройку системы 
Интернет-Банк, выпуск карты к сче-
ту по тарифу «Начальный», а также 
предлагает воспользоваться скидкой 
на обслуживание расчетного счета. 

Льготные условия по расчетно-
кассовому обслуживанию будут дей-
ствовать в течение трех месяцев с 
момента открытия расчетного сче-
та. По истечении первых трех ме-
сяцев льготного обслуживания пре-
доставляется возможность перехода 
на тарифный план «Стартовый» до 
окончания календарного года или на 
любой другой действующий тариф.

Используйте все 
возможности

Уже более 28 лет НБД-Банк спе-
циализируется на работе со сред-
ним, малым и микробизнесом. За  
годы работы мы вместе с нашими 
клиентами пережили разные эко-
номические ситуации, и понима-
ем, что грамотный инструмент под-
держки способен спасти бизнес и 

создать хорошие условия для даль-
нейшего восстановления и роста. 

За первое полугодие 2020 года 
по Программе льготного кредито-
вания НБД-Банком утверждено кре-
дитов на сумму 1,6 млрд рублей. 
Всего за шесть месяцев текущего 
года выдано кредитов МСП на сумму 
968,6 млн руб. Статистика наглядно 
показывает, что предприниматели 
активно используют возможности, 
которые им предоставляет НБД-Банк, 
для развития своего бизнеса.

Сохранить стабильность 
и рабочие места!

Мы продолжаем осуществле-
ние программ льготного креди-
тования малого и среднего пред-
принимательства с расширением 
возможностей по рефинансирова-
нию кредитов для приоритетных 
отраслей, программу стимули-
рования кредитования МСП, про-
грамму сохранения занятости для 
пострадавших  отраслей, а так же 
программу для восстановления биз-
неса. Продолжает действовать и спе-
циальное предложение по лизингу.

Несомненный плюс новых про-
грамм ПАО «НБД-Банк» для под-
держки малого и среднего бизнеса 
заключается в комплексном подхо-
де и их своевременности. Создание 
благоприятных условий для разви-
тия бизнеса — одна из ключевых за-
дач НБД-Банка. Надеемся, что реа-
лизация новых программ позволит 
продолжить стабильную работу мно-
гим предприятиям и сохранить  ра-
бочие места! 

*Подробнее об условиях участия в новых 
программах для поддержки малого и среднего 
бизнеса можно узнать у менеджеров по 
кредитованию в офисе НБД-Банка.

Кировский операционный офис:  
г. Киров, ул. Ленина, 79б/ ул.Герцена, 6 
т. 8 (8332) 64-57-62

nbdbank.ru

1,6 млрд рублей 

сумма утвержденных кредитов по 
программе льготного кредитования 
за первое полугодие 2020 года.

968,6 млн рублей 

сумма выданных кредитов МСП 
за первое полугодие 2020 года.
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ХОРОШИЙ КЛИМАТ:

ВЫБОР ВСЕГДА ЗА КЛИЕНТОМ

— К каждому клиенту нужен ин-
дивидуальный подход. Фраза ба-
нальная, но действительно очень 
важная. Работая на рынке уже 
долгое время, мы всегда стараем-
ся подойти к поставленной заказ-
чиком задаче нестандартно. Для 
нас важно найти именно то реше-
ние, которое нужно клиенту, ко-
торое ему максимально подходит. 
Нужно «подешевле»? Мы можем 
предложить подходящие вариан-
ты, предварительно объяснив, что 
некоторые из них в дальнейшем 
могут обойтись только дороже. Так 

или иначе, выбор всегда остаётся за 
клиентом.

ПРАКТИЧНЫЙ ТЕПЛООБМЕН

На заводе ОАО «БКК» существо-
вала проблема избытка тепла в про-
изводственном цехе и его недо-
статка в складском помещении в 
зимний период. В ходе проектных 
работ мы приняли решение устано-
вить 2 вентиляционные установки 
с газовым нагревом и рекупераци-
ей. Рекуператор — устройство, кото-
рое позволяет температуру уходяще-
го воздуха использовать для обмена с 
температурой приходящего. Это по-

могает летом сохранять прохладу, а 
зимой — тепло. Как следствие — рас-
ходуется меньше ресурсов. Также 
мы направили тепло из производ-
ственного цеха на отопление склада. 
Предусмотрели и систему перетоков.

Сейчас эта система отлично функ-
ционирует и позволяет сотрудникам 
завода чувствовать себя более комфор-
тно на рабочем месте.

ПРОЙТИ ЧЕРЕЗ 
«ИГОЛЬНОЕ УШКО»

Один из наших давних пар-
тнёров — главный торговый центр 
Кирова — ЦУМ. В своё время мы 

Обращаясь к нам, будьте уверены, что 
мы не перекинем ответственность на 
других подрядчиков — Юрий Баранов, 
Руководитель ООО «АТК Теплогаз»

НЕ ТОЛЬКО НА ОБЪЕКТАХ, 
НО И В КОЛЛЕКТИВЕ

бизнес
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полностью смонтировали оборудо-
вание: тепловое, вентиляционное, 
водяное, а также провели наружные 
сети. Всё это было сделано во время 
реконструкции ТЦ несколько лет 
назад. Оборудование, находившее-
ся там до этого, просто «морально» 
устарело и уже не соответствовало 
современным требованиям.

Была проделана невероятная ра-
бота. Нам, как подрядчику, при-
шлось провести все коммуникации 
через «игольное ушко», чтобы их не 
было видно — такое решение при-
няло руководство торгового центра. 
Мы ломали голову, но придумыва-
ли интересные технологические ре-
шения — развивали своё простран-
ственное воображение.

Сейчас, когда я захожу в ЦУМ, я 
получаю невероятное удовлетворе-
ние от проделанной работы — чув-
ствую себя комфортно на каждом 
квадратном метре! Найду смелость 
сказать, что на данный момент этот 
торговый центр самый оснащённый 
в плане климата, а его энерговоору-
жение — просто на высоте.

ДИСТАНЦИОННЫЙ НАГРЕВ

Также недавно закончились ра-
боты в цехе покраски на Кировском 
ССК. Задача стояла достаточно ин-
тересная: вентиляция и отопление 
огромного по своим масштабам по-
мещения с потолками 12 метров.

Тут мы применили технологию 
длинноволновых нагревателей тем-
ного типа. Это газовые котлы, кото-
рые располагаются под потолком и 
греют не воздух, а предметы и лю-
дей, находящихся в помещении. 
Происходит это благодаря инфра-
красному излучению.

Конечно, данная технология — 
весьма недешевое решение, и при-
менима она исключительно к по-
мещениям с высокими потолками: 

не менее 8-10 метров. Но результат 
того стоит. Если в помещении, до-
пустим, 15 градусов — человек чув-
ствует себя комфортно, как будто 
температура 25 градусов. Этот па-
раметр, кстати, регулируется. В до-
полнение ко всему этому, в дальней-
шем происходит большая экономия 
в потреблении газа, так как эта тех-
нология энергоэффективна.

ЧТО-ТО НЕ ТАК? 
МЫ РЕШИМ ВОПРОС

Есть фирмы, которые занимают-
ся только вентиляцией, только ото-
плением, только проектировани-
ем...  Мы же приходим к заказчику 
с предложением сделать всю рабо-
ту под ключ: от проекта до запуска.

Когда компания обращается к 
нам, она может быть уверена, что 
не попадёт в ситуацию «отфутбо-
ливания», когда разные подрядчи-
ки начинают перекидывать ответ-
ственность друг на друга. Мы берём 
на себя полную ответственность за 
работу.

РАБОТАТЬ В КОМАНДЕ 
И НИКОГО НЕ ПОДВОДИТЬ

Наши сотрудники — наша цен-
ность. Непросто найти квали-
фицированных специалистов. 
Случалось, что компании-конку-
ренты переманивали наших со-
трудников, предлагая больший до-
ход. Немного проработав у них, 
люди возвращались обратно. Один 
раз нашему сотруднику в новом 
коллективе с первого дня дали по-
нять, что он «никто».

Мы же стараемся сохранять мак-
симально хорошие, доверительные 
отношения. Стараемся поддержи-
вать хороший климат не только на 
объектах наших клиентов, но и в 
собственном коллективе. 

Поздравляю с Днём строителя!

В связи с прошедшим профессиональным праздником хочется 
поблагодарить всех наших сотрудников и партнёров за их 
труд и вклад в развитие инфраструктуры нашего города. 
Отдельная благодарность партнерам за то, что нам доверяют. 
Мы стараемся и будем стараться оправдывать ваше доверие 
и выполнять свою работу всё также качественно!

Киров, 1-ый Кирпичный пер., 15

(8332) 51-07-90

atkteplogaz.ru

Вентиляция цеха на КШЗ 

Проектирование и монтаж 
коммуникаций в ЦУМе 

Монтаж систем вентиляции и 
кондиционирования в ТЦ «Крым»

бизнес
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имеет 
последствия

Хотите продать квартиру? Сначала 
получите одобрение финансового 
управляющего! — Ольга Дозмарова, 
руководитель юридической компании 
Д.О.М. рассказала о неудобствах, 
возникающих из-за банкротства

Передайте ваши карты!

— Как показывает практика, финансовые трудности мо-
гут коснуться каждого. Бывает, доходит до того, что бан-
кротство кажется единственно верным выходом. Однако 
не стоит сразу же бежать и запускать эту процедуру, ведь 
она имеет большие правовые последствия! 

Уже с самого начала начнётся большой дискомфорт —
вы потеряете право на распоряжение своими финансами. 
Физическое лицо обязано сдать назначенному финансо-
вому управляющему все свои карты (как дебетовые, так 
и кредитные), а также передать логины и пароли от них. 
Гражданин теряет возможность управлять своими банков-
скими счетами. Хотите продать квартиру или машину, 
но находитесь в стадии банкротства? Хотите что-то приоб-
рести? Сначала получите одобрение вашего финансового 
управляющего! Даже предлог «продаю, чтобы рассчитать-
ся по долгам» не поможет, ведь уже поздно. 

Вы получаете запрет на все сделки дарения имуще-
ства, даже в пользу самых близких родственников. А в не-
которых случаях и вовсе можно получить запрет на выезд 
за пределы РФ. Вы теряете право даже на распоряжение 
своей заработной платой. Её за вас получает финансовый 
управляющий. И вся эта ситуация может длиться от 3 ме-
сяцев до года, а в случае продажи имущества может быть 
и больше...  

Долгосрочные неудобства

Даже после окончания банкротства неудобства будут 
преследовать вас ещё долгое время. Так, например, на 
протяжении 3 лет вы не вправе быть директором. В тече-
нии 5 лет вы обязаны практически везде указывать свой 
статус банкрота. На протяжение этого же срока вы не може-
те открывать ИП, ООО, быть учредителем, а также прово-
дить повторную процедуру банкротства. Хоть все эти меры 
и временные, но они могут очень негативно повлиять на 
качество жизни, ведь страдаете не только вы, но и ваши 
родственники. Помимо этого, сведения о банкротстве пу-
бликуются и в общедоступных источниках, таких как, 
например, Единый федеральный реестр сведений о бан-
кротстве и газета Коммерсантъ. Эти источники могут про-
смотреть банк при выдаче займа, работодатель, который 
захочет проверить наличие гражданина в этом реестре и 
даже ВУЗ, в который поступает ваш ребенок. Разумеется, 
это может сыграть далеко не в вашу пользу.

Не знаешь, как поступить в трудной финансовой ситу-
ации? Не спеши с действиями. Запишись на бесплатную 
консультацию по телефону:  8(922)668-76-60. 

бан-
крот-
ство 

г. Киров, 
ул. Герцена, 22к1, оф. 1

+7 (922) 668-76-60,  
45-35-81, 78-96-68

mr.ooodom2014@mail.ru
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Продажа объектов 
недвижимости

Сектор недвижимости ПАО Сбербанк
Электронная площадка  ЗАО «Сбербанк-АСТ»
Реестр объектов

Адрес: Кировская область, г. Вятские Поляны, ул. Урицкого, 55

Продажа объекта единым лотом 
(английский аукцион)

Помещение S = 660,2 м² 
Здание гаража S = 40,5 м²

Начальная цена 7 428 000 руб. с НДС

Обязательным условие: заключение договора  
аренды банком помещений S = 193,9 м².  

Срок аренды – 10 лет .

Обременения отсутствуют.

Адрес: Кировская область, пгт. Подосиновец, ул. Советская, 87

Сектор недвижимости ПАО Сбербанк
Электронная площадка  ЗАО «Сбербанк-АСТ» 
Реестр объектов 

(8332) 36-89-78, 8-922-970-44-88
utp. sberbank-ast.ru, 

avito.ru/pao_sberbank_8612

(8332) 36-89-78, 8-922-970-44-88
utp. sberbank-ast.ru, 

avito.ru/pao_sberbank_8612

Продажа объекта (голландский аукцион)

Здание, S= 488,4 м² 
с земельным участком S= 1234 м²

Начальная цена       2 580 000 руб. с НДС   
                                     1 548 000 руб. с НДС; 
Минимальная цена 1 032 000 руб. с НДС.

Обязательное условие: заключение договора аренды 
банком помещений S= 120,3 м². 

Срок аренды – 10 лет. Существующие обременения – 
заключенные договора аренды S= 109,1 м².

Адрес: Кировская область, г. Луза, ул. Ленина, 47

Сектор недвижимости ПАО Сбербанк
Электронная площадка  ЗАО «Сбербанк-АСТ» 
Реестр объектов

(8332) 36-89-78, 8-922-970-44-88
utp. sberbank-ast.ru, 

avito.ru/pao_sberbank_8612

Продажа объекта единым лотом 
(английский аукцион)

Здание S = 1318,7 м² с земельным участком S = 2675 м²  
Здание стоянки на 2 автомашины S = 100,7 м²

Начальная цена продажи 10 200 000 руб. с НДС;

Обязательным условием продажи — заключение 
договора аренды банком помещений S= 536,8 м².  

Срок аренды – 10 лет. Существующие обременения – 
заключенные договора аренды S = 242,5 м².



Государство оплатит кружки 
и секции для детей

— В 2020 году в Кировской области на-
чата реализация нового федерально-
го проекта «Успех каждого ребенка», в 
рамках которого частным учреждени-
ям дополнительного образования, а 
также индивидуальным предприни-
мателям, работающим в этой сфере, 
дается доступ к бюджетному финан-
сированию. Если на данный момент 
за кружки и секции детей платят ро-
дители, то при введении системы 
ПФДО (персонифицированного фи-
нансирования дополнительного обра-
зования) частично или полностью за 
них платит государство. Проект осу-
ществляется с целью сделать допол-
нительное образование для детей бо-
лее доступным.

Как улучшится доступность 
образования для детей?

В этом году чтобы сделать вы-
бор кружков и секций максималь-
но удобным, родителям предлагает-
ся получить на ребенка от 5 до 18 лет 
сертификат персонифицированно-
го финансирования в Региональном 
навигаторе дополнительного образо-
вания на сайте 43.pfdo.ru . Там же, в 
Региональном навигаторе семья смо-
жет выбрать дополнительную обще-
образовательную программу в любой 
организации —участнике системы 
ПФДО и подать заявку на обучение. 

Сертификат, который семья полу-
чает на ребенка, нематериален. Он 

представляет собой запись в информа-
ционной системе. Номинал сертифи-
ката зависит от средств, выделенных 
из бюджета конкретного муниципа-
литета, и потратить его можно исклю-
чительно на оплату услуг дополни-
тельного образования. Оформляется 
Сертификат единожды на детей от 5 
лет и действует до исполнения ребен-
ку 18 лет. 

Оплатить дополнительное образо-
вание средствами сертификата можно 
только по программам, внесенным 
в Региональный навигатор, при ус-
ловии достаточности средств в муни-
ципальной программе ПФДО на мо-
мент подачи запроса на зачисление 
на обучение.

Воспользовавшись средствами 
сертификата для оплаты интересую-
щей программы, семья получает воз-
можность экономить свои деньги. 
Система ПФДО позволяет частным 
образовательным учреждениям, уча-
ствовать в реализации программ 
для детей за счет средств сертифика-
та ПФДО наравне с бюджетными ор-
ганизациями. Это увеличит доступ-
ность дополнительного образования 
во всех смыслах: как с точки зрения 
поиска организации, так и с финан-
совой точки зрения.

Кто может  
использовать сертификат?

С о г л а с н о  П о с т а н о в л е н и ю 
Правительства Кировской области 
№ 389-П от 20.07.2020 в 2020 году 
только 24 муниципалитета внедря-

Детям — 
доступное 
образование!

О том, как частные образовательные 
учреждения дополнительного 
образования могут получить доступ 
к бюджетному финансированию, 
рассказала Жанна Родыгина, директор 
КОГОБУДО «Дворец творчества —Мемориал»

г. Киров, ул. Сурикова, 21, 
т.: 57-15-91

Rmc.kirov43@yandex.ru

ют сертификаты ПФДО с финансо-
вым обеспечением, остальные нач-
нут работу в статусе учёта — это 1 этап 
внедрения. В следующем году пла-
нируется включить в систему уже все 
муниципалитеты.

Стань открытым 
для потребителя!

Одним из основных требова-
ний станет наличие образователь-
ной лицензии. Другим немаловаж-
ным условием является процедура 
сертификации дополнительных об-
щеобразовательных программ. При 
соблюдении всех условий и после про-
верки всех данных организация по-
падает в реестр, а значит становится 
полностью открытой для потребите-
лей.Любой руководитель учреждения 
дополнительного образования может 
обратиться в Региональный модель-
ный центр дополнительного образо-
вания Кировской области и получить 
информацию о том, как зарегистри-
роваться в системе ПФДО, подать доку-
менты на занесение в реестр и пройти 
процедуру сертификации. 

размышления
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Youtube-канал  
«СанПро43»

Примеры 
дизайн-проектов

*Акция действует до 30 сентября 2020 г. Скидка предоставляется только при выполнении всех условий акции. Информация об организаторе акции, 
правилах ее проведения, количестве подарков, сроках и месте их получения уточняйте по т. (8332) 77-40-47, а также на сайте sanpro43.ru. 
ИП Печенкин Александр Александрович, ОГРН 314434518200087.

ул. Труда, 71 (ТЦ «СтройРемо», 2 этаж),

(8332) 77-40-47

sanpro43.ru

sanpro43

sanpro43_plus 

sanpro43

Закажите 
дизайн

Закажите 
ремонт

Получите скидку на ремонт,  
равную стоимости дизайн-проекта

Наслаждайтесь 
готовым результатом!

Александр Печёнкин,  
директор компании 
«СанПро43»

дизайн квартиры в подарок* 
Это просто праздник какой-то!
Реализованный проект санузла в коттедже

Преимущества разработки дизайн-проекта от «СанПро43»:

◆  консультации дизайнеров, без заказа полного проекта
◆  выполняем проекты отдельных помещений
◆  создаем проекты нужной степени детализации  
   (от планировок до 3D-визуализации и с подбором материалов)
◆  готовы приступить к работе сразу, без очередей

◆  есть возможность посмотреть портфолио и выбрать дизайнера
◆  дизайнер работает в связке с техническим специалистом      
   (кураторство проекта)
◆  сопровождение во время ремонта
◆  окончательный расчет после полного одобрения заказчиком



а что, если 
вторая волна?

что будут делать кировские 
предприниматели, если 
повторится весенний 

сценарий — они рассказали 
журналу «Бизнес класс»

есмотря на то, что без ГСМ никуда, во время самоизоляции произошло па-
дение прибыли просто до какого-то исторического минимума. Сейчас по-
степенно восстанавливаемся, все налаживается.

За это непростое время мы научились работать удаленно. В теории, мы, 
конечно, были к этому готовы, но практики не хватало. Наладили доку-
ментооборот, соблюли некоторые формальности... Сейчас к подобным си-
туациям уже готовы!

Чтобы свой бизнес удержать, нужно его очень четко контролировать. 
Если все схвачено, ты можешь быстро переставить всё на новые рельсы. 
Конечно, это касается далеко не всех. Например, фитнес проблематично 
перевести на удаленку, хотя некоторым и это удалось. В противном случае 
остаётся только желать лучшего.

Сергей Киселев,

Генеральный директор холдинга 
«движение»

Н

спецпроект
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Накопительное страхование жизни:  
10% портфеля, до 7% годовых

Инвестиционная часть:  
30% портфеля, до 30% годовых

Пассивная часть: 60% портфеля, 
принесет до 5% годовых

•	вклады до 5 лет

•	карты

•	ОМС  
(обезличенные металлические счета: 
золото, серебро, платина, палладий)

 Октябрьский пр-т, 125,

 (8332) 51-98-89    RozhdestvenskayaEM@kirov.rshb.ru

© 2000-2019 АО «Россельхозбанк» Генеральная лицензия Банка России № 3349 от 12.08.2015 г.

как эффективно планировать 
финансовый портфель

•	сохраните вложенные средства, 
программа ИСЖ:  
(инвестиционное страхование жизни, с 
возможностью получения дополнительного 
инвестиционного дохода до 13 %)

•	облигации до 9% годовых

•	вложите с определенной долей 
риска, но и с возможностью получить 
дополнительный инвестиционный 
доход до 30% годовых. ПИФ (паевые 
инвестиционные фонды), ДУ (доверительное 
управление) акции, еврооблигации, 
структурированные продукты

•	 Возможность сохранения привычного уровня 
жизни (вас и вашей семьи) при наступлении 

негативных событий. Связанных со здоровьем. 
Адресная передача денежных средств.

•	 Программу можно оформить на срок 
от 5 до 30 лет, выбрав комфортные  

для себя взносы: ежеквартальные, 
полугодовые, годовые



есной, когда начали вводить режим ограничений, 80% наших заказчиков 
ушли на самоизоляцию. У нас появилось много времени, которое мы потра-
тили на обучение: отшлифовывали то, что было на наш взгляд проблемным, 
усилили внедрение инструментов управления. Теперь у нас есть внутренний 
план действий. Если будет «вторая волна», мы подготовили финансовую по-
душку безопасности, которая позволит какое-то время переждать, пока выпол-
няем этот план.

За время пандемии мы научились «не складывать все яица в одну корзи-
ну» и открыли для себя новых клиентов из тех отраслей, которые ранее не счи-
тались основными. Если пандемия снова начнёт развиваться, то на данный 
момент у нас есть сразу несколько целевых групп и предприятий-партнеров, 
которые не прекратят работу.

Я считаю, что всем предпринимателям нужно сосредоточиться на финан-
совом планировании: накапливать резервы и готовить резервные фонды и 
финансовые корректировки на случай ЧС. Заранее подготовить стратегиче-
ские планы на несколько вариантов развития событий. Когда стало понят-
но, что распространение коронавируса набирает обороты, мы подготовили 
3 различных плана действий: оптимистичный (если все быстро закончит-
ся), пессимистичный (если ситуация затянется и работы не будет) и проме-
жуточный (работа будет, но объемы упадут). В случае наступления каких-то 
неопределенных ситуаций в дальнейшем нам не придется тратить месяц-
полтора на ожидания и раздумия. Мы начнем действовать с первого дня!

Дмитрий Журавлёв, 

директор компании 
«Кировпромбезопасность»

В

спецпроект
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режде всего необходимо отметить, что во время пандемии мы не прекраща-
ем работать, так как фармацевтическое производство относится к отраслям, 
которые продолжают свою деятельность даже в такой сложной эпидемиологи-
ческой обстановке. Будет «вторая волна» или нет, в любое время наша миссия 
остается неизменной: защищать жизни и здоровье людей, делая лучшие ми-
ровые технологии доступными каждому.

Как и всем, не только в нашей стране, но и во всём мире, нам пришлось 
«перестраиваться» на новые рельсы самоизоляции: работать вне стен офиса и 
учиться взаимодействовать виртуально. Нельзя сказать, что конференц-связь 
стала для нас новинкой. Напротив: сотрудники нашей компании практически 
ежедневно проводили и проводят совещания с нашими иностранными пар-
тнерами по всему миру. Стоит признаться, что в некоторой степени встречи 
стали проходить продуктивнее  с точки зрения экономии главного ресурса де-
лового человека — времени.  

Воля, трезвый разум, продуманные шаги по выравниванию ситуации, 
а также ответственность, которую готов брать на себя топ-менеджмент, дают 
силы идти вперед и не опускать руки, мы пересмотрели бюджеты, четко про-
анализировали расходные статьи. Это помогло нам вовремя выполнять все 
обязательства, как перед партнерами, так и перед трудовым коллективом. 
Советуем не отчаиваться и не паниковать, но искать и анализировать. Выход 
есть всегда.

Михаил Некрасов,

генеральный директор компании 
«НАНОЛЕК»
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ds-home.ru 

vk.com/uborka_kirov

@delicatservis

т. (8332) 782-782

Передайте  
домашние хлопоты 

профессионалам!

Все виды 
клининговых услуг 

для вашего дома
ДОМАШНИЙ  

КЛИНИНГ



андемия — тяжелый период для любого бизнеса, но в то же время это также 
и хорошая (хоть и жестокая) школа. За время действия ограничительных мер 
мы научились ещё больше дорожить каждым пациентом, который доверяет 
нам своё здоровье в этот период. Также было принято решение все импорт-
ные расходные материалы в дальнейшем закупать на год вперёд.

Случится может всякое, поэтому надо быть готовым к так называемой 
«второй волне». Что делать? Конечно же, выполнять общие требования, на-
правленные на недопущение пика развития эпидемии. В случае повторе-
ния весенней ситуации мы будем продолжать работу, оказывая экстренную 
помощь и принимая все меры безопасности для наших пациентов. Что ка-
сается бизнеса региона в целом, тут можно посоветовать организациям соз-
дать некий резервный фонд, чтобы в случае чрезвычайной ситуации можно 
было поддержать и сохранить главную ценность — коллектив единомышлен-
ников. Остальное приложится!

Юрий Колышницын,

владелец клиники «Наедине»

П

спецпроект

август 202028



Новая оптика «Виктория»

Октябрьский пр-т, 116
ул. Воровского 104а 
ТЦ «Точка» 
ТЦ «Европейский» (1 этаж)

 виктория-оптика.рф
 opticaviktoria
 optica_viktoria43
 optica_viktoria43

ТЦ Green Haus (1 этаж)
ул. Орловская, 52 
Кирово-Чепецк, ул. Ленина, 49

 45-11-47

• работаем с 1993 года
• команда профессионалов
• 140 м2 оптики

• более 2,000 оправ в 2 залах оптики
• больше 10,000 позиций контактных линз
• скидка 40% на солнцезащитные очки

Октябрьский проспект, 116
Почему 
стоит сюда 
прийти?

Александр Попов,
владелец фотостудии 

Premium Popov

Сергей Добрушкес,
исполнительный директор 

«ПКФ Умный дом»

Григорий Попов,
владелец фитнес-клуба 

Fitness Life

Андрей Воротников,
директор КРЦ 

«Охрана труда»

Ильяс Агаев,
основатель Водовоз 

из Русского села®



андемия заставила переосмыслить наши направления бизнеса и показала, 
какие из них являются правильными, какие прибыльными, а какие следует 
сделать основными. Конечно же, усилилась интернет-торговля, мы начали 
развивать это направление более активно. Появился опыт удаленной работы.

Конечно, удаленка не касается производственного бизнеса. В этом 
случае нужно просто соблюдать все меры безопасности, предписанные 
Роспотребнадзором. Если и произойдёт вторая волна, мы уже будем к этому 
готовы.

Нужно максимально прислушаться к полученному опыту и провести тща-
тельный анализ своего бизнеса, ведь самоизоляция вскрыла все недостатки, 
какие были. Разумеется, нужно усилить бизнес в этом месте. Конечно, если у 
твоего бизнеса лишь одно направление, то это большой риск. Можно посове-
товать расширяться, хотя тут, конечно, всё упирается в финансовый вопрос. 
Если кто-то до сих пор не понял, что нужно развивать интернет-направления, 
то сейчас самое время это сделать. Удаленка — это не смертельно: нужно ста-
раться работать на результат, а не на выработку часов.

Некоторые бизнесы переориентировались, например, на производство ма-
сок — молодцы! Надо только понимать, что это временное решение и не обе-
спечит постоянный доход.

Вся эта история с самоизоляцией — большой опыт для всех: как для биз-
неса, так и для властей. Все наделали ошибок, но получили бесценный 
опыт. Осталось только использовать его для того, чтобы улучшить ситуацию 
в дальнейшем.

Борис Пестов,

генеральный директор фабрики 
художественных материалов

«Арт. Аванград»
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Реквизиты ИП Русских К.Л.,  ОГРН 304434531500190, ИНН 434600971442.  www.maxi-flora.com

Срок проведения акции с 07.11.2019 г. – 14.03.2021 г. Определение призера акции с 15.03.2021 г. – 21.03.2021 г. Территория проведения акции – Кировская область, Республика Коми и Республика 
Татарстан. Акция проводится среди физических лиц в возрасте от 18 лет, имеющий действующий паспорт гражданина РФ. Вся необходимая информация о проводимой акции, в т.ч. информация 
о порядке участия в Акции, размещена на официальном сайте www. maxi-flora.com

Заказывайте цветы в интернет-магазине «Макси Флора», и мы привезем ваш букет в любую точку города! 

При заказе через интернет 

магазин www.maxi-flora.com

Подарите букет свежих 
цветов, не выходя из дома!

-20%

8 800 444 0188  
maxi-flora.com 

√   Всегда свежие цветы
√   Бесплатная доставка
√   Гарантия качества

√   При заказе букета  
      от 1 000 i вы участвуете 
      в розыгрыше автомобиля

Быстро, качественно и недорого!



ерьёзными «учениями» стала для нас пандемия. Нам пришлось быстро 
мобилизоваться, оперативно отвечать на все возникающие вопросы и 
более ответственно отнестись к здоровью: как к своему, так и к здоро-
вью окружающих.

Если будут вводить повторные ограничения, то скорее всего это будет 
обосновано реальной опасностью распространения коронавируса. К это-
му нужно относиться с пониманием, ведь это самый настоящий форс-
мажор. Нужно обязательно следовать всем требованиям, которые предъ-
являет Роспотребнадзор и полностью их соблюдать.

Не взирая на все послабления режима ограничений, мы продолжа-
ем соблюдать жесточайшие меры контроля и безопасности: внутренний 
режим ограничений, запрет на внешние посещения, масочный режим, 
разумеется перчатки, постоянная обработка рук, допобработка поверх-
ностей... Если есть острая необходимость посещения хлебокомбината у 
наших партнёров, то мы собираем все нужные справки по состоянию их 
здоровья, а также проводим осмотр.

Вся эта ситуация заставила нас посмотреть на вещи, связанные со 
здоровьем, с другой стороны. Все меры безопасности, которые мы ввели 
во время самоизоляции, позволили нам существенно сократить число 
случаев респираторных заболеваний среди наших сотрудников.

Что касается работы через интернет, мы практикуем это уже давно. 
Сократили количество контактов с партнерами, находящимися за преде-
лами нашего региона, ограничившись видеоконференциями. Это никак 
не сказалось на нашем бизнесе. Что касается поставок, то все присутству-
ющие при этом сотрудники обеспечиваются мерами индивидуальной 
защиты. Проводится дополнительная обработка автомобилей, тары и 
соблюдаются все меры предосторожности.

Юрий Луппов,

генеральный директор
АО «Кирово-чепецкий хлебокомбинат» 

(ТМ «чудохлеб»)
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чей регион ответственности. Мы 
всегда на связи с нашими партнера-
ми, клиентами и заказчиками, сре-
ди которых большинство ключевых и 
системообразующих предприятий. 
Слаженная командная работы и опе-
ративное решение вопросов — вот 
показатель надежной компании. 

г. Киров, Октябрьский пр-т, 104,  
оф. 603, т.: 8-800-600-10-20 
(доб. 4521, 4522, 4523, 4524, 4525)

vftdu@uncomtech.com

uncomtech.ru 

Каждый человек в нашей команде четко выполняет свои задачи — Наталья Вершинина, 
директор вятского филиала ООО «ТД «УНКОМТЕХ» (холдинг кабельных заводов 
АО «Кирскабель», АО «Иркутсккабель»)

Взаимопонимание 
и сплоченность

— Несмотря на трудности, которые с 
широкого плеча «подарил» нам 2020 
год, нам удалось сохранить не толь-
ко выпуск и реализацию кабельно-
проводниковой продукции, соглас-
но намеченным планам 2020 года, 
но и коллектив. Взаимопонимание 
помогает нам принимать решения 
слаженно и оперативно. Каждый че-
ловек в нашей огромной команде (а 
это два завода и еще 19 филиалов-от-
делов продаж по России и за её преде-
лами) четко выполняет свои задачи — 
именно поэтому наша компания 
работает как часы. Сплоченность, об-
щая нацеленность на стратегически 

важные результаты, обеспечение вы-
сокого качества выпускаемой продук-
ции, разработка и внедрение новых 
продуктов, их реализация в России за 
рубежом помогли сохранить и закре-
пить высокий статус «УНКОМТЕХ» — 
холдинга кабельных заводов АО 
«Кирскабель» и АО «Иркутсккабель».

Помощь без лишних 
разговоров

В бизнесе всё просто: хочешь за-
рабатывать — трудись! В нашей ко-
манде все это понимают, поэтому 
при возникновении непредвиден-
ных трудностей без разговоров могут 
работать вместе, командой, помогая 
друг другу, вне зависимости от того, 

Слаженная 
командная работа

b2b
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ЖК «На Казанской», ул. Пролетарская, 14
СМУ-5

ЖК «Парус», ул. Ленина, 145 / 1
«СК Дом Инвест» и «Дело и Деньги»

«Железно на Ломоносова», 
ул. Ломоносова, 10а
Железно

«Железно на Володарского»
ул. Советская, 49

ЖК «Алые паруса»
Октябрьский пр-т, 117
КССК

ЖК
Ок
КС

ЖК «Малахит», ул. Московская, 135
КССК

ул. Монтажников, 19
КССК

Жилой дом «Береговой»
ул. Заводская, 16
КССК

ЖК «Александровский»
ул. Казанская, 24
КССК

ул. Попова, 38
КССК

ЖК «Слобода Курочкины»
ул. Потребкооперации, 36; 44; 46
КССК

ул. Московская

ул. Энтузиастов

ЖК ZNAK, ул. Энтузиастов, 62
«Железно»

ул. Московскаяул. Московс

ЖК «Метро»
КССК

ул. Московская, 213; 217

элитное жилье 
кирова

Комфортные квартиры в респектабельных  
новостройках города

Подробную информацию о застройщиках, разрешениях на 
строительство и проектных декларациях см. на стр. 36-42

партнеры
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Помогаем рынку 
недвижимости 
Кирова жить

Мы выкупаем готовые или строящиеся объекты недвижимости и реализуем их 
самостоятельно. У нас мощный отдел продаж новостроек, — Никита Павлов, 
генеральный директор ГК «Дело и Деньги»

Работаем в кооперации 
со строителями

— Я считаю, что каждый должен 
заниматься своим делом. Врач — 
лечить, учитель — учить, а стро-
итель  — строить. Мы — в первую 
очередь финансовая компания, 
и наш конек — инвестирование и 
управление деньгами. Мы умеем 
оценивать риски и знаем, куда мож-
но вкладывать деньги. Время сейчас 
такое  — при строительстве своего 
объекта даже талантливые застрой-

щики могут столкнуться с финансо-
выми трудностями, испытывать не-
хватку средств или просто не смогут 
самостоятельно продать квартиры в 
уже построенном доме. В этом слу-
чае на помощь приходим мы!

С нами легче договориться, чем 
с банком — мы всегда используем 
гибкий подход к сделке. Выкупаем 
готовые или строящиеся объекты 
недвижимости и реализуем их уже 
самостоятельно — у нас сильный, 
мощный отдел продаж новостро-
ек. А строители за счет вырученных 

средств успевают достроить и сдать 
объект в срок либо уже начинают ре-
ализовывать новый проект. Работая 
в такой кооперации друг с другом, 
мы помогаем рынку недвижимости 
Кирова жить.

Пока ваша квартира 
строится, ваши деньги 
работают

Сейчас нашим ключевым инве-
стиционным проектом является ЖК 
«Парус» — кирпичный дом комфорт-
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класса по адресу Ленина, 145/1. 
Причем, мы предлагаем удобное 
новшество в приобретении кварти-
ры — безопасную покупку от «Дело 
и Деньги». Что это такое? Это наше 
уникальное предложение: в пери-
од строительства дома вы просто 
бронируете любую понравившуюся 
квартиру в этом доме. А деньги, ко-
торые вы отложили на первоначаль-
ный взнос для ипотеки, вы просто 
размещаете под проценты по нашей 
сберегательной программе «Мой 
жилищный капитал»*. Благодаря 
этому, пока ваша будущая кварти-
ра строится, ваши деньги будут ра-
ботать! По данной программе вы 
размещаете средства под 3,5% го-
довых. А когда дом будет сдан, вы 
сможете снять эти средства для 
оплаты и внести остаток суммы (с 
помощью ипотеки в том числе), и 
квартира перейдет в вашу собствен-
ность. Если по каким-либо причи-
нам передумаете покупать кварти-
ру, то в любой момент вы сможете 
отменить бронирование и забрать 
деньги. Таким образом, вы не ри-
скуете попасть в долгострой, так 
как ваши деньги на счету сберега-
тельной программы не участвуют в 
строительстве.

Комфортабельный дом 
с благоустроенной 
территорией

ЖК «Парус» возводится совмест-
но с нашим партнером — специа-
лизированным застройщиком «СК 
ДомИнвест»*. Это надежная строи-
тельная компания, с которой мы ра-
ботаем не первый год и реализуем 

Уважаемые архитекторы, проектировщики, инженеры 
и работяги-строители, чьими руками возводится дом, а 
также все сотрудники министерства строительства! На 

ваших плечах — непростая миссия по возведению жилого 
пространства. Пусть наши граждане всегда по достоинству 

оценивают ваш труд! Желаю вам титанических сил и 
терпения!

*Услуги по сберегательной программе «Мой 
жилищный капитал» предоставляет Кредитный 
потребительский кооператив «Дело и Деньги» 
(КПК). ИНН 5257168276 ОГРН 1165275075130. 
Является членом СРО «Губернское кредитное 
содружество» (реестровый номер 154). Услуга 
доступна только членам КПК, вступительный 
взнос 100 рублей, паевой – 1000 рублей. 
Член КПК солидарно несёт субсидиарную 
ответственность по его обязательствам в 
пределах невнесённой части доп. взноса 
каждого из членов КПК. Условия по программе 
«Мой жилищный капитал»: процентная ставка 
3,5% годовых, сумма от 300 тыс. руб. до 3 млн 
руб., срок – с момента заключения договора 
передачи личных сбережений до 28.02.2022. 
Возможен частичный возврат, но не более суммы 
минимального остатка 300 тыс. руб. Досрочный 
возврат возможен при написании заявления о 
выходе из КПК, проценты пересчитываются по 
ставке 0,01% годовых. Договор бронирования 
заключается с ООО Финансовая корпорация 
«Дело и Деньги». Стоимость договора 
бронирования 50 тыс. руб. входит в стоимость 
квартиры. Вы становитесь участником 
совместного проекта группы компаний «Дело 
и Деньги» и бронируете квартиру в новом ЖК 
«Парус» ул. Ленина, 145/1. Застройщик: ООО 
СЗ «СК ДомИнвест». Проектные декларации на 
сайте dominvest-kirov.ru.

Киров, БЦ «Кристалл» 
ул. Профсоюзная, 1, офис 703, 
т. 7777-69

delo-i-dengi.ru

gcdeloidengi

gcdeloidengi

уже третий проект. Ну а теперь по-
звольте немного расскажу о самом 
проекте ЖК «Парус».

Это одноподъездный 16-этаж-
ный, полностью кирпичный ком-
фортабельный дом с благоустроен-
ной территорией. Речка, которая 
протекает совсем рядом, будет пол-
ностью очищена. Будущие жильцы 
вместе с домом получат уголок при-
роды совсем недалеко от центра горо-
да. Квартиры сдаются в предчисто-
вой отделке white box — с полностью 
белыми стенами, готовыми к по-
клейке обоев. Разумеется, архитекто-
ры поработали над планировками — 
есть как стандартные прямоугольные 
квартиры, так и дизайнерские квар-
тиры на лицевой стороне дома с ви-
тражным остеклением. Все преиму-
щества комплекса описаны на сайте 
www.парус-киров.рф. Дом планиру-
ется к сдаче уже в следующем году.

Пару слов про наше 
агентство недвижимости

Помимо этого, в группе компа-
ний «Дело и Деньги» есть еще и свое 
агентство недвижимости полно-
го цикла. Все сделки у нас соверша-
ются в режиме одного окна, так как 
у нас есть свое рабочее место МФЦ. 
Благодаря этому вся сделка происхо-
дит в одном месте. Для наших кли-
ентов это очень удобно. Мы помо-
жем купить или продать квартиру, 
подготовим все документы, полно-
стью сопроводим сделку — от выбора 
объекта до передачи ключей новому 
хозяину. Прошу заметить, у нас ра-
ботают только опытные специали-
сты, новичков нет! 

спецпроект
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Кировский 
ССК:

Холдинг

— Начнем с основной продукции: 
«Кировский Сельский Строительный 
Комбинат» выпускает более 3000 ви-
дов железобетонных изделий. Но за 
44 года компания «обросла» допол-
нительными производствами: соб-
ственная мебельная фабрика, про-
изводство окон с пластиковым и 
алюминиевым профилем, входных 
стальных дверей. Стоит упомянуть 
автоматизацию производства и соб-
ственную лабораторию, которая за-
нята разработкой и контролем ка-
чества бетонных растворов. ОТК, 
отдел логистики — без этих состав-
ляющих невозможно решать глав-
ную задачу: качество и своевремен-
ность поставок.

Ключевое преимущество 

Хочется подчеркнуть: успех 
«Кировского ССК» заключается не 
только в формате самого производ-
ства. Нашим огромным преимуще-
ством является то, что мы готовы 
производить продукцию не только 
стандартного типа, но и по техниче-
ской документации, предоставлен-
ной заказчиком. То есть, мы можем 
создавать железобетонные изделия «с 
нуля», подстраиваясь под заказчика. 
Следующий аргумент, который скло-
няет чашу весов в сторону «Кировского 
ССК» при переговорах с заказчиками: 
наличие железнодорожного тупика 
и огромного парка грузовой спец-
техники в собственности компании. 
Иными словами: клиент не только 

может заказать то, что он хочет, но и 
получает гарантии своевременной от-
грузки и поставки. При этом все, что 
от него требуется — отправить компа-
нии заявку на изготовление.

Сегменты рынка

Следующий важный момент: хол-
динг, то есть многопрофильное про-
изводство, позволяет «Кировскому 
ССК» работать с совершенно различ-
ными отраслями. Я просто перечис-
лю те, сотрудничество с которыми 
дает до 80% объёма производства. Мы 
производим для гражданского и про-
мышленного строительства: бетон, 
сваи, фундаментные стаканы, ко-
лонны, пустотные плиты, лестнич-
ные марши, шахтовые лифты, окна, 

«Кировский ССК» начал свою работу с 1976 года .Деятельность компании охватывает 
десятки областей России, а радиус поставок перешагнул отметку в 2000 километров. 
«Как удалось добиться такого результата?» — на этот вопрос отвечает коммерческий 
директор компании Александр Савинцев.

фокус внимания — 
на потребностях 
клиентов

август 202040
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логистики по своевременной доставке 
продукции (проще говоря, несколько 
этапов разгрузки и транспортировки). 
Суммируя, деятельность нашей ком-
пании можно свести к двум составля-
ющим. Первая — это безукоризнен-
ная точность изготовления, и такая 
же точность поставок. А вторая — чет-
кое знание потребностей клиентов и 
готовность реализовывать даже самые 
смелые проекты. «Кировский ССК» — 
клиенториентированная, динамич-
ная, инновационная компания. 
Собственно, каким и должен быть со-
временный бизнес. 

входные и технические двери. Для 
«дорожников» — дорожные плиты, аэ-
родромные плиты, бордюры, лотки 
водоотводные. Для сельхозпредприя-
тий: балки покрытий с/х зданий, эле-
менты силосных траншей, контрфор-
сы, рамы РПС, фермы покрытий с/х 
зданий, ворота из сэндвич-панелей и 
светопрозрачные конструкции. 

Примеры осуществлённых 
проектов

 Давайте немного о том, чем 
«Кировский ССК» может гордить-
ся. В Ненецком автономном окру-
ге мы участвовали в обустройстве 
Сюрхаратинского нефтяного место-
рождения. Постоянные поставки ма-
териалов на объекты «Газпрома» по-
требовали разработок новых видов 
продукции: так, в 2020 году они полу-
чат новый материал для мощения — 
«6К10». В 2019 году «Кировский ССК» 
поставил двери для Московского ме-
трополитена (качество нашей про-

дукции заслужило признание у мо-
сквичей). Федеральная сеть «Леруа 
Марлен» сначала доверила ком-
пании строительство филиала в 
Кирове, а затем, убедившись в каче-
стве продукции и точности поста-
вок, продолжило сотрудничество уже 
в Ижевске. «Уралхим», «Нанолек», 
«Алмаз-Антей», «Мурашинский фа-
нерный завод», «Вятский фанерный 
завод», распределительный центр X5 
Retail Group («Пятерочка») под Кирово-
Чепецком, распределительный центр 
сети «Магнит», ТРЦ «Макси». Список 
наших заказчиков можно увеличить 
до нескольких сотен.

География расширяется

В этом году «Кировский ССК» осу-
ществляет еще один амбициозный 
проект: мы работаем со стройкой 
«НОВАТЕК-Мурманск», находящей-
ся в 2000 км от Кирова. Одной из ос-
новной задач, с которой мы справи-
лись — выполнение многоуровневой 

г. Киров, Нововятский р-н, 
п. Радужный, ул. Производственная, 9

+7 (8332) 30-69-69, +7 (8332) 71-55-55

kssk.ru

более 3000 видов 
железобетонных изделий

140 000 м3 
ЖБИ в год

67 000 м3 
товарного бетона в год

80 000 окон 
и лоджий установлено 
в Кировской области 
и регионах России

более 2000 
компаний покупают наши 
строительные материалы

65 регионов России 
работают с нами

П
р

о
е

к
тн

а
я

 д
е

к
л

а
р

а
ц

и
я

 и
 р

а
зр

е
ш

е
н

и
е

 н
а

 с
тр

о
и

те
л

ь
с

тв
о

 н
а

 с
а

й
те

 k
ss

k
.r

u

41



лучший жилой дом 
 2019 года*

— Мы успешно завершили техни-
чески сложную стройку и вовремя 
сдали жилой комплекс бизнес-клас-
са «На Казанской». Он возведен на 
участке с большим перепадом вы-
сот, что придает дому дополнитель-
ную красоту и оригинальность. В нем 
есть все для комфортной и безопас-
ной жизни: большая наземная пар-
ковка, подземный паркинг, благо-
устроенная закрытая территория, 
малошумные лифты бизнес-класса, 
видео-домофоны, детские и спортив-
ная площадки, поквартирный учет 
тепла и т.д. Наверное, самым прият-
ным стало то, что ЖК «На Казанской» 
признали лучшим жилым домом 
2019 года* 

Основную массу квартир в нем 
приобрели обеспеченные семейные 
жители Кирова. Свободными на дан-

ный момент остаются лишь несколь-
ко трехкомнатных квартир.

впереди новый жилой 
комплекс!

Мы продолжим работать в своем 
привычном русле. Это расселение и 
снос обветшалого жилья в централь-
ной части города с последующей за-
стройкой территории новыми кра-
сивыми зданиями. С каждым новым 
объектом мы искренне стараемся 
улучшить образ нашего города, созда-
вая пространство, где хочется жить.

Сейчас готовимся к строительству 
жилого комплекса в квартале улиц 
Карла Маркса и Розы Люксембург. 
Это рядом со школой №14. Место 
очень хорошее — внутри квартала. 

Сам комплекс будет состоять из 
двух зданий: первое — бизнес-класса, 
второе — комфорт-класса. Общей для 
них станет закрытая дворовая терри-

тория и подземный паркинг. Особое 
внимание планируем уделить дета-
лям: эстетике внешнего вида дома, 
дворовой территории и подъездам в 
едином элегантном стиле. 

Мы долго прорабатывали пла-
нировки, чтобы пространство каж-
дой квартиры использовалось макси-
мально эффективно. Также порадуем 
будущих покупателей разнообразием 
планировок — на разных этажах они 
будут отличаться. А с верхних этажей 
откроется красивый вид на родной 
город. Пока вот такие планы. 
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г. Киров, ул. Пролетарская, 14 

77-17-62, 32-49-48, 32-75-85

smu5kirov@yandex.ru

благодарим 
жителей, которые 
выбирают наши 
дома. Это самая 
важная и честная 
оценка нашего 
труда!

Юрий Копанев, директор компании-застройщика «СМУ-5», делится 
результами и планами своей работы

С днём 
строителя!
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ул. Преображенская, 38,  
ТЦ ЦУМ, 1 этаж,
т. (8332) 21-22-88

Воровского, 46,
Воровского, 78, 
Воровского, 133,

Октябрьский пр-т, 7, 
Октябрьский пр-т, 44, 
Октябрьский пр-т, 61,

Московская, 183,  
Ленина, 80, Ленина, 191, 
Пролетарская, 34

Бренды даром  
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коллекции

Постигнуть  

дао  
созерцая Шоу Шань Ши

О своей коллекции шушанов (китайского искусства 
резьбы по камню) — Владимир Сизов, ученый, 
писатель, общественный деятель
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Так рождается наука

— Моя страсть к коллекционирова-
нию родилась в 7 лет — я начал соби-
рать марки. Потом меня заинтересо-
вали другие сферы, и сейчас в моем 
арсенале — 6 различных коллекций: 
марки, монеты (в основном царской 
России), камни и кристаллы, китай-
ские чайники, глиняные игрушки 
и Шоу Шань Ши (или шушан) – кра-
сивые изделия из резного камня. 
Благодаря своему хобби я научился 
упорядочивать и систематизировать: 
мысли и вещи. Системное мышление 
помогало учиться и заниматься нау-
кой, я защитил 2 диссертации, напи-
сал несколько монографий и учебных 
пособий, а так же около 200 научных 
статей.

Персик, посох, два старца 
и дракон

Меня всегда увлекала восточная 
культура, особенно Китай, по ко-
торому я несколько раз путешество-
вал. Однажды преподнес в подарок 
своим китайским друзьям наши рус-
ские изделия из дерева. А они в ответ 
подарили мне шушаны. Представьте 
цельный кусок яшмы, нефрита или 
агальматолита из которого вручную 
вырезан какой-то замысловатый сю-
жет. При этом мастерство резчика за-
ключается в том, чтобы вплести свой 
сюжет в естественную расцветку кам-
ня. Увидев шушаны впервые, я при-
шел в восхищение! И с тех пор, уже 
почти 20 лет, собираю свою коллек-
цию. Кстати, мой любимый сюжет 
— два беседующих бессмертных стар-
ца. Это традиционный для шушанов 
сюжет, который олицетворяет му-
дрость и умиротворенность. Когда я 

писал роман о  первом императоре 
Поднебесной Цинь Шихуанди, я ча-
сто созерцал шушаны с беседующими 
бессмертными. Возможно, поэтому в 
романе бессмертным старцам уделе-
на важная роль. 

Символика шушанов наполнена 
традиционными китайскими цен-
ностями: здоровье, долголетие, бо-
гатство, карьера... Например, один 
из моих экспонатов — старичок, ко-
торый держит персик. Персик – это 
символ вечной жизни. Его изобража-
ют как пожелание здоровья и долго-
летия. Если говорить о других симво-
лах, то, например, посох-змея — это 
атрибут власти, свиток — метафора 
карьеры, летучая мышь – пожелание 
удачи, а хорошо известная трехлапая 
жаба — знак бережливости (внима-
ние, не богатства, а именно береж-
ливости!). Особое отношение у ки-
тайцев к дракону, который является 
символом власти, успеха, богатства 
и… доброжелательности! В импера-
торском Китае его изображали на го-
сударственных флагах. Считалось, 
что первопредки китайцев вели свой 
род от дракона. Поэтому китайцы 
считали себя «потомками дракона», 
а императора непосредственно самим 
драконом. 

Перезапусти сознание

Углубляясь в созерцание красоты 
шушанов, ты уходишь куда-то далеко, 
намного глубже, чем можно предста-
вить. Это помогает абстрагироваться 
от информационного шума и пере-
запустить сознание. Иногда для рож-
дения хорошей мысли нужен старт. 
Я думаю, что у каждого человека есть 
свой способ «перезагрузиться». Для 
меня — это мои коллекции.  
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самые смелые и эмоциональные бизнес-леди рассказывают  
и показывают, как они сохраняют свой позитивный настрой несмотря ни на что 

Ксения петухова,  
владелица магазина  
«Хаус маркет»: 

— Я Лев, и я очень эмоциональна. 
Но на работе не позволяю себе 
срываться и повышать голос. К 
каждому сотруднику отношусь 
с уважением и в ответ получаю 
взаимность. Лучшая перезагрузка для 
меня — смена картинки. По жизни 
у меня только позитивный настрой, 
сегодня не получилось, завтра 
1000% удастся. С улыбкой и верой в 
себя все обязательно получится!!

«Я другая»

фотопроект
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Эмоции — мое второе имя. Сохранять позитивный настрой мне помогают вот такие правила:

анастасия грицина, Руководитель «ТЭК Империя Авто»: 

1.	 Улыбаться, даже когда плохо!
2.	 Не жаловаться. Все отпускать! Ничего не ожидать!
3.	 Никогда не думать дома о работе и наоборот.
4.	 Заниматься спортом и другими практиками, 

которые наполняют энергией.

5.	 Живу по принципу: «Некоторые 
люди наслаждаются дождем, 
другие просто промокают».

6.	 Если кому-то нужна помощь, а я 
могу помочь — я это сделаю.

фотопроект «я другая»
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Знаки судьбы: их позвал 
врачебный долг

Символ бесконечности, созданный математиком в далеком в XVII веке, относится к вещам, которые 
не имеют ограничений. Символичным сегодня кажутся и вечные ценности, которые помогают 
врачам-стоматологам в их нелегкой работе. Для них здоровье каждого — богатство всех! К 
восьмилетию сети клиник, которое состоится в августе, сотрудники клиники рассказали, что  
для них значит «Моя Стоматология»?

Татьяна Булычева, главный 
врач, стоматолог-хирург, 
пародонтолог:

— В клинику всегда иду с 
удовольствием. Не только 
для того, чтобы лечить своих 
пациентов и общаться с ними 
(это часть моей жизни), но и для 
того, чтобы общаться со своими 
коллегами, которых очень люблю.

Лариса Маркова, 
врач-стоматолог: 

— Что одному не под силу — легко 
коллективу! «Моя Стоматология» — 
это большая семья, работающая 
вместе, идущая к одной цели.

Янина Чарушина, 
врач-стоматолог: 

— Для меня «Моя Стоматология» — 
это любимая, интересная работа, 
финансовая стабильность, общение 
с интересными людьми. 

Наталья Чувашева,  
зубной врач:

— Для меня «Моя Стоматология» — 
терпение, опыт, работа над собой.

Мария Санникова, 
врач-стоматолог:

— «Моя Стоматология» для 
меня — моя любимая работа, 
моя карьера, моя семья!

Анастасия 
Каракчиева, гигиенист 
стоматологический:

— «Моя Стоматология» для меня — 
это место, где много общения как 
с пациентами, так и с коллегами.
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Иван Смертин, гене-
ральный директор, 
врач-стоматолог: 

— Для меня это место, где я 
самореализуюсь и воплощаю свои 
интересы и увлечения. Можно 
сказать, что работа — просто не-
отъемлемая часть моей жизни, по-
этому я бы не согласился ее про-
менять на «пустое» существование 
без любимого дела. Ну, и, конечно, 
«Моя Стоматология» — это воз-
можность помочь пациентам ре-
шить их проблемы со здоровьем.

Анатолий Жданов, 
врач-стоматолог:

— Клиника «Моя 
Стоматология» — это вторая 
семья! Ведь свою карьеру 
в стоматологии я начинал 
именно здесь, бок о бок 
с коллективом клиники. 
Все мои достижения есть, 
были и еще будут благодаря 
«Моей Стоматологии». 
Благодарю судьбу за 
возможность работать  
здесь.

Юлия Лаптева,  
детский врач (слева):

— Если поиграть словами 
«Моя Стоматология», то всегда 
хочется сказать «моя семья». А 
все лучшее, надежное, честное 
мы несем в семью и надеемся 
получить от нее тоже самое.

Ирина Царегородцева, 
детский врач (справа):

— Я пришла в «Мою Стоматологию» 
недавно. Для меня это новый опыт и 
новый отзывчивый, дружный коллектив.

Константин Холманских, 
врач-стоматолог:

— Для меня «Моя 
Стоматология» — место, в 
котором можно реализовать 
себя как врача, место безгра-
ничных возможностей цифровой 
стоматологи, и просто место с 
хорошим дружным коллективом.

Татьяна Томилова,  
зубной врач:

— «Моя Стоматология» —   
это не только любимая работа, 
но и маленькая дружная 
семья! Она вдохновляет 
и дает возможность для 
самореализации, помогает 
осуществлять мечты.

Анастасия Штейн, гигиенист 
стоматологический: 

— «Моя Стоматология» — частичка 
моей жизни, моя вторая большая семья. 
Здесь замечательные люди — мои 
коллеги, с которыми приятно работать. 
Многие пациенты стали хорошими 
знакомыми, которых мне очень радост-
но видеть каждый раз на приемах!

ул. Преображенская, 82, к. 1,  
т. (8332) 66-04-10

ул. Мопра, 39,  
т. (8332) 66-04-11

my-dent.ru
Лицензия ЛО-43-01-002370 от 24.08.2016 г.

Оксана Перминова, администратор, 
Анатолий Жданов, врач-стоматолог
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Молодость  
с иголочки
О единственном в регионе уникальном аппарате 
для безоперационного омоложения — Наталья 
Ильина, Врач-косметолог, дерматолог,  заведующая 
отделением лечебно-эстетической косметологии 
центра медицины и косметологии «Эллада»
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ку коллагена и эластина, обновляя 
вашу кожу. Молодость — это не миф, 
это реальный результат!

Какие проблемы эффективно 
решают процедуры на 
аппарате SCARLET RF?

1.	 Омоложение:
■■ борьба с морщинами — от мел-

ких сетчатых до глубоких
■■ повышение тургора и эластично-

сти кожи лица и тела
■■ фото- и хроностарение
■■ провисание контуров лица под 

воздействием силы земного при-
тяжения (гравитационный птоз)

2.	 Дефекты микрорельефа кожи:
■■ расширенные поры
■■ застойные пятна постакне
■■ тусклый, неровный цвет лица

3.	 Акне I и II степени тяжести
4.	 Рубцовые изменения кожи 

лица и тела:
■■ постравматические
■■ послеожоговые
■■ п о с л е  х и р у р г и ч е с к и х 

вмешательств
■■ стрии

Длительность процедуры — 
около 1,5 часов, выполняется под 
местной анестезией. Надо пони-
мать, что это рабочая методика, 
поэтому болезненные ощущения 
во время процедуры не исключе-
ны. При этом период реабилита-
ции не требуется.

Не зря аппарат SCARLET RF ис-
пользуют в мировых клиниках, 
результаты процедур впечатляют, 
причем эффект нарастает со вре-
менем: ощутимо повышение тону-
са кожи, разглаживаются мелкие, 
средние и даже глубокие морщи-
ны, сужаются поры, структура 
кожи выравнивается. Отмечу, что 
результат сохраняется до 2х лет. 
Разумеется, для наибольшей эф-
фективности рекомендован курс 
процедур, который обсуждается с 
врачом-косметологом на консуль-
тации.  

Владимир Стесин, 
генеральный директор 
клиники медицины и  
косметологии «Эллада»:

— Многопрофильный медицинский 
центр «Эллада» уже 20 дет на 
страже красоты и здоровья. 
Если нужны высококлассные 
пластические хирурги, идут к нам! 
Если требуются врачи-косметологи 
с опытом международного класса, 
тоже выбирают нас. Главная 
задача клиники «Эллада» — 
дать возможность пациентам 
воспользоваться современными 
достижениями в сфере эстетической 
медицины и косметологии. 
Именно поэтому наши врачи-
косметологи и пластические 
хирурги привозят новые методики 
с российских и международных 
конференций. Мы используем самые 
передовые технологии, только 
сертифицированные аппараты и 
препараты. Если вы готовы выйти 
на новый уровень заботы о себе, 
позволить себе не просто имидж 
успешного человека, но и его 
обязательную составляющую — 
адекватную молодость и красоту, 
то добро пожаловать к нам!

г. Киров, ул. Ленина, 80,  
т.: (8332) 38-60-21, 38-60-90 
(регистратура)

elladakirov@yandex.ru            

ellada43.ru

ЛО-43-01-003101 от 23 декабря 2019 года.

Мировой тренд  
в нашей клинике

— Тренд на молодость и красо-
ту заставляет лучшие умы чело-
вечества постоянно совершен-
ствовать научные разработки в 
области эстетической медици-
ны и косметологии. Клиника 
«Эллада» всегда предлагает сво-
им клиентам только те методи-
ки, которые зарекомендовали 
себя на мировом уровне, в луч-
ших европейских и российских 
клиниках. Мы держим высокие 
стандарты красоты, поэтому со-
всем недавно привезли в Киров 
уникальный аппарат, вершину 
эволюции RF игольчатого омо-
ложения! Теперь те процедуры, 
которые являлись секретом мо-
лодости звезд, доступны в на-
шей клинике!

25 позолоченных 
микроигл —  
аналогов нет

Итак, представляем вам 
уникальный аппарат SCARLET 
RF. Аналогов нет! Это новая сту-
пень в развитии аппаратных 
методик. Он корректирует эсте-
тические недостатки кожи с по-
мощью активации собственных 
резервов организма. Запускает 
процессы омоложения в вашем 
теле: стимулирует выработку 
собственного коллагена, сокра-
щает кожный лоскут, тем са-
мым совершая ремоделирова-
ние вашей кожи.

Принцип действия заклю-
чается в том, что при помощи 
специальной насадки с 25 тон-
чайшими позолоченными ми-
кроиглами в кожу проникает 
инфракрасное излучение. Оно 
нормализует обменные про-
цессы в тканях, способствуя 
ускоренному обновлению эпи-
дермиса, увеличивая выработ-

при покупке Курса процедур на три зоны —  
плазмолифтинг в подарок
При оплате курса из трех процедур — скидка 10%
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Самое  
ценное — 
здоровье  
наших детей

1. Осмотр и подготовка к лечению 
(очистка зуба специальной пастой)

2. Обработка слизистой 
обезболивающим гелем 
перед анестезией

3. Проведение инъекции анестезии

4. Изоляция зуба 
защитной завесой OptiDam

5. Механическая и химическая 
обработка кариозной полости
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г. Киров, ул. Розы Люксембург, 77,  
т.: (8332) 403-033, 8-953-681-46-77

dentalia7@yandex.ru

dentalia21vek.ru

dentalia_kirov

Лицензия № ЛО-43-01-002335 от 22 июня 2016 г.

Как победить кариозных монстров молочных 
зубов — Ирина Соболева, врач стоматолог-
терапевт, детский стоматолог клиники «Денталия»

После лечения 

До лечения 

Главный враг сладкоежек

— Продолжая тему детской сто-
матологии, хочется более подроб-
но остановиться на этапах лече-
ния кариеса. Особенно актуально 
это именно сейчас в летний пе-
риод, когда наши дети отдыхают 
и есть время обратить внимание 
на их стоматологическое здоро-
вье. Кроме того, у большинства 
семей лето в этом году проходит 
в городе.

Итак, лечение кариеса молоч-
ного зуба, согласно стандартам ка-
чества,  имеет несколько этапов:
1.	 Проводится осмотр полости 

рта, ставится диагноза, зубы 
чистятся специальной пастой.

2.	 Перед инъекцией анестетика 
(подбирается индивидуаль-
но) на место вкола наносится 
обезболивающий гель с фрук-
товым вкусом. Кроме того, в 
момент введения анестети-
ка ассистент направляет в об-
ласть вкола струйку воды (ре-
бенок искренне считает, что 
именно струйка воды дела-
ет процесс лечения безболез-
ненным). Пациент ведет себя 
спокойно, смотрит мультики 
и расслаблен. Иногда ребенку 
показаны более серьезные ме-
тоды обезболивания.

3.	 Зуб изолируется латексной за-
щитной завесой «OptiDam» для 
обеспечения стерильности ра-
бочего поля, качества лечения 
и долгосрочности полученного 
результата.

4.	 Кариозная полость обрабаты-
вается бором с удалением всех 
пораженных твердых тканей 
зуба.

5.	 Производится постановка 
пломбы и полимеризация ее 
специальной ультрафиолето-
вой лампой, затем проводит-
ся ее коррекция и полировка 

до идеальной ровной и гладкой 
поверхности. Отсутствие нави-
сающих краев пломбы проверя-
ется флоссом (зубной нитью). 
Если поверхность гладкая, то и 
нить проходит между зубами 
легко, не рвется и не застрева-
ет. Полировка придает пломбе 
естественный блеск, устраняет 
все мельчайшие шероховатости, 
способные вызывать диском-
фортные ощущения, увеличива-
ет ее срок службы. На этом этапе 
лечение кариеса можно считать 
завершенным.

верные друзья

Мы делаем все возможное для 
того, чтобы визиты в нашу клинику 
для деток были  приятными встре-
чами, наполненными теплом и ра-
достью. Именно поэтому с удоволь-
ствием дарим нашим маленьким 
пациентам интересные и полезные 
подарки: игрушки, яркие наборы зуб-
ных щеток. Детям всегда очень нра-
виться получать подарки. Это одно из 
средств мотивации придти на прием 
вновь, с удовольствием чистить зубы, 
иметь хорошее настроение. Доктора 
нашей клиники становятся для них 
добрыми друзьями, чем очень до-
вольны родители малышей. 
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На фото тренер фитнес-клуба 

«Спринт» Василий Кочергин

 @kochergin_coach

ул. Ленина, 103а,
ТЦ «Крым», 7 эт., 
т. 22-44-82
sprint-kirov.ru, 
vk.com/sprint_kirov



наверстать упущенное время!

ЛО ОО ЛО-43-01-001759 от 1.10.14 г.

г. Киров, ул. К. Маркса, 42-б,  
запись по т.: (8332) 25-00-58, 78-58-27

 medcdk.ru,  dr.konopatkina

Позволяет:
■■ Стереть пигмент
■■ Стереть расширенные сосуды
■■ Создать «эффект пудровой кожи»
■■ Пролонгировать омоложение на генном 

уровне (доказано исследованиями 
Стэнфордского Университета)

BBL - лазер

— Постоянные стрессы очень негативно сказываются на состоянии кожи головы и, 
как следствие, на волосяном покрове. Проблема выпадения волос — это не только 
самый распространенный, но и самый важный вопрос, ведь это наша естествен-
ная красота. Подвержены как мужчины, так и женщины.
Как подсказывает практика, плазмолифтинг волосистой части головы — самый 
эффективный способ решения этой проблемы. Тромбоциты, содержащиеся в плаз-
ме, стимулируют рост волос. 

Посредством неглубоких подкожных инъекций они доставляются прямо в про-
блемные участки, тем самым ускоряя процесс обновления клеток и стимулируя 
быструю регенерацию. 

Верни красоту волос!

г. Киров, ул. Молодой Гвардии, 84/2, 1 эт.,
Ленина, 149, т. (8332) 42-5555, 43-43-00

Марина Вылегжанина, 
руководитель, врач-косметолог 
салона «Галерея красоты», 
кандидат медицинских наук

скидка 
на плазмолифтинг

5000 2500q

Ждем вас на наших процедурах!
vk.com/nanoasia43
Instagram.com/nanoasia_kirov
Киров, К. Маркса, 99, 4 этаж, каб. 419
тел. +7(963) 550-34-44

Мы сделали — разработали и выпустили инновационный продукт, ко-
торый дарит оздоровление вашему организму изнутри. Состав Nanoasia 
Nanocell Youth Elixir уникален и проведённые клинические исследования 
доказывают высокую эффективность данного напитка. Простой пейте и 
будете молоды и здоровы. 

Nanoasia Nanocell Youth Elixir (30 пакетов х 90 мл.) содержит экстракт ме-
ристемальных стволовых клеток 100 летнего дикого женьшеня, эффектив-
ность которого доказана клинически. Обладает противораковой активно-
стью, защищает и восстанавливает клетки печени, регулирует 
уровень холестерина в крови, укрепляет стенки сосудов, регули-
рует уровень глюкозы в крови, повышает иммунитет, обладают 
выраженным anti-age действием и выполняет еще массу полез-
ных функций. 

Минимальный курс  2 недели. Употреблять его следует утром на-
тощак (перерыв между ужином и приемом напитка  8-12 часов).

напиток молодости и красоты

Напиток Nanoasia Nanocell Youth Elixir 
(30 пакетов х 90 мл.) 14 991 i







В детский 
сад без 
слёз!

Мы поможем Вашему малышу приобщиться к миру 
знаний — Анастасия Котельникова, генеральный директор 
оздоровительного детского центра «Пуп Земли»

Познакомиться с садиком,  
не посещая его

Лето постепенно подходит к кон-
цу, а значит настаёт пора готовить 
детей к школе, а малышей к садику. 
Представляете, как сложно им отпу-
стить маму и остаться в «неизведан-
ном месте» с «незнакомыми тётями». 
Мы позаботились о комфортной адап-
тации вашего малыша, открыв курс 
игровых занятий «Мамина школа». 
Это система развивающих занятий с 
игровой мотивацией, в которых уч-
тены важные возрастные особенности 
детей от 9 месяцев до 3 лет. Мы помо-
гаем малышам гармонично приоб-
щиться к миру знаний: изучая мир в 
движении, занимаясь развитием эмо-
ционального интеллекта, речевой ак-
тивности и многим-многим другим. 
Мы с радостью делимся с родителя-
ми индивидуальными «секретика-
ми» по развитию именно их малы-
ша, помогая раскрыть его творческий 
потенциал.

«Мамина школа» проходит 
в стенах действующего детского 
сада, и Ваш малыш имеет возмож-
ность познакомиться с доброй и 
уютной атмосферой садика, даже 
не посещая его!

Мама, хочу в садик!

«Мамину школу» курируют опыт-
ные педагоги, которые из года в год 
ежедневно трудятся, сопровождая ма-
лышей от «рождения» до школы. Все 
занятия проходят в доверительной 
дружественной обстановке, а рядом 
всегда присутствует самый близкий 
и родной человек. И когда приходит 
время пойти в детский сад полного 
дня, ребёнок уже знаком с террито-
рией, имеет навык общения с «чужи-
ми» взрослыми, умеет их слушать и 
слышать, и, что немаловажно, имен-
но эти педагоги помогают ему мак-
симально комфортно войти в новый 
статус – «садовичка». Так социальная 
адаптация не становится для ребёнка 
стрессом, и он с радостью идёт в дет-
ский сад. Как же рады мы, и конечно 
же мамы, слыша фразу «Мама, я хочу 
в садик!».

От «яселек» до школы

Ребятам, уже посещающим са-
дик, мы тоже не дадим скучать! 
Кроме занятий, рекомендованных 
государственным стандартом, дет-
вора с удовольствием мастерит ше-
девры в Керамической мастерской, 

г. Киров,  
ул. Молодой Гвардии, 96,  
8(8332)22-33-44, 

pupzemly43.ru, 

    pupzemly43

Художественной академии. В до-
школьном возрасте особое значение 
имеет и качественное профессиональ-
ное сопровождение занятий. С на-
шими детьми занимаются сильные 
специалисты, истинные мастера про-
фессии: логопед, психолог, педагоги.

Кроме интеллектуального и твор-
ческого развития, также мы заботим-
ся о здоровье наших воспитанников, 
подходя и к этому вопросу комплек-
сно. В оздоровительную программу 
включены массаж, посещение соля-
ной комнаты, употребление кисло-
родных коктейлей, лечебная физкуль-
тура и другие здоровьесберегающие 
процедуры.

Подготовьте Вашего малыша к са-
дику, приходите в Мамину школу!

Запись по тел. 22-33-44. 

дети

август 202058



— Женственный тренч в содружестве 
с некрупной клеткой делают образ 
элегантным, а брюки-бананы с высокой 
посадкой добавляют ему смелости. 
Разбавляем лимонным топом, сумкой 
Bonicelli и коктейль «Нескучная 
классика» готов! Мы Вас убедили?

Екатерина Колпащикова, 
владелица салона «Дефиле»

г. Киров, ул. Труда, 57 Автор фото: @katearslanova

Бутик «Дефиле» представляет новую коллекцию «Осень-зима 2020»

• Всё от элегантной классики до спортивного шика

• Расширенный размерный ряд с 38 по 58 размер

• Огромный выбор одежды, обуви и аксессуаров

Ждём в гости на территории Вашей моды в бутике «Дефиле»!

defile.kirovdefile.kirov8-912-734-77-06

Кто сказал,
что классика –
это скучно? 
Нонсенс!



Парадоксален. Универсален

— Новый GLB — это нечто уникальное, 
ведь до недавних пор подобного клас-
са, как такового, не было. Автомобиль 
интересен своей парадоксальностью: 
он компактный и одновременно боль-
шой. Такого универсального автомо-
биля компания Mercedes-Benz не вы-
пускала, наверное, ещё никогда. 

Устраивайтесь поудобнее!

Предлагаемый на заказ и сдви-
гаемый второй ряд сидений обеспе-
чивает необходимую в повседневно-
сти вместительность. Опциональный 
третий ряд сидений (для размещения 
пассажиров ростом до 1,68 м) обеспе-
чивает автомобилю GLB место для 
семи человек. Такое не делает, пожа-
луй, ни один из премиальных брен-
дов. Опция выравнивания днища ба-
гажника в уровень со вторым рядом 
кресел позволяет либо увеличить его 
вместимость, либо удобно лечь и пе-
реночевать. Автомобиль невероятно 
универсален. 

Силачи среди нас

Основная ставка сделана на пол-
ноприводные дизельные конфигура-
ции, однако возможность выбирать 

переднеприводную и бензиновуе вер-
сии никуда не делась. Небольшой рас-
ход топлива в сочетании с дизельным 
мотором делают Новый GLB супер-эко-
номичным и при этом достаточно 
мощным. Всё это стало доступно бла-
годаря комбинации современных тех-
нологических модулей с многочис-
ленными усовершенствованиями в 
деталях. Внимание к мелочам — это 
в духе компании!

Захват массового сегмента

Благодаря универсальности это-
го автомобиля, компания Mercedes-
Benz позиционирует его как «се-
мейный». Впрочем, подойдёт он 
любому, кто хочет иметь вмести-
тельный и экономичный городской 
автомобиль с большим объёмом 
багажника. 

Выпуском этого автомобиля 
Mercedes-Benz захватывает массовый 
сегмент рынка. Когда человек ищет 
подобные автомобили, он может не-
много добавить и купить полнопри-
водный Mercedes-Benz с роботизиро-
ванной коробкой передач и богатым 
комплектом опций, включая муль-
тимедийную систему MBUX с голосо-
вым управлением. Пожалуй, имен-
но такой подход компании всегда 
очень ценился покупателями.  

г. Киров, ул. Дзержинского, 77

(8332) 24-77-77

mercedes-kirov.ru

МБ-Киров —
официальный дилер 
Mercedes-Benz в Кирове

НОВЫЙ GLB. ПРОДУМАН ВО ВСЁМ

Небольшой расход топлива в сочетании с дизельным мотором делают 
новый GLB супер-экономичным — Максим Нестеров, руководитель отдела 
продаж МБ-Киров — официального дилера Mercedes-Benz в Кирове

Модификация 200 d  
8G-DCT 4MATIC (150 л.с.):

■■ Разгон до 100 км/ч — 9.3 с.

■■ Максимальная мощность — 150 л.с.

■■ Максимальная скорость — 201 км/ч

■■ Объем двигателя — 1 950 см3

■■ Максимальный крутящий 
момент — 320 Н*м 

■■ Тип трансмиссии — РКПП 8

■■ Средний расход топлива — 5,7 л.

■■ Полная масса — 2 250 кг

авто
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Валерия Видергольд
и Полина Валенчук, 
вокальный арт-дуэт «911»
    art_911_official

Ornella show 

Евгений Кармаев, SALON Новый Mercedes-Benz GLE-купе

Кристина Ковалева, певица

Артем Пищик с 
супругой, Сбербанк

Анна Шибанова, «Бизнес 
класс» и Павел Кислицын 
с супругой, «Баграм-345»

Дмитрий Целищев, ведущий,
Елена Головнина, «Вяткамедсервис» 
и Гюзель Попова, нотариус

jazz in dubrovsky
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звуки, которые пробуждают любовь к жизни, звуки, которые заставляют желать, 
наслаждаться, чувствовать...  любите ли вы джаз так, как любим его мы? 

светская хроника
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Зона мини-гольфа

Оксана Ветлужская, Major Express 
и Наталья Вершинина, «Кирскабель» 

Николай Донецкий, 
«Jazz Вятка» с супругой

Коллектив журнала «Бизнес класс»

Инна Горшкова, «Вина всего 
мира» и Елена Марьина, 
авторская мастерская

Елена Колчина, Tez Tour 

Игорь Певтиев, Hi-Tech House 

Максим Нестеров,
«МБ-Киров» и Елена 
Князева, «Горизонт Профи» Юрий Копанев, СМУ-5

Лариса Шульгина
с мужем и дочерью, 
«Школа №37» 

Роман Горинов с супругой «ВТБ»,
Станислав Сырчин, «Вердикт плюс»,
Владислава Дрягина, Александра 
Бабикова, «Бизнес Класс»

светская хроника
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Тамара Иванова, 
управляющая студии 
FRENCH NAILS:

 8-912-330-00-15

Марина Юдинцева, 
директор студии 
FRENCH NAILS

 french_kirov

Павел Райляну,  
основатель компании 
«Брекчия»:

 decorkamen43 
 
— Мы делаем, а 
остальные копируют.

Елена Марьина, 
руководитель ателье 
«Мастерская Елены 
Марьиной»:

 8-912-376-24-54  
 
— Воплощаем в одежде 
образы, которые 
абсолютно точно отражают 
индивидуальность каждого 
конкретного человека, 
продолжая ее в ткани, мехе 
и других материалах.

Валерия Летягина,  
генеральный продюсер 
независимой креативной 
студии рекламы 
LerOy company:

 leroycompany  
 
— Видео реклама для 
нас, как вид искусства. 
Не только красиво, но 
и клиентам приносит 
увеличение дохода и 
узнаваемость бренда.

Александра Крюкова, 
коммерческий директор 
арт-студии «ХолстоВ»:

 holstov_art 
 
— Фото и портреты на 
натуральных холстах 
и широкоформатная 
печать для бизнеса.

Мария Гоголева и 
Александр Сюзев, 
владельцы компании  
DvaBota:

 dvabota 
 
— Увеличим ваши 
продажи с помощью 
чат-ботов.

Кирилл Зяблецев, 
адвокат:

 8-912-734-27-71 
 
— Многолетний опыт, 
более 20 лет. Высокий 
профессионализм. 
Конфиденциальность.
Работа на результат.

Екатерина 
Вершинина,  
руководитель студии 
маникюра и педикюра 
#ДелайНогти:

 delaynogti.kirov 
 
— Любовь с первого 
маникюра. Ты делала 
это в 6 рук ? Маникюр + 
педикюр + брови 1,5 часа.

Екатерина Петрова,  
event-дизайнер, 
руководитель «Студии 
еvent дизайна UNIGUE»:

 studiounigue 
 
— С удовольствием раз-
работаем для вас уникаль-
ную концепцию вашего 
событийного мероприятия, 
создадим презентацию 
event-проекта и организуем 
оформление как частного, так 
и корпоративного торжества.

Надежда Шаповал, 
руководитель 
турагентство «Святки»:

 святки43.рф 
 
— Индивидуальный 
подход к каждому 
клиенту. Все виды 
туризма и паломничества 
уже на протяжении 15 лет.

Наталия Ашихмина, 
руководитель 
ООО «Актион»:

 8-919-5074526 
 
— Мы берём на себя 
решение комплекса задач 
по учёту недвижимости, 
чтобы у вас стало больше 
возможностей для развития!

Светлана и Дмитрий 
Максимовы, владельцы 
салона красоты 
«ПЕРВЫЙ НОГТЕВОЙ»:

 1nogtevoi 
 
— Пилим ногти, красим 
брови, крутим кудри 
и не только! С нами 
ты красива каждый 
день с 07:00 утра

Наталья Машковцева, 
руководитель 
регионального центра 
компания GreenWay в 
Кирове, бизнес-тренер:

 8-982-383-18-57 
 
— Жизнь без химии — 
это реально! Сферы 
деятельности: Эко-
здоровье, эко-красота, 
эко-быт, эко-сознание.

#связирешают
н а й д и т е  п о л е з н ы е  к о н т а к т ы  д л я  с е б я  и  с в о е г о  б и з н е с а

— В нашей сети студий трудится команда перфекционистов. К вашим 
услугам: маникюр и педикюр в 4 руки в кресле-реклайнер за 1,5 часа.
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Стилист Татьяна Мишкина,  mishkinat

ООО «Программный центр» 

   Киров, Московская, 107 
         «Электронные подписи» 

    8(8332) 47-31-47 
    pbprog.ru

Открывая новые  
грани возможного!

Павел Батищев, 
генеральный директор


