






Другие изделия вы можете посмотреть на личных 
страницах Карена Калайджяна 

т.: 37-57-43
8 (912) 337-38-01

студия ювелирных украшений

БезупречноСтильно.



сусанна аникитина-юнгблюд, 
руководитель холдинга 
«Профбизнесгрупп»:
— У Карена Калайджяна каждый 
может найти что-то свое. То, 
что будет передаваться по 
наследству. Неважно, это 
маленькие «гвоздики» в ушки или 
ценный камень. Карен поможет 
разработать собственный 
семейный знак, которым 
можно отмечать украшения 
для родных и близких. Кроме 
того, Карен — талантливый 
дизайнер, думающий и 
творчески мыслящий МАСТЕР.

роман горинов, 
управляющий банком втб 
по кировской области:
— Карен Калайджян делает 
изделия в соответствии с 
потребностями и возможностями 
заказчика, при этом их дизайн 
и качество отвечают мировым 
трендам. Широкий выбор 
металла и драгоценных камней, 
гибкое ценообразование и 
креативность автора мотивируют 
выбрать «Золотую линию».

Колье, белое золото, 750 пробы, 
бриллианты формы багет

Кольцо, белое золото, 750 
пробы, бриллианты, изумруды

Серьги, золото 750 пробы, 
аметист, цитрин, топаз, бриллиант

Кольцо, белое золото 750 
пробы, бриллианты

Кольцо, белое золото 750 
пробы, бриллианты



екатерина суслова, 
главный редактор

ekaterina_suslova
kate_suslova

стиль главного редактора:
макияж и прическа: Kushova 
make up school, Нина Кушова и 
Ася Якимова
образ составлен 
Татьяной Мишкиной, экспертом 
по стилю: т. 8-912-828-05-50,

 mishkinat, 
 id61768044

Платье, Adress, ЦУМ
Платок, Eleganza, ЦУМ, 2 этаж
сумка, Eleganza, ЦУМ, 2 этаж

— Люблю людей, на которых можно 
рассчитывать. Тех, кто чувствует 
ответственность за общий результат. 
В сдачу номера, например, не встанет 
и не уйдет домой, если у коллег 
работы — телега. Поможет, возьмет 
что-то на себя. Я думаю, у вас в 
коллективе тоже есть такие рабочие 
лошадки, которых вы любите именно 
за то, что они вас не бросят, будут 
пахать рядом с вами до последнего. 
Такие ответственные люди очень 
удобны для руководителей. На них 
всегда можно рассчитывать, именно 
поэтому в какой-то момент можно 
расслабиться, повалять дурака, 
вовремя не закрыть свой план, 
заняться личными вопросами — 
для себя. Всегда же выручат, 
подставят плечо. Удобно ими 
пользоваться. Но до одной поры. 
Пока эти ответственные люди вдруг 
не осознают, что жизнь одна и 
тратить ее на то, чтобы все время 
прикрывать вашу спину, пусть даже 
за хорошую зарплату, они не хотят. 
Цените своих лошадок, выводите их 
пастись на свежий луг, пока они не 
осмелились вырваться на свободу.
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ВЛАСТЬ 

КАК ДЕПУТАТ НИЧЕГО НЕ БОЮСЬ ПОТЕРЯТЬ. 
БОЮСЬ ЧЕГО-ТО НЕ СДЕЛАТЬ, — МИХАИЛ 

ШИХОВ, ДЕПУТАТ

ЖЕНЫ БИЗНЕСМЕНОВ

МНЕ НРАВИТСЯ ОДНА ВОЕННАЯ МУДРОСТЬ: 
ГЛАВНАЯ ЧАСТЬ ОРУДИЯ — ЭТО ГОЛОВА 

ЕГО ВЛАДЕЛЬЦА, — АНАСТАСИЯ ОЖЕГОВА, 
СУПРУГА АЛЕКСЕЯ ОЖЕГОВА, ОСНОВАТЕЛЯ 

БРЕНДА «СЕЛИ-ПОЕЛИ»

IDEA FIX

КТО СОЗДАСТ ЛЕКАРСТВО ОТ РАКА? — 
ГЕНЕРАЛЬНЫЙ ДИРЕКТОР 

ООО «НАНОЛЕК»

Павел Батищев,
генеральный директор 

ООО «Программный центр»

16 финансы

КАК СНИЗИТЬ РАСХОДЫ НА ВЕДЕНИЕ 
БИЗНЕСА, — ЕКАТЕРИНА БУЛДАКОВА, 
РУКОВОДИТЕЛЬ ОТДЕЛА ПРОДАЖ 
УПРАВЛЕНИЯ КОРПОРАТИВНОГО 
БИЗНЕСА АО КБ «ХЛЫНОВ» 

18 опыт

ЧТОБЫ БЫТЬ ЛИДЕРОМ, НУЖНО 
УВЕРЕННО ИДТИ ВПЕРЕД, — ЮЛИЯ 
ЛЕБЕДЕВА, ИСПОЛНИТЕЛЬНЫЙ 
ДИРЕКТОР «АГРОПРОМТЕХНИКА»

30 выГодно

МЫ СОЗДАЕМ ОСНОВУ ДЛЯ 
РАЗВИТИЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ И 
КОМФОРТА ЧЕЛОВЕКА, — АЛЕКСЕЙ 
ЮРЬЕВ, КОММЕРЧЕСКИЙ ДИРЕКТОР 
«АГМ–СЕРВИС»

36 бизнес в разрезе

ОБ ОСОБЕННОСТЯХ И НОВЫХ 
ПЕРСПЕКТИВАХ ОХРАННОГО 
БИЗНЕСА — СЕРГЕЙ УРВАНЦЕВ, 
ГЕНЕРАЛЬНЫЙ ДИРЕКТОР 
ООО «ФЕМИДА»

42 бизнес с нуля

КАК ОТКРЫТЬ ФОТОСТУДИЮ — 
АНДРЕЙ ГУРЬЯНОВ, ФОТОГРАФ, 
ВЛАДЕЛЕЦ ФОТОСТУДИИ 
«РЕКА ВРЕМЕНИ»

44 историЧеская вятка

НАЗВАТЬ ВЯТЧАНИНА ВЯТИЧЕМ 
ОСКОРБЛЕНИЕ? — МИХАИЛ ЛИЦАРЕВ, 
КАНДИДАТ ИСТОРИЧЕСКИХ НАУК, 
ДОЦЕНТ КАФЕДРЫ ИСТОРИИ И 
ПОЛИТИЧЕСКИХ НАУК ВЯТГУ

50 делай, как я

ИССЛЕДОВАТЬ НОВЫЕ БИЗНЕС-
НАПРАВЛЕНИЯ — ДЛЯ МЕНЯ 
ПРИКЛЮЧЕНИЕ, — СЕРГЕЙ МЕРИНОВ, 
ГЕНЕРАЛЬНЫЙ ДИРЕКТОР ГРУППЫ 
КОМПАНИЙ «ЭВЕЙЛ»

52 бизнес DRIVE

ВАЛЕНТИН ПУГАЧ, РЕКТОР ВЯТГУ, 
ИСПЫТАЛ ПОЛНЫЙ ПРИВОД QUATTRO 
КРОССОВЕРА AUDI Q7

70 о веЧном

УЙДУ СО СЦЕНЫ, КОГДА ПОЙМУ, ЧТО 
ЭТО РАБОТА, — ГРАНТ ТОХАТЯН, АКТЕР 
ТЕАТРА И КИНО

96 путеводитель

С ЛЮБОВЬЮ, ГРУЗИЯ, — СЕРГЕЙ 
РУДКОВСКИЙ, ДИРЕКТОР ОХРАННОЙ 
КОМПАНИИ «ЛЕГИОН»



ЛО-43-01-001395 от 28 августа 2013 г.

г. Киров, ул. Дерендяева, 28, 
т.: (8332) 64-55-54, 8-922-951-10-00 

spa-veronika.ru

Анна Иутинская, врач-дерматокосметолог, 
сертифицированный специалист по инъекционным 
и аппаратным методикам:
— весной нам хочется попробовать что-то новенькое! Spa-
салон Veronika предлагает эффективную процедуру фототерапии 
PHOTOCARE. она повышает упругость и эластичность кожи. 
Помогает бороться с морщинами и гиперпигментацией. ее 
эффективность строится на целебной силе цвета. Зеленый 
тонизирует и заживляет, красный борется с морщинами, синий 
устраняет акне и воспаления, желтый убирает гиперпигментацию и 
синяки после операций и инъекций, а белый улучшает настроение! 
дискомфорта никакого, придите и убедитесь сами.

*Акция действует с 10 апреля 
по 31 мая

ОМОЛОЖЕНИЕ 
СВЕТОМ

ФОТОТЕРАПИЯ PHOTOCARE 
для сияющего цвета лица — 
ЛЮБАЯ ЗОНА В ПОДАРОК!*

Прокол ушей 
850 v   650 v*

В день проведения 
процедуры диагностика 
кожи лица на аппарате 
Aramo SG (Корея) 
БЕСПЛАТНО*
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ТАКЖЕ БЛАГОДАРИМ ЗА СОТРУДНИЧЕСТВО 
ФОТОГРАФОВ:

Ивана Благушина, Георгия Маренина, Владимира 
Долецкого, Никиту Черного, Елизавету Рундуеву, 
Евгения Ананьева, Александра Марченко

ПРОДАЖА 
ОБЪЕКТОВ 
НЕДВИЖИМОСТИ

Производственный комплекс 
Кировская область, г. Слободской,

ул. Шестаковская, 12

СТОИМОСТЬ КОМПЛЕКСА — 
22 000 000

Очень выгодное расположение:
земельный участок (1 Га) в промзоне на автотрассе 
г. Слободской — г. Нагорск.
Территория огорожена забором, 1/2 часть участка 
асфальтирована. 

Комплекс состоит из:
• Производственное 3-этаж. здание, 3 000 м2. 
• Здание конторы — гаража 2-этажное — 500 м2. 
• Электросиловая до 300 кВт.

Назначение:
любое производство, торговый комплекс, пансионат.

Тел. 8-919-526-01-43
e-mail: mehraduga@mail.ru
тел./факс: 8-83362-4-04-42

стиль героя обложки: салон брендовой 
мужской одежды Ramsey, ЦУМ, 2 этаж, 
т. (8332) 32-40-90, instagram.com/ramsey_kirov
кировский областной драматический 
театр благодарим за место для проведения 
фотосъемки (обложка, с. 12, 84)

Kushova make up school, kushovaschool.ru, 
vk.com/clubkushovamakeupschool, 
т. 8-922-661-16-34 (с. 4, 78)

фотостудия «река времени», 
г. Киров, ул.Труда 71, т. (8332) 45-75-75, rivertime.ru, 
vk.com/rivertimestudio (c. 4, 23, 100)

ресторан «царское село», благодарим 
за место для фотосъемки бизнес-календаря, г.Киров, 
ул. Герцена, 78, т. (8332) 40-53-43, m-kyhnia.ru (с. 10)

автосалон «уаз» — официальный дилер 
ТК «Мотор», благодарим за помощь в проведении 
фотосъемки, г. Киров, ул. Менделеева, 4, 
т. (8332) 51-55-55, uaz-tskmotor.ru (с. 50)

Чайный клуб «мойЧай», г. Киров, ул. Урицкого, 5, 
т. 8-900-520 9315, kirov.moychay.ru,
благодарим за место для фотосъемки (с. 60)

кинотеатр «колизей» благодарим за помощь 
в организации и проведении интервью 
с актером Грантом Тохатяном (с. 70)

Гриль-бар «сели-поели», 
г. Киров, ул. Карла Маркса, 21, selipoeli.ru, 
vk.com/selipoeli, благодарим за место 
для фотосъемки (с. 78)



НОВАЯ 
КОЛЛЕКЦИЯ 
2019



Апрель

Мария Шерстенникова, 
директор «Максима 
Маркетинговые Коммуникации»
день рождения 21 апреля

Образ героини:

Шуба из греческой 
норки EFD Animal White, 
190 000 s
(для читателей 
спеццена — 159 000 s)

ТРЦ «Максимум», 2 этаж,
ул. Пролетарская, 15,
т.  (8332) 223-800, 

mehamalina.ru

ИП Погудина Л.Г.
ОГРНИП: 304434528800839

Линия верхней одежды премиум-класса

02.04 — Анна Бадалова, директор 
компании «Полмира»

05.04 — Валентина Миронова, 
директор салона «Золотая вуаль»

07.04 — Светлана Бокова, директор сети 
частных детский садов «Детское село»

11.04 — Марина Слотина, заместитель 
директора сети ювелирных 
салонов Sergey Slotin

15.04 — Ирина Грязева, директор БМС 

16.04 — Ольга Лобастова, директор центра 
активного отдыха «Летучий корабль»

20.04 — Елена Головнина, руководитель 
клиник «Вяткамедсервис»

24.04 — Наталья Вершинина, директор 
компании ООО «ТД «Ункомтех» в Кирове

25.04 — Татьяна Михалевич, директор 
компании «Энергостальконструкция»

25.04 — Валерия Здоровец, 
владелица салона итальянской 
женской одежды  Forza Viva

28.04 — Евгения Андреева, совладелица 
сети салонов «Три грации»



04.04 — Александр Чистов, 
руководитель юридической 

компании «Чистов и партнеры»

05.04 — Сергей Слотин, директор сети 
ювелирных салонов Sergey Slotin

08.04 — Карен Калайджян, владелец студии 
ювелирных украшений «Золотая линия»

09.04 — Юрий Захаров, генеральный 
директор ООО Девелоперская 

компания «Железно»

11.04 — Дмитрий Букланс, президент 
кировского клуба КВН

13.04 — Алексей Напольский, директор 
танцевального клуба «Ювента»

16.04 — Роман Машьянов, генеральный 
директор студии каминов «Домашний очаг»

16.04 — Сергей Сланчёв, директор 
ресторана «Васнецовъ»

17.04 — Андрей Пушкарёв, генеральный 
директор компании «ИМЛАЙТ-Шоутехник»

19.04 — Олег Пильгуев, директор 
компании «Киров-Кровля»

21.04 — Сергей Борцов, 
директор ГК «Норма»

24.04 — Роман Городилов, директор 
сети пивных ресторанов Blad Baher

28.04 — Илья Прозоров, председатель 
Правления АО КБ «Хлынов»

28.04 — Константин Елсуков, директор 
компании «Деревянные дома «Галион»

28.04 — Константин Русских, директор сети 
цветочных магазинов «Макси Флора»

30.04 — Александр Караваев, владелец 
интернет–агентства Income

Апрель

Петр Кочетов, 
коммерческий директор 

сети столовых «Сели-Поели» 
день рождения 3 апреля

ЦУМ, 2 этаж (новое крыло), 
т. (8332) 32-40-10

Giovanni_Botticelli_
Kirov-1639043736387317салон брендовой мужской одежды

Образ героя:



я сам автор своей 
жизни: своих 
успехов и ошибок
Лет 10 назад думал: стану зрелым и уже не буду 
ошибаться. Но нет! Ничего не меняется! Просто ошибки 
повторяются немного реже, — Павел Батищев, директор 
ООО «Программный центр»

— Недавно от психолога в Сколково 
(где я проходил обучение) узнал, что меня 
можно назвать автором своей жизни. 
Все, что я делаю, — делаю как автор. 
Пишу свою жизнь, придумываю и реа-
лизую все так, как льется мысль. 

Каждый раз смеюсь до боли в живо-
те, когда слушаю рассказы своей тети 
Лены, которой, по сути, пришлось в 
жизни несладко (одна воспитывала 
дочь, одна справлялась со всеми труд-
ностями), но я восхищаюсь ее чув-
ством юмора. Таких искрометных шу-
ток не слышал даже в «Камеди клаб». 
Люблю людей, которые, несмотря на 
жесткие обстоятельства, не унывают 
и смотрят на себя с иронией. Сам ча-
сто следую их примеру. 

Первый раз я ощутил успех в 2010 
году, когда вся Россия ломанулась  
ко мне за программой «Аттестат шко-
лы». Заработанные за неделю 1,5 млн 
казались тогда крупной суммой. С тех 
пор меня манит ощущение победы, 
лавины жизненных сил и масштаба 
деятельности.  

Я теряю счет времени, когда раз-
гадываю очередную техническую за-
гадку в программировании. Это до 
сих пор остается моим любимым де-
лом. Предпочитаю искать решение 
нестандартных вопросов, анализиро-
вать и экспериментировать.

По-настоящему люблю немногих лю-
дей, но открыт — для многих. Делаю 
то, что им нужно. Не выдумываю, 

что именно — люди сами об этом 
скажут. 

Не стараюсь выжать из себя мак-
симум. Просто всегда двигаюсь впе-
ред в своих делах и достижениях: как  
в бизнесе, так и в личном. Это про-
цесс. Я не спешу. Пусть пьеса идет не-
торопливо, я буду наслаждаться каж-
дым ее действием. Если понимать, 
что уже выжал максимум, что даль-
ше? Диван и телевизор?

Моя главная цель — прожить жизнь 
насыщенно, ведь счастье — в деятель-
ности. А препятствие к этому только 
одно — лень.

Не хочу возвращаться в прошлое и 
начинать все сначала. Пожалуй, нет. 
Были действительно очень сложные 
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павел батиЩев

24 мая

Вятская Государственная 
сельскохозяйственная академия, экономист 
побухгалтерскому учету

1992 г. — экономист 2-й категории, 
Котельничский РКЦ; с 1995 г. — старший 
госналогоинспектор в УФНС России; 
1996 г. — программист в колледже ОВСХК; 
с 1997 г. — заведующий компьютерным 
центром и пропедаватель в ОВСХК; 
2008 — 2009 гг. — старший преподаватель 
вРГГУ; 
2010 — 2017 гг. — старший преподаватель 
в ВятГУ; 
с 2003 г. по настоящее время — 
индивидуальный предприниматель, 
учредитель и генеральный директор 
ООО«Программный центр».
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ситуации, трудно преодолимые, не-
гативные. Не готов пережить их еще 
раз. Хотя понимаю, тогда они были 
нужны, это точно.

Впервые я почувствовал себя собой 
еще в детстве. Когда делал то, что 
нравится: с паяльником в руке созда-
вал устройства по собственным схе-
мам или выступал на сцене не так, 
как это делали другие. Вот это ощуще-
ние своей самости позволило мне в бу-
дущем продвигать свои идеи на рабо-
те и в бизнесе.

Кое-что мне нужно оставить поза-
ди. Это старые дела и привычки, ко-
торые мешают двигаться дальше. 
Например, чтобы подняться с уровня 
директора и стать инвестором, я дол-
жен прекратить относиться к собствен-
ному бизнесу как к любимому дети-
щу, посмотреть на него со стороны и 
использовать его как ресурс для роста. 
Сейчас это сложно, учусь мыслить по-
другому, чтобы отпустить прошлое 
«с умом»: не теряя, а приобретая.

Я не железный, мне иногда тоже бы-
вает страшно. 

Люди сами создают себе стресс. Я бы 
хотел, чтобы каждый был более осто-
рожен в своих эмоциях, в своем мес-
седже, который отправляет коллегам, 
друзьям и родным. Тогда всем будет 
легче. С неприятностями помогает 
справляться время: сегодня все пар-
шиво, а завтра уже принимаешь новое 
положение дел. Ну и, конечно, кофе и 
сладости.

дущем продвигать свои идеи на рабо-

Кое-что мне нужно оставить поза-
 Это старые дела и привычки, ко-

торые мешают двигаться дальше. 
Например, чтобы подняться с уровня 
директора и стать инвестором, я дол-
жен прекратить относиться к собствен-
ному бизнесу как к любимому дети-
щу, посмотреть на него со стороны и 
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Будь я самым влиятельным человеком 
в мире, в сегодняшней обстановке ниче-
го бы не стал менять. Нам интересно и с 
Америкой, и с Украиной. Представьте, 
если бы все были хорошими, людям не-
чем было бы заняться! Что обсуждать, 
против кого объединяться, с кем бороть-
ся, если нет антигероев! Они тоже нуж-
ны миру. А если бы все были богатыми, 
кому бы мы помогали, чьим успехам 
тогда радовались? 

У меня есть обязательство перед со-
бой — заботиться о своем здоровье. Без 
этого я ничего не сделаю в этой жизни. 

Я до сих пор вредный. Но с этим бо-
рюсь: в нужный момент набираю воз-
духа в легкие и молчу, становясь хоро-
шим в глазах окружающих.

10 лет назад я хотел бы понимать, 
что успех зависит не от внешней при-
влекательности, а от умения общать-
ся. Вместо того, чтобы комплексовать 
из-за своих недостатков, нужно было 
идти на контакт, проводить больше 
времени в компании.

Люблю сериал «Обмани меня». Он 
о том, как распознать неискренность 
и ложь, как вообще понимать лю-
дей. Этому учусь всю жизнь, изучаю 
психологию и соционику. Но каж-
дый раз убеждаюсь, что иметь дело 
с техникой безопаснее для душевного 
равновесия.

Я стал сильнее, когда научился про-
тивостоять нажиму людей. Мои сосе-
ди по поселку были против установ-
ки вышки мобильной связи на моей 
земле, и я поддался на их уговоры. 
В итоге вышку поставили на соседнем 
участке муниципальной земли прямо 
у моего гаража. Соседи успокоились, 
и никто моего благого решения уже и 
не вспомнит. Это был урок, который 
научил меня отстаивать свои права.

Однажды у меня было видение 
о том, что я буду создавать свои ком-
пьютерные программы и прода-
вать их. Я не сомневался, что так бу-
дет. Уверенность — это и есть секрет 
успеха.

за 16 лет мы открыли:

 ■ Программный центр
 ■ Удостоверяющий центр
 ■ Учебный центр

А в этом году — 
центр электронных услуГ:

1. Выпуск электронных подписей для 
физических и юридических лиц.

2. Электронная регистрация прав и 
сделок с недвижимостью от 1 дня:

 ■ полный комплекс услуг: 
подготовка документов, 
электронные подписи, 
сопровождение сделок;

 ■ регистрация всех видов 
договоров и сделок 
с недвижимостью;

 ■ госпошлина ниже на 30%;
 ■ сроки регистрации меньше 

на 2-4 дня, чем в МФЦ;
 ■ результат можно получить 

на электронную почту;
 ■ без очередей, 

по предварительной записи.
Особенно выгодно застройщикам, 
риелторам, банкам и частным 
МФЦ — это сервис и экономия 
времени ваших клиентов.

ООО «ПРОГРАММНЫЙ ЦЕНТР»
г. Киров, ул. Московская, 107,
т.: (8332) 47-31-47, 8-800-707-41-80
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1. Подайте документы 
онлайн

— Сколько времени тратит пред-
приниматель, чтобы открыть расчет-
ный счет в банке? День, два, неделю? 
Сколько раз нужно приехать для этого в 
банк? Время — самый ценный ресурс, 
который мы имеем в своей жизни. 
Наш обновленный сервис позволя-
ет не привозить документы в офис,  
а прикрепить их прямо к заявке на от-
крытие РКО в режиме онлайн на сайте 
банка «Хлынов». При необходимости 
сотрудник поддержки проведет вам 
консультацию по телефону, а в банк 
пригласит только один раз, чтобы под-
писать договор. 

2. РКО за 0 рублей в месяц2 

Если вы — начинающий предпри-
ниматель и не готовы платить лишнее 
за расчетно-кассовое обслуживание, 
 у АО КБ «Хлынов» специальный пакет 
«Предприниматель». У него отсутству-
ет ежемесячная абонентская плата! 

Открывая счет в рублях, на этапе 
старта своего бизнеса вы получаете 
возможность совершать переводы го-
сударству и налоговой службе без огра-
ничений. Такие же условия действуют 
при совершении оплаты контраген-
ту внутри банка через интернет-банк. 
Кроме того, бесплатно можно совер-
шить 3 перевода денежных средств 
с расчетного счета в другой банк. 
Переводы на счет частному лицу в лю-
бой банк или на банковскую карту до 
150 000 рублей в месяц без комиссии! 

Б
а

н
к

  
и

д
е

й7 способов 
снизить расходы 
на ведение 
бизнеса

Откройте расчетный счет — установка  
и настройка онлайн-кассы бесплатно1! — 
Екатерина Булдакова, руководитель отдела 
продаж управления корпоративного  
бизнеса АО КБ «Хлынов»
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т. 8-800-250-2-777

банк-хлынов.рф

4. максимАЛЬНАЯ ВЫГОДА

Если ваша компания совершает бо-
лее 400 платежей в месяц, то новинка 
«Максимальный»4 будет весьма выгод-
на. Тариф банк «Хлынов» разработал 
исходя из потребностей наших клиен-
тов: заплатить контрагенту в другой 
банк можно бесплатно, а если вы вно-
сите наличные средства на счет через 
кассу банка, то комиссия будет мини-
мальной — 0,07 % от суммы операции.

5. Онлайн-касса бесплатно1 

Приятный бонус при открытии 
счета — бесплатная установка и на-
стройка онлайн-кассы. С 2018 года 
практически все предприниматели 
должны ее использовать согласно 54-
ФЗ. А с 1 июля этого года ККТ должна 
стать неотъемлемым атрибутом даже 
у тех ИП, которые продают товары на 
ЕНВД или патенте без наемных со-
трудников и работают не в сфере об-
щепита или розничной торговли. 
Нарушение требований закона об он-
лайн-кассах влечет за собой не только 
штрафы, но и приостановление дея-
тельности фирмы. 

6. Торговый эквайринг

После оформления заявки на от-
крытие РКО вы можете сразу запол-
нить заявку на торговый эквайринг. 
Увеличьте торговый оборот бизнеса 
за счет держателей карт международ-
ных платежных систем, а также NFC-
платежей со смартфонов по системам 
Apple Pay, Google Pay. Специалисты 
банка бесплатно подберут и установят 
оптимальный для вашего бизнеса POS-
терминал с бесконтактной оплатой, 
подключаемый к онлайн-кассе. Чем 

Оцените скорость  
и удобство

■■ бесплатное открытие счета
■■ реквизиты счета сразу 

после заполнения заявки
■■ бесплатная установка и 

настройка онлайн-кассы
■■ бесплатный интернет-банк
■■ длинный платежный 

день с 6:00 до 21:00
■■ бесплатные переводы 

контрагенту внутри банка

выберите свой 
тариф РКО на сайте 
банк-хлынов.рф 

Предложения не являются офертой. Условия действительны на 1.04.2018 г. Подробности в офисах банка, по телефону 8 (800) 250-2-777 и на сайте банк-хлынов.рф.
За совершение операций по счету, за открытие счетов с особым режимом работы, счетов для осуществления операций с использованием корпоративных карт, а 
также за открытие счетов клиентам, в отношении которых введены процедуры, применяемые в деле о банкротстве, банком взимаются комиссии согласно Тарифам 
комиссионных вознаграждений на предоставляемое обслуживание юридическим лицам и индивидуальным предпринимателям в АО КБ «Хлынов».
1При открытии расчетного счета в банке «Хлынов». Услуга по настройке и установке производится ООО «Телеснаб». Необходимо приобрести дополнительное 
оборудование согласно расценок ООО «Телеснаб». Модельный ряд может отличаться от представленных в рекламе. Услуга предоставляется на территории г. 
Кирова. Условия действительны до 31.10.2019 г. 
2Ежемесячная абонентская плата за пакет услуг «Предприниматель» — 0 рублей. Предоставляется клиентам — индивидуальным предпринимателям, не имеющим 
с 01.01.2018 г. открытого/закрытого расчетного счета в АО КБ «Хлынов». Услуги, не включенные в пакет расчетно-кассового обслуживания, тарифицируются по ТП 
«Оптимальный». Лимиты операций за неполный месяц считаются как за полный месяц. Условия действительны до 30.04.2019 г. Пакет предоставляется только для 
новых клиентов.
3Ежемесячная абонентская плата за ведение расчетного счета по Тарифным планам «Экономный» и «Оптимальный» применяется для клиентов, открывших первый 
расчетный счет в банке (не действует при открытии второго и последующих расчетных счетов), при открытии счета в период с 22.10.2018 г. по 30.04.2019 г. Плата 
1 рубль взимается в месяце открытия счета, а также ежемесячно за 3 последующих полных календарных месяца. После окончания данного срока абонентская 
плата взимается в размере, установленном Тарифным планом.
4Ежемесячная абонентская плата за ведение расчетного счета по Тарифному плану «Максимальный» — 10 000 рублей при открытии расчетного счета в банке 
«Хлынов». 
Коммерческий банк «Хлынов» (акционерное общество), лицензия ЦБ РФ № 254.

больше будет оборот вашей компании, 
тем меньше комиссия (от 1,7%).

7. Полезные опции

Самоинкассация — удобный ин-
струмент! С помощью терминалов 
банка сдать выручку может любой со-
трудник вашей компании. Не нужно 
ждать своей очереди в кассу и возиться 
с бумагами. Сэкономить время помо-
жет также современный и безопасный 
i-Bank (0+). Благодаря ему вы получи-
те доступ к своим счетам в любое вре-
мя суток с любого устройства. 

Обращая внимание на такие важ-
ные моменты, которые мы перечисли-
ли выше, вы уменьшите свои расходы 
на обслуживание и получите бонусы  
в рамках пакетных предложений РКО. 

3. «Легкий». «Экономный». 
«Оптимальный» 

Учитывая растущую активность 
малого бизнеса, мы разработали ли-
нейку тарифов РКО в зависимости от 
финансовой активности организаций 
Кировской области. Для того чтобы 
подобрать оптимальный продукт, 
вам достаточно оцифровать то коли-
чество операций, которое совершает 
действующая компания. Исходя из 
данных мы поможем вам подобрать 
тарифный план:

■■ «Легкий» — разработан для начи-
нающих предпринимателей без 
абонентской платы — 0 рублей 
в месяц (до 5 платежей в месяц)! 
А если ваши контрагенты также 
обслуживаются в банке «Хлынов», 
то платить в их пользу вы тоже мо-
жете бесплатно

■■ «Экономный»3 — для небольшого 
бизнеса со средней финансовой 
активностью

■■ «Оптимальный»3 — для финансово 
активных компаний, в том числе 
торговых.
Последние два тарифа можно под-

ключить всего за 1 рубль!

17

финансы



г. Киров, 1-й Кирпичный переулок, 9а, 

т. 8-800-200-58-55 

info@aptkirov.ru

agropromtekhnika.ru

реализованы 
проекты более 
чем в 81 регионе 
россии, а также 
странах снг

более 60 Уникальных 
специалистов

— Еще 6 лет назад штат сотрудни-
ков «Агропромтехники» насчитывал 
не более 10 человек. Затем мы намети-
ли курс развития — увеличить модель-
ный ряд продукции, расширить и мо-
дернизировать производство. Идем в 
графике! Нелегко, но ничего невозмож-
ного нет! Сегодня у нас трудится более 
60 человек. Именно они, квалифици-
рованные кадры, двигают компанию 
вперед, к новым успехам. Мы всегда де-
лаем ставку в первую очередь на квали-
фицированных специалистов. Чтобы 
уровень подготовки персонала всегда 
был на высоте, реализуем различные 
обучающие программы и тренинги, 
в которых обязательно участвуют все 
наши сотрудники: от рядовых менед-
жеров до руководителей.

осваиваем новые 
направления

Не перестаем осваивать новые на-
правления, изготавливаем и строим 
силосы и системы хранения не только 
для зерна, но и для лесной промыш-
ленности, животноводческих и птице-
водческих направлений, в частности 
для хранения комбикормов, пеллетов 
и прочих сыпучих и гранулированных 
продуктов. Чтобы быть лидером, нель-
зя стоять на месте!

спасаем зерно от порчи

Мы помогаем решить пробле-
му порчи зерна, которая происходит 

под влиянием особенностей климата, 
из-за плохой подработки или непра-
вильного хранения. Предлагаем зер-
носушилки производительностью 
от 5 до 100 т/час; системы хранения 
из силосов с плоским дном и сило-
сов с конусным дном (вместимостью 
от 6 до 6125 м3); элеваторы универсаль-
ные и зерноочистительно-сушильные 
комплексы, которые включают в себя 
несколько отделений: приемки, очист-
ки (с возможностью очистки до фураж-
ных, продовольственных и семен-
ных кондиции), сушки и хранения. 
Благодаря нашим инженерам мы смело 
заявляем, что наше оборудование явля-
ется передовым для российского рынка 
и может составить конкуренцию даже 
западным аналогам. 

расширяемся
и модернизирУем

Мы постоянно совершенствуем и 
расширяем свои производственные 
мощности. В прошлом году на заводе 
была запущена полностью обновлен-
ная линия производства силосов любо-
го объема и диаметра. Также расширен 
логистический комплекс и склады для 
хранения готовой продукции. В этом 
году уже успешно переоборудованы два 
участка: линия лазерного широкофор-
матного раскроя, что обеспечивает мак-
симальную точность раскроя деталей, 
и линия гибки и штамповки — евро-
пейские станки обеспечивают точность 
геометрии. 

В планах — дальше модернизиро-
вать оборудование и расширять модель-
ный ряд. Нам повезло, помимо самого 

кУрс 
на мировой 
рынок

чтОбы быть лидерОМ, нужнО увереннО идти вперед, — 
Об успехах кОМпании «агрОпрОМтехника» — Юлия 
лебедева, испОлнительный директОр
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производства, у нас есть конструктор-
ский отдел, который регулярно работа-
ет над качеством и эффективностью вы-
пускаемой продукции. Естественно, вся 
продукция получает необходимые сер-
тификаты соответствия. 

Управление с мобильного 
устройства

Об успехе компании говорят циф-
ры. Компанией «Агропромтехника» ре-
ализованы проекты более чем в 81 ре-
гионе России, а также в странах СНГ. 
За прошлый год реализовали более 175 
новых проектов. Снег строительству 
не помеха! Сейчас возводятся несколь-
ко крупных объектов, более десятка на-
ходятся в стадиях проектирования или 
производства. 

Один из наших проектов, который 
строится для крупнейшего производи-
теля молочной отрасли в Кировской об-
ласти, — зерноочистительно-сушиль-
ный комплекс с производительностью 
50 т/час и системой очистки продукции 
до семенной кондиции. Этот проект 
будет реализован под ключ, комплекс 
уже готов, сейчас его устанавливают, 
затем будут проведены пусконаладоч-

ные работы и обучение персонала. 
Далее объект перейдет под контроль 
нашей сервисной службы, которая на 
связи 24 часа в сутки, 7 дней в неде-
лю. Комплекс будет полностью авто-
матизирован, что, безусловно, снизит 
затраты на производство и улучшит 
качество продукции. Для автомати-
зации будет задействован программ-
ный продукт нашей авторской раз-
работки MasterPRO, что обеспечит 
простоту и безопасность управления 
и даст возможность дополнительного 
функционала. MasterPRO включает в 
себя функции диспетчеризации и уче-
та данных, а также автоматическую 
систему управления технологически-
ми линиями. Особенно хочу отме-
тить, что управлять системой можно 
с любого мобильного устройства.   

Таким образом, успех «Агропром
техники» строится на амбициозных 
планах, совершенствовании линейки 
производства и освоении новых ниш. 
Мы поддерживаем статус ответствен-
ного и надежного партнера, совре-
менного предприятия, которое раз-
рабатывает инновационные решения 
для сельского хозяйства и промыш-
ленной отрасли России.  
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Вышли из турбулентности

— Как и в любом бизнесе, как только 
появляется негативная информация о 
компании, клиенты сразу же на это ре-
агируют и, к сожалению, чаще уходят. 
Тем более в банках, когда речь идет о 
собственных деньгах и бесперебойном 
выполнении бизнес-процессов. В кон-
це 2017 года, когда произошла сана-
ция, был отток клиентов, банк наблю-
дал турбулентность.

С февраля прошлого года мы возоб-
новили свой рост. Этому послужила и 
трансформация банка, и новые продук-
ты, которые у нас появились. Год закон-
чился для нашего офиса значительным 
приростом большинства показателей, 
например, кредитный портфель МСБ 
(малый и средний бизнес) вырос на 
39%, количество открываемых расчет-
ных счетов для бизнеса увеличилось на 
28%, на 54% вырос кредитный портфель 
розничного блока, во многом благода-
ря тому, что в прошлом году мы нача-
ли выдавать ипотечные кредиты.

Сейчас мы сохраняем и развиваем 
бизнес с текущими традиционными 
клиентами. Но мы также начали и ак-
тивно развивать новое для нас направ-
ление — работу с компаниями оборон-
но-промышленного комплекса (ОПК). 

создаем новый 
финансовый институт

Вы спросите, зачем стране отдель-
ный банк для ОПК? Действительно, 
раньше гособоронзаказ обслуживали не-
сколько банков. Однако в любой стра-
не, которая активно развивает сектор 
оборонной промышленности, есть от-
дельный финансовый институт, через 
который проходят все расходы. Можно 
назвать много причин, но главная — 
то, что работа с одним банком повыша-
ет прозрачность платежей, увеличивает 
скорость их проведения и, в принципе, 
делает работу более понятной. К тому 

же перед ОПК стоит масштабная задача 
— создать диверсифицированное про-
изводство и наращивать выпуск граж-
данской продукции. Это позволит сде-
лать предприятия более стабильными 
и рыночными, а значит, создать допол-
нительный стимул для роста экономи-
ки страны. 

Поддержка кластера ОПК

В сфере ОПК наш банк активно на-
чал работать с осени прошлого года. 
Мы открыли более 12 000 спецсчетов. 
Как известно, сейчас нельзя работать 
 с госзаказом, не имея специального 
счета. А наш банк всегда был одним 
из лидеров в транзакционном бизне-
се, мы обладаем технологиями и экс-
пертизой. Также полезным инструмен-
том стали гарантии: сегодня более 60% 
гарантий выдается в режиме онлайн.  
В целом, клиентам, которые участву-
ют в тендерных закупках, мы мо-
жем предоставить абсолютно все ус-
луги, которые полностью закроют их 
потребности. 

В марте 2019 года на российском ин-
вестиционном форуме в Сочи предсе-
датель Промсвязьбанка Петр Фрадков 
провел рабочую встречу с губерна-
тором Кировской области Игорем 
Васильевым. Промсвязьбанк предста-
вил результаты работы в регионе, пре-
зентовал основные программы бан-
ковского обслуживания, нацеленные  
на предоставление качественных фи-
нансовых решений предприятиям и 
жителям области. 

Мы выразили готовность прини-
мать участие в инвестиционной про-
грамме региона, поддерживать значи-
мые для развития территории проекты, 
развивать рынок ипотечного кредито-
вания и кластер ОПК. Особое внимание 
в ходе встречи уделили развитию ма-
лого и среднего бизнеса, этот сегмент 
крайне интересен и банку, и регио-
нальной власти. 

Опорный банк 
для госзаказа

О новых задачах банка  
и продуктах в 2019 году, а также 
подходах в обслуживании — 
Мария Гагара, региональный 
директор ОО «Кировский» 
Приволжского филиала  
ПАО «Промсвязьбанк»

Под надежным крылом 
государства

Промсвязьбанк в конце 2017 года 
пережил ряд перемен. Сначала Банк 
России взял его на санацию, затем 
власти страны поставили перед ним 
задачу стать опорой для оборонной 
отрасли, и теперь банк вместе с 
традиционным обслуживанием 
занимается банковским 
сопровождением гособоронзаказа 
и крупных госконтрактов. Услугами 
банка пользуются 2,5 миллиона 
физических и свыше 200 тысяч 
юридических лиц, в том числе более 
10 тысяч крупных корпоративных 
клиентов. Сеть банка насчитывает 
около 300 точек продаж в России.

Мы остаемся 
универсальным 
банком, то есть 
банком для всех 
клиентов!

Операционный офис «Кировский»:  
г. Киров, ул. Преображенская, 29/1,  
т. 8 800 333-03-03 

psbank.ru
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она также стала с кэшбэком, плюс до-
бавили процент на остаток, установи-
ли снятие денежных средств без комис-
сий в любых банкоматах России, а еще 
добавили возможность выбрать платеж-
ную систему. 

Как я говорила выше, мы запустили 
ипотеку во всей сети, в том числе воен-
ную и ее рефинансирование. Сегодня 
Промсвязьбанк — один из лидеров ипо-
течного рынка, мы можем рефинан-
сировать ипотеку другого банка под 
более низкий процент, тем самым жи-

тели смогут сэкономить на ежемесяч-
ных платежах. Эти продукты доступны 
всем. Единственное отличие —  клиен-
ты ОПК служат или работают в отдален-
ных районах области. Но этот вопрос 
легко решается: у нас есть выездные 
менеджеры, которые смогут оформить 
карту или кредит на месте работы кли-
ента. Помимо этого, Промсвязьбанк об-
ладает отличными дистанционными 
каналами работы (интернет- и мобиль-
ный банк2), поэтому получить все услу-
ги легко можно в режиме онлайн.

1Кэшбэк (cashback) — возврат денежных средств. Банк открывает участнику программы «Cash back» отдельный бонусный счет, предназначенный для внутреннего учета 
баллов Cash back. При расчете Cash back учитываются только покупки, денежные средства за которые были списаны со счета банковской карты в данный календарный 
месяц. Максимальная сумма баллов Cash back за календарный месяц составляет 1 000 российских рублей либо эквивалент в валюте по курсу ЦБ на дату выплаты 
Cash back для карт, открытых в долларах США / евро. Основными картами и дополнительными картами понимаются исключительно карты, выпущенные в рамках 
тарифного плана ALL INCLUSIVE (Visa Platinum/MasterCard World). Операции с картами, выпущенными в рамках других тарифных планов, не учитываются при начислении 
баллов Cash back. Cash back в размере 1% начисляется за погашение задолженности по карте путем пополнения с других карт по номеру карты в интернет- или 
мобильном банке ПАО «Промсвязьбанк», или путем внесения наличных на карту в банкоматах и терминалах ПАО «Промсвязьбанк». Повышенный Cash back в размере 
10% начисляется на сумму выданного кредитного лимита, рассчитанного в дату фактического списания совершенной покупки, а также по категориям повышенного 
начисления баллов: кино, рестораны, фастфуд, такси, каршеринг. В остальных категориях Cash back в размере 1% за покупки. За один календарный месяц может быть 
начислено не более 2 000 баллов. Баллы начисляются не позднее 8 рабочего дня каждого месяца за операции предыдущего месяца. 
2Возрастное ограничение 0+. Генеральная лицензия ЦБ России №3251 от 17 декабря 2014 г.

ваш универсальный банк 

Если фокусироваться только на од-
ной отрасли ОПК, то это чревато риска-
ми и ограничением своих возможно-
стей. Чтобы обладать полным набором 
компетенций, быть для предприятий 
не только посредником в проведении 
платежей, но партнером, заинтере-
сованным во всестороннем развитии 
отрасли, повышении ее эффективно-
сти, — нужно оставаться универсаль-
ным банком. Наша основная стратегия 
останется прежней: работать для мало-
го, среднего и крупного корпоративно-
го бизнеса, а также с физическими ли-
цами, оказывая высокотехнологичные 
расчетные услуги, предлагая удобные 
сервисы и программы кредитования.

В этом году мы сфокусированы на 
переводе большинства наших продук-
тов в онлайн. Бизнес хочет максималь-
но общаться с банком дистанционно. 
Мы это четко понимаем, поэтому ак-
тивно развиваем такие сервисы. В про-
шлом году запустили онлайн-кредит, 
онлайн-овердрафт, развиваем сервис 
электронных банковских гарантий, как 
уже было сказано. Мы уверены, что об-
щение с банком должно быть макси-
мально быстрым, эффективным и по-
лезным. Наши продукты соответствуют 
этим требованиям. 

По принципу конструктора 

Линейка продуктов Промсвязьбанка 
сформирована в виде конструктора, и 
клиенты выбирают те продукты, кото-
рые действительно им необходимы. 
Если говорить про розницу, то мы вы-
пустили линейку карт с кэшбэком1 — 
«Двойной кэшбэк» и «Твой кэшбэк», 
кредитная и дебетовая соответствен-
но. Теперь наши клиенты могут полу-
чать кэшбэк до 11% ежемесячно! 

М ы  к а р д и н а л ь н о  о б н о в и -
ли бонусную программу, сдела-
ли ее более выгодной и понятной. 
Трансформировали зарплатную карту, 
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Кто создаст 
лекарство от рака?

Потеснить импорт

— Я хочу, чтобы все дети были здо-
ровы. Моя цель — создание и произ-
водство качественных вакцин, кото-
рые будут справляться с этой задачей. 
К сожалению, быстро эту цель достиг-
нуть невозможно. Это большая про-
грамма, осуществить которую нам 
помогает опыт других фармацевти-
ческих  предприятий. Например, 
опыт международной фармацевтиче-
ской компании Sanofi. Мы учимся у 
них выпускать качественную вакци-
ну международного стандарта. Имею 

в виду «Пентаксим», инактивирован-
ную вакцину против полиомиели-
та, а также вакцины против ротови-
руса и ветрянки, которые в течение 
следующих двух лет войдут в нацио-
нальный календарь прививок, пнев-
мококковые вакцины, сейчас они про-
даются только как импортные. Наша 
задача — запустить их производство 
полного цикла в Кировской области. 

Нам нужны 44 гектара!

Признаюсь, в рамках нашей пло-
щадки стало тесно, хотим получить 

всю территорию Киров-200 (это 44 гек-
тара земли) для развития вакцинно-
го направления. Уже ведем перегово-
ры по этому поводу с «Фармзащитой». 
Подняли вопрос о том, чтобы програм-
ма, направленная на создание моно-
города Стрижи, реализовалась. Это 
привлечет федеральные деньги для 
создания инфраструктуры: нужно рас-
ширять очистные сооружения, решать 
вопросы по поводу водоснабжения и 
энергетики. Уже провели переговоры с 
рядом потенциальных инвесторов, го-
товых с нами работать при условии раз-
витой на территории инфраструктуры.   

Я раньше удивлялся, почему на разработку инновационного препарата 
необходимо 2-3 млрд долларов, — генеральный директор ООО «Нанолек», 
действительный Член Российской Академии Естественных наук
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Планируем выйти 
на экспорт

Мы планируем выходить на меж-
дународные рынки и надеемся на под-
держку государства. Тем более что оно 
сейчас активно помогает компаниям, 
чья работа направлена на экспорт. 
Своими силами нам не справиться с 
такой сложной программой. Поэтому 
мы объединили свои возможности 
вместе с Институтом им. Чумакова и 
проектом «Микроген». 

Чтобы выполнить программу и 
обеспечить национальный календарь 
прививок отечественными вакцина-
ми, а также для других проектов нам 
нужно 6-8 млрд рублей. Пока реализо-
вать все планы нереально, поэтому мы 
выбрали приоритетные направления, 
на которые понадобится около 2-3 млрд 
рублей. Эти средства можем привлечь 
уже сейчас. 

Обеспечили вакциной 
от полиомиелита

В Советском Союзе после вакцина-
ции от полиомиелита были случаи за-
болеваний. Избежать их сегодня по-
зволяет инактивированная вакцина 
(совершенно безопасная, созданная на 
основе полностью убитого микроорга-
низма). Сейчас из 6 необходимых для 
детей прививок первые две — инак-
тивированные. В 2017-м году часть 
иностранных компаний ушла с рын-
ка,  появился дефицит вакцины, и мы 
смогли закрыть потребность в ее про-
изводстве — выпустили 1,5 млн штук. 
Гордимся, что сделали это в короткие 
сроки!

Правда, сейчас у нас еще не запу-
щен полный цикл производства (по-
купаем за рубежом антигены, а здесь 
создаем саму вакцину), но мы работа-
ем над тем, чтобы решить эту задачу. 

Кстати, в мире всего 4 площадки, ко-
торым разрешено производство этой 
вакцины. Наша будет первой в России.

99,6% неудачных попыток — 
это норма 

Я раньше удивлялся, почему на 
разработку инновационного препара-
та необходимо 2-3 млрд долларов. А все 
потому, что из тысячи молекул нужно 
каждую отработать, изучить, проана-
лизировать. Так до рынка доходят все-
го пара препаратов, но на них как раз 
ложатся все затраты. Кстати, мировой 
рекорд бьет разработка препарата от 
болезни Альцгеймера — 99,6% неудач-
ных попыток. И на это тратится мно-
го денег, но препарата пока нет. Мы 
думали о разработке в «Нанолек», но у 
нас недостаточно финансирования для 
осуществления этой задачи, да и при-
оритеты сейчас другие.

Вакцина от гриппа даже 
для аллергиков

Мы идем своим путем, создаем 
вакцину, которая уже есть на рын-
ке, но делаем это с совершенно но-
вым подходом. В качестве примера — 
наша вакцина от гриппа. Производим 
ее не на куриных эмбрионах (это за-
нимает месяцы), а на клетках (всего 
за 3-4 недели), поэтому она подходит 
даже аллергикам. Кроме того, вакци-
на на клетках эффективна с точки зре-
ния моновакцин, например, в случае 
свиного или птичьего гриппа. Мы за-
нимаемся этой разработкой 5 лет, еще 
необходимо года 3-4 для создания про-
изводства сырья в виде антигенов. 

Наш рынок — это полностью госу-
дарственные закупки. И если мы тра-
тим большие деньги на разработки и 
производство, то естественно, что хо-
тим получить гарантию по закупкам. 

Михаил Некрасов

15.11.1955 г. пос. Юг Пермского региона, 
Пермской области.

Пермский Государственный Медицинский 
институт. 

С 1981-1983 гг. — горком партии, 
инструктор отдела пропаганды и 
агитации Пермского края;  
с 1983-1987 гг. — горисполком, 
заведующий отделом по труду и 
социальным вопросам Пермского края; 
с 1987-1989 гг. — кооператив «Здоровье» 
(Пермский край), директор; 
с 1989-1993 гг. — Уральская 
нефтехимическая фин ансовая компания 
(г. Москва),генеральный директор; 
с 1993-1997 гг. —  «Чайковский завод 
синтетического каучука» (Пермский 
край),председатель Совета директоров; 
с 1998-2007 гг. —  фармацевтическое 
предприятие «Макиз-фарма» (г. Москва), 
генеральный директор;  
с 2007-2011 гг. — ГК «Эпидбиомед» 
(г. Москва), генеральный директор; 
с 2011 г. — ООО «Нанолек», генеральный 
директор; действительный Член 
Российской Академии Естественных 
наук, Президент общественной 
организации «Общество сотрудничества 
и дружбы с Непалом», председатель 
Правления Биофармацевтического 
кластера в Кировской области, депутат 
Законодательного собрания Кировской 
области.
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Сергей Игнатьев, руководитель редакции  
Деловых СМИ, автор статьи:

— «Ученые обещают лечить рак одним уколом», 
«Открыто новое лекарство от рака» — какие-то 
только заголовки не появляются в СМИ! Однако 
врачи полагаются на давно опробованные методы: 
хирургическое удаление опухоли, химио- и 
лучевую терапию. Практически все онкологические 
заболевания пока неизлечимы.

Несмотря на идущую уже четыре десятилетия войну 
с раком, эта болезнь уносит сегодня жизнь каждого 
шестого обитателя планеты. По данным Всемирной 
организации здравоохранения, чаще всего люди 
погибают от рака легких (один миллион 690 тысяч 
смертей в год), печени (788 тысяч), толстой и прямой 
кишок (774 тысячи), желудка (754 тысячи) и молочной 
железы (571 тысяча).

Ежегодный экономический ущерб от рака, 
по некоторым оценкам, достигает триллиона 
долларов. На разработку препаратов из года в год 
тратятся миллиарды. Однако, несмотря на все усилия, 
говорить о том, что в ближайшем будущем рак будет 
побежден, не приходится. Но надежда всегда есть! И 
мне приятно видеть ее в глазах тех, кто, не жалея ни 
сил, ни денег, ни времени, пытается, ошибается, снова 
пытается идти к цели — победить рак!

Лекарство от рака будет 
найдено, возможно 
и не в России, но это 
обязательно произойдет
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произойдет. Главное, что в этом на-
правлении есть прогресс. 

Сейчас лечение онкобольных пред-
ставляет собой не только химиотера-
пию, но и биотехнологии. Мы дви-
гаемся в этом направлении, однако 
открытие может произойти и в дру-
гой компании. Например, в BIOCAD в 
Санкт-Петербурге появилась лаборато-
рия, где роботизированные комплек-
сы изучают молекулы круглосуточно. 

Качественный скачок может 
произойти именно на стыке IT-
технологий, медицины и физики. 
Уверен, что лекарство от рака будет 

найдено, возможно и не в России, но 
это обязательно произойдет! 

Сегодня я получаю огромное удов-
летворение от работы над вакцинами 
и онкопрепаратами. Считаю, что важ-
но иметь собственное производство, 
и у меня всегда была идея создания 
испытательного полигона с разработ-
ками опытно-промышленных образ-
цов, которые испытываются на добро-
вольцах. Многие боятся ими стать, но 
при производстве аналогов препара-
тов, которые уже давно продаются, 
мы просто испытываем свою версию, 
и здесь нечего бояться.

Создать универсальное 
лекарство от рака — моя цель

Я считаю, что рынок иммунологии 
должен регулироваться. Сейчас мы ду-
маем, каким образом на это можно 
повлиять.

Что с вакциной от ВИЧ?

Что касается препаратов от ВИЧ, 
здесь с разработками не все так глад-
ко. Обычно планируем свои цены, а 
наши конкуренты снижают свою сто-
имость в разы. Возможно, это и пра-
вильно. Каждый старается рассчитать 
так, чтобы затраты и себестоимость 
были ниже — так мы боремся между 
собой. Выигрывает тот, кто произво-
дит субстанции, потому что так про-
дукт выходит дешевле. Мы посчитали 
рентабельность по двум препаратам 
от ВИЧ, которые еще не выведены на 
рынок. Цена получается ниже затрат-
ной части, поэтому пока ее производ-
ство мы приостановили. 

В этом году выходим на рынок с 
препаратом «Эфавиренз», который 
сделали по полному циклу. Его раз-
работкой занимались 5 лет, за бо-
лее короткий срок это сделать и 
невозможно.

Даже если говорить о готовых фор-
мах, например, «Пентаксиме», ко-
торый мы здесь будем готовить, то 
на цикл трансфера технологий ушло 
4 года, а нам еще нужно 2. Это долго, 
но таким образом российские дети по-
лучат высококачественный препарат.

Лекарство от рака 
будет найдено!

Я уже говорил в одном из интервью 
о том, что хотелось бы создать эффек-
тивное лекарство от рака. Некоторые 
мои родственники умерли от рака, 
я сам бываю в онкологических боль-
ницах и вижу, какая это трагедия для 
людей. 

Наука доказала, что эффективное 
лекарство есть. Рак молочной желе-
зы на первых двух стадиях выявления 
лечится без оперативного вмешатель-
ства, и это прогресс! Значит, все воз-
можно и излечимо. Создать универ-
сальное лекарство от рака — моя цель. 
Понимаю, что она практически не-
достижима, но мы занимаемся он-
копрепаратами, и нельзя исключать 
возможность, что когда-нибудь это 
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1. Современная архитектура: две башни в 14 и 17 этажей соединены общим холлом, 
белоснежный фасад с яркими откосами окон, дизайнерская отделка коридоров и 
тамбуров. В каждой секции два бесшумных лифта OTIS.

2. Квартиры с возможностью перепланировки: 1, 2, 3-комнатные, с большими кухнями, 
от 40 до 100 м2. 

3. Высота потолков — 2,7 м, лоджии с витражным остеклением и максимальным обзором.

4. Поквартирный учет тепловых узлов с регулировкой тепла и отдельной оплатой.

5. Получистовая отделка: полусухая стяжка (кроме санузлов и лоджий), улучшенная 
штукатурка, пластиковые окна с откосами и подоконниками, биметаллические 
радиаторы, входная металлическая дверь, электроразводка.

6. Целый этаж кладовок, чтобы освободить место в квартирах. На первом этаже — 
колясочные.

7. Акцент на безопасность: дом окружен забором, есть видеонаблюдение, домофон, 
консьерж. Изюминка придомовой территории — парк с фонтаном.

8. На 1 этаже — торговый центр, рядом — школа, детские сады, поликлиники, бассейн, 
магазины.  

9. Предусмотрены подземный паркинг, детская площадка и зоны для отдыха.

В центре 
красивой жизни!

Жилой комплекс премиум-класса, 
удачно расположенный напротив цирка и 
живописного парка им. Кирова по адресу 

Октябрьский проспект, 106.

Срок сдачи в эксплуатацию — 4 квартал 2020 г. 
Покупка возможна в ипотеку* и в рассрочку от застройщика.

*Возможно оформление ипотеки через Сбербанк, ВТБ, 
Россельхозбанк

ООО «Алтай-Строй»
Офис продаж: г. Киров, ул. Производственная, 23, офис 1
Доп. офис: г. Киров, ул. Воровского, 37, 2 этаж
т.:  78-38-36, 75-17-02, 71-22-25
сайт: ciolkovskij.altai-stroi.org
e-mail: kvart@alt43.ru

Проектная декларация представлена на сайте 
ciolkovskij.altai-stroi.org



г. Киров, ул. Комсомольская, 12а,

т. (8332) 67-54-18

dtb1.ru

Сколько стоит ваш кредит?

— Развивать свой бизнес или рас-
ширять его можно даже с небольшим 
капиталом. Тем не менее, собствен-
ных средств хватает не всегда. Когда 
деньги нужны срочно, не спешите под-
писывать кредитный договор в первом 
же банке! Изучите годовую процент-
ную ставку, предлагаемую банком, 
сумму ежемесячного платежа, пол-
ный срок выплаты кредита. Уточните, 
какие комиссии включены в договор, 
например, обслуживание счета, вне-
сение наличных или их снятие. Зная 
все эти данные, вы сможете посчитать, 
сколько денег вы переплатите, а так-
же сравните их с предложениями дру-
гих банков.

Мы обеспечиваем —  
вы планируете

Наш опыт и индивидуальный 
подход позволили разработать оп-
тимальную линейку кредитов для 
бизнеса. Мы ценим ваше время и 
понимаем, что любая задержка с 
кредитами может обернуться допол-
нительными издержками или по-
шатнуть устойчивое положение ком-

пании на рынке. Сотрудники банка 
до 4 дней проводят финансовый ана-
лиз и рассматривают заявку. В отдель-
ных случаях сроки составляют 1-2 дня, 
например при оформлении «Экспресс-
микрокредита». Это одно из преиму-
ществ работы с региональным банком.

Индивидуальные условия в нашем 
банке дают выгодные преимущества:

■■ сумма кредита от 100 тысяч до  
15 миллионов рублей*

■■ ставка по кредиту от 10% годовых
■■ рассмотрение заявки до 4 дней
■■ залог: движимое и недвижимое 

имущество, возможно частичное 
обеспечение

■■ график платежей с учетом плана 
развития компании

■■ отсутствие дополнительных расхо-
дов (страхование, оценка)

■■ без скрытых и ежемесячных 
комиссий

■■ отсрочка погашения основного дол-
га до 6 месяцев

■■ досрочное погашение без комиссий.
Для участников аукционов, на-

пример, по выполнению госзаказа, 
«Первый Дортрансбанк» предоставля-
ет кредит на формирование депозита 
для обеспечения исполнения контрак-
та (договора).

Кредиты  
для больших 
бизнес-планов
Есть идея? Профинансируем! Быстро, выгодно, под вашу 
задачу! — Владимир Скобелкин, председатель Правления 
АО «Первый Дортрансбанк»

*Ставка по кредиту от 10% до 17,4%, сумма кредита от 100 000 до 15 000 000 рублей. Срок кредитования 
от 1 до 36 месяцев. Залоговое обеспечение — различные виды обеспечения по согласованию с Банком. 
Единовременная комиссия за предоставление кредита от 0,5% до 1,5%. Подробная информация об 
условиях кредитования юридических лиц и индивидуальных предпринимателей — в офисе Банка по 
адресу: г. Киров, ул. Комсомольская, 12а или на сайте банка dtb1.ru. Условия действительны на 1.04.2019 г. 
Лицензия ЦБ РФ № 3271, АО «Первый Дортрансбанк».

4 простых шага получить 
кредит:

1 шаг

2 шаг

4 шаг

3 шаг

Заполните короткую заявку на сайте 
dtb1.ru или обратитесь в кредитный 
отдел по телефону 8 (8332) 67-54-18. 
С вами свяжется кредитный эксперт 
и поможет подобрать продукт под 
ваши задачи по ставке от 10%, 
рассчитает график платежей и 
проконсультирует о предоставлении 
документов.

Подготовьте и направьте в банк 
необходимые документы и финансовую 
отчетность своей компании.

В случае одобрения кредита 
эксперт пригласит вас в офис 
для подписания договора. 

Подпишите договор в офисе банка 
и реализовывайте задуманное!
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сверхвысокое 
импортонапряжение

с 19 пО 21 Марта 2019 гОда 
ООО «тд «ункОМтех» принял 
участие в 18 МеждунарОднОй 
выставке кабельнО-
прОвОдникОвОй прОдукции 
CABEX в МОскве

сплав лидеров

CABEX — самая крупная в России и 
странах СНГ выставка кабельно-прово-
дниковой продукции, где собираются 
крупнейшие производители. В этом 
году в ней приняли участие 390 экс-
понентов из 19 стран мира, включая 
Италию, Китай, Сербию, Турцию, 
Францию и другие. Экспозицию посе-
тили более 10 000 специалистов. 

Всего за 3 дня гости смогли узнать 
о последних тенденциях в области 
производства кабелей, проводов, ак-
сессуаров, электромонтажных изде-
лий и оборудования. Свои передовые 
технологии производства презенто-
вал ООО «Торговый Дом «УНКОМТЕХ», 
АО «Иркутсккабель», АО «Кирскабель» 
и АО «Управляющая компания 
«УНКОМТЕХ», образующие  холдинг 
по производству и реализации кабель-
но-проводниковой продукции.

револЮция в энергетике

Стенд компании вызвал ажиотаж 
у представителей энергетических и не-
фтегазовых компаний. Впервые ООО 
«ТД «УНКОМТЕХ» представил кабели 
нового поколения — сверхвысокого 
напряжения на 500 кВ. Их производ-
ство освоил АО «Кирскабель», которому 
в этом году исполняется 290 лет.

В марте этого года были успешно за-
вершены первые в стране испытания 
отечественного кабеля на максималь-
ное напряжение 550 кВ. Они проходи-
ли целый год в Высоковольтном испы-
тательном центре ОАО «ВНИИКП». 

Среди новинок, представленных 
ООО «ТД «УНКОМТЕХ» в Москве, инте-
рес вызвали специальные неизолиро-
ванные провода АСК2У с повышенной 
пропускной способностью и улучшен-
ными прочностными характеристика-
ми, а также кабели в изоляции из эти-
ленпропиленовой резины. 

экспортный потенциал

Перспективы развития кабельной 
промышленности и ее успешной ин-
теграции в другие отрасли экономи-
ки стала основной темой экспертно-
го обсуждения второго Всероссийского 
кабельного конгресса. Он прошел на 
полях САBЕХ-2019. Меняющиеся эконо-
мические условия ставят новые вызовы 
и непростые задачи перед производите-
лями, в частности, создавать иннова-
ционную продукцию, обладающую вы-
соким экспортным потенциалом. 

В рамках выставки представите-
ли ООО «ТД «УНКОМТЕХ» побывали на 
Ruscableclub, встрече поставщиков и по-
требителей электротехнических изде-
лий, которую провел портал ruscable.ru.

г. Киров, Октябрьский пр-т, 104, 
оф. 603, т.: (8332) 54-87-01, 54-87-02, 
54-87-07, 54-87-13, 54-87-50

uncomtech.ru 

Поперечный срез кабеля
на напряжение 550 кВ

Коллектив Вятского филиала ООО «Торговый Дом «УНКОМТЕХ»
в г. Кирове с директором Натальей Вершининой (в центре)
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высокие 
стандарты 
компрессорного 
оборУдования 
и азотных 
станций

Мы сОздаеМ ОснОву для развития 
прОМышленнОсти и кОМфОрта челОвека, — 
алексей Юрьев, кОММерческий директОр 
«агМ-сервис»

более 500 проектов
за 5 лет

— Компания «АГМ-Сервис» — это 
инженерно-техническая компания, 
которая специализируется на постав-
ке и обслуживании компрессорного 
оборудования, азотных и воздушных 
компрессорных станций для произ-
водственных предприятий россий-
ской промышленности. С 2014 года 
реализовали уже более 500 проек-
тов в нефтегазовой, металлургиче-
ской, горнодобывающей, пищевой и 
других отраслях промышленности. 
Клиентам мы предлагаем комплекс-
ный подход: включая проектирова-
ние станций и подбор оборудования, 
монтаж, пусконаладочные работы и 
сервисное обслуживание. Мы ориен-
тируемся на максимально эффектив-
ные инженерные решения, поскольку 
всегда учитываем конкретные зада-
чи и особенности предприятия-за-
казчика. Имеем 7 обособленных сер-
висных подразделений по России: 
в Краснодаре, Кирове, Екатеринбурге, 
Новосибирске, Новокузнецке, Усинске 
и Санкт-Петербурге. Это позволяет 
нам оперативно реагировать на лю-
бые вопросы клиентов.

один из мировых лидеров

В 2015 году мы начали плодот-
ворное сотрудничество с компани-
ей Ingersoll Rand — одним из миро-
вых лидеров на рынке компрессорного 
оборудования. Их продукция замет-
но отличается от аналогов высокой 
производительностью и надежно-
стью. «АГМ-Сервис» сегодня является 
официальным дистрибьютором это-
го бренда на территории России. 
Почему мы это делаем? Во-первых, 
бренд Ingersoll Rand уже зарекомендо-
вал себя во всем мире как один из ве-
дущих производителей промышлен-
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г. Киров, ул. Северное Кольцо, 54/1, 
т. 8-800-5555-278, 

info@agm-s.ru

agm-ir.ru 

agm-s.ru

приглашаем 16 мая 
на день знакомства 
с«агм-сервис».

Мы покажем планирование 
компрессорной станции, 
поделимся опытом и техническими 
решениями по обеспечению 
сжатым воздухом и азотом, а также 
продемонстрируем оборудование 
Ingersoll Rand и «Вэлтекс». 
Мероприятие состоится 
по адресу: отель «Альфа», 
г. Киров, ул. Московская, 129

Основные тезисы конференции:
 ■ Компрессорное оборудование 

INGERSOLL RAND
 ■ Промышленные воздуходувки
 ■ Азотные и воздушные 

компрессорные станции Вэлтекс
 ■ Технические решения 

по обеспечению сжатым 
воздухом и азотом предприятий, 
опыт реализованных проектов 
компании «АГМ-Сервис»

 ■ Техническое обслуживание 
и аудит пневмосистем 
предприятий

Для регистрации 
отсканируйте QR-код 

и зарегистрируйтесь 
на мероприятие на нашем сайте 
или свяжитесь с нами по телефону, 
контактное лицо — 
+7 (912) 734-80-41 
Руководитель проектов ОП Киров 
Целищев Сергей Николаевич

ного компрессорного оборудования 
(ему 150 лет!). Во-вторых, компрессо-
ры Ingersoll Rand технологически усо-
вершенствованы и нацелены на эко-
номию энергии при высоком уровне 
производительности. В-третьих, 
представленная техника требует ми-
нимального технического обслужи-
вания. Имеет смысл отметить также 
широкий ассортимент компрессоров 
этой марки: поршневые, маслозапол-
ненные винтовые, бесмасляные вин-
товые, мощные центробежные турбо-
компрессоры и системы подготовки 
сжатого воздуха. Кроме того, одним 
из главных преимуществ Ingersoll 
Rand является то, что их оборудова-
ние может эффективно работать в ус-
ловиях запыленности и перепадов 
температуры без ухудшения выход-
ных параметров в процессе работы. 
С Ingersoll Rand оптимальное решение 
по производству сжатого воздуха вы-
брать легко!

чистый азот до 99,9%

Также мы являемся официальны-
ми представителями российской ком-
пании «ВЭЛТЕКС». Это молодое, но 
уже завоевавшее доверие предприя-
тие, созданное в 2014 году. Воздушные 
и азотные установки этого бренда от-

личаются высокой степенью надежно-
сти, энергоэффективностью и просто-
той в эксплуатации (могут работать 
круглосуточно без участия человека). 
Компания «ВЭЛТЕКС» уделяет боль-
шое внимание новым разработкам, 
проектирует каждую станцию инди-
видуально с учетом требований пред-
приятий-заказчиков. Эффективные 
технические решения компания уже 
разработала для предприятий нефте-
газовой, горнодобывающей, пище-
вой, строительной и других отраслей 
промышленности. 

24 часа в сУтки
7 дней в неделЮ

Одно из семи обособленных под-
разделений компании «АГМ-Сервис» 
находится в Кирове. Оно оснащено 
оперативным складом запасных ча-
стей, производственным цехом для 
проведения монтажно-сборочных ра-
бот, есть свой автомобильный парк. 
Каждый автомобиль оборудован всем 
необходимым инструментом для опе-
ративной диагностики и сервисного 
обслуживания. В случае аварийного 
выхода из строя промышленного обо-
рудования сервисная служба компа-
нии выезжает на объект 24 часа в сут-
ки и 7 дней в неделю.
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Больше хозяйственник,  
чем политик

— Работа в городской Думе в моем 
понимании больше похожа на хозяй-
ственную деятельность, чем на поли-
тику в чистом виде. Ведь мы решаем 
конкретные вопросы, касающиеся жиз-
ни людей. Я и баллотировался, потому 
что, как мне кажется, неплохо пони-
маю, как можно наладить работу го-
родского хозяйства, например, устро-
ить уборку города. Наш результат в этом 
году — убрали с улиц песок. Не высыпа-
ли порядка 20 -25 тысяч тонн песка, и, 
согласитесь, стало чуть чище! Года че-
рез 3-4, если мы введем программу по 
рекультивации газонов, которые нави-
сают над проезжей частью, город станет 
значительно чище. Уже в этом году вы 
заметите, что пылевых бурь (они обыч-
но бывают в мае-июне), будет гораздо 
меньше. Конечно, за раз ничего не де-
лается, нужно продолжать следовать 
этому плану.

На второй срок не пойду

На второй срок в городскую Думу, 
скорее всего, не пойду. У меня приемы 
граждан раз в неделю, с 16 до 18, решаю 
массу вопросов, почти всегда — прямо 
на месте. Наверное, так и должен ра-
ботать депутат, но это отнимает вагон 
времени и сил. Плохо, что не получа-
ется эмоционально дистанцироваться 
от проблем, с которыми ко мне идут. 

Хотя, когда я только пришел в Думу, по-
нял: не так все и сложно. Главное — ис-
креннее желание работать, помогать 
людям. Ко мне как к депутату можно об-
ратиться с любой просьбой или иници-
ативой. Если речь идет об улучшении 
жизни, всегда  поддержу, как смогу.  

Могу и ремень достать,  
и в угол поставить

Мои родители абсолютно раз-
ные по характеру: папа был вдумчи-
вым, терпеливым, справедливым. 
Воспитанием в большей степени зани-
мался он. Например, учил меня пла-
вать по классической схеме — в 7 лет 
выкинул из лодки прямо в Вятку, хо-
чешь жить — выплывешь. Как види-
те, выплыл. Мама — просто огонь! 
Комсомолка, всю жизнь в профсоюзной 
деятельности, до сих пор на обществен-
ных началах — возглавляет совет вете-
ранов. Наверное, активность я перенял 
у нее, а вдумчивость и обостренное чув-
ство справедливости — у папы. 

С детства боялся подвести людей. 
Однажды во 2 классе не выучил сти-
хотворение и получил за это двойку. 
Остался после уроков, учил и пересдал 
на 5, потому что боялся прийти домой 
с двойкой. Родители меня потеряли, и 
люлей я все равно получил. Но с тех пор 
всегда выполняю взятое на себя слово. 

У меня трое детей, старшая дочь, и 
двое пацанов (7 лет и 7 месяцев), и я —
строгий папа. Могу и ремень достать, 

причину неуспеха 
ищу в себе
Как депутат, ничего не боюсь потерять. 
Боюсь чего-то не сделать, — Михаил Шихов, 
депутат

Главным 
человеческим 
грехом считаю 
злопамятность
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и в угол поставить. Жена настаивает, 
чтобы я все объяснял словами, но как 
ты объяснишь слово «больно»? Получите 
по попе шлепка, тогда поймете, како-
во это! Мои дети четко должны усвоить 
одно — как ты хочешь, чтобы относи-
лись к тебе, так и относись к людям сам. 

Надеюсь, я хороший отец. Стараюсь 
заниматься с сыновьями, пытаюсь не 
переборщить со строгостями, чтобы 
не подорвать их доверие. Детям мож-
но практически все, но никогда нельзя 
переходить грань! Например, разрешаю 
съесть мороженое, но против кока-ко-
лы. Пусть строят шалаши хоть на дере-
вьях, хоть где, но нельзя никого бить в 
садике. Я поддерживаю принцип, что 
добро должно быть с кулаками, но кулак 
надо применять очень вдумчиво. Если 
человек обидел тебя нечаянно —убеж-
ден! — прости его и помирись. 

Когда мой 5-летний сын начинает 
командовать, жена говорит: вылитый 
ты! Пытается строить маму и бабушку, 
маленький командир. Дети — мое хоб-
би, других увлечений у меня нет. Я за-
вел семью осознанно, в зрелом возрас-
те, поэтому любую свободную минуту 
посвящаю им. Недавно прыгал вместе 
с сыном на батуте, за час тренировки 
потерял 2 кг! 

Шихов, ты куда опять 
ходил?!

Я хорошо учился, был секретарем 
комитета комсомола школы. Хотел по-
ступать в МГИМО, но прослышал, что 
правительство выпустило экспери-
ментальную программу, в ходе кото-
рой институты засчитывали выпуск-
ные экзамены как вступительные. 
И вот я пробился к ректору «полите-
ха» и заявил о своем желании, чтобы 
наша школа попала в эту программу. 
Проходит 2 недели, иду по школе, зав-
уч кричит: «Шихов, ты куда опять хо-
дил?!» Оказалось, ректор меня услы-
шал, и мои выпускные экзамены были 
засчитаны как вступительные. Эта ха-
лява меня расслабила, я в Москву не по-
ехал. Возможно, это был тот самый «пе-
рекресток», когда моя жизнь сложилась 
именно так, а не иначе. 

Поворотным моментом, когда сфор-
мировалось мое мировоззрение пред-
принимателя, была такая история. Я 
учился на 4-ом курсе института (стро-

сильная страна. Отлаженный меха-
низм работы социальных лифтов, о ко-
торых сегодня так много говорят. Если 
ты профессионал своего дела, можно 
было добиться успеха, подняться в жиз-
ни. Сейчас с этим сложнее. Сегодня 
зачастую не хватает взвешенных и 
профессионально грамотных управлен-
ческих решений. 

Никакого совета молодым

Я в жизни нашел какой-то путь. Тот 
самый он или нет — не знаю. Но я по 
нему иду. Возможно, если после шко-
лы уехал поступать в Москву, сценарий 
моей жизни был бы совершенно иной. 
Дорог много, какая из них самая-са-
мая… Как говорится, мы предполага-
ем, а Бог располагает. 

Никакого совета молодым бизнес-
менам давать не буду. Все хотят учить-
ся на своих ошибках. Кому-либо что-
то советовать — дело неблагодарное. 
Пусть, конечно, перенимают чужой 
опыт, но думают сами. Я могу реко-
мендовать что-то только по конкрет-
ному вопросу. 

ительный факультет), когда распалась 
страна Советов, открылись границы, 
и я начал ездить в Польшу, в наш го-
род-побратим Седльце, продавать ма-
трешек. Оттуда привозил футболки. В 
первую же поездку заработал 150 дол-
ларов, это решило дело. Бросил инсти-
тут, с головой ушел в бизнес. Не жалею, 
это была школа жизни. Потом, конеч-
но, понял, что образования все равно 
не хватает. Снова поступил в «политех», 
но уже более осознанно — на экономи-
ческий факультет.

Чтоб полведра шашлыка 
было готово!

Дома никогда не сидел, все время 
тянуло чем-то заниматься. В девятом 
классе был избран секретарем комите-
та комсомола школы. С улыбкой сей-
час вспоминаю, что мог тогда зайти в 
пятницу в школьную столовую и дого-
вориться, чтобы к субботе нам пригото-
вили полведра шашлыка для выездного 
заседания комитета комсомола. 

Если честно, я до сих пор жалею 
о развале Советского Союза. Это была 

34

власть

№4 (123) // апрель 2019



Чего боюсь? Как все нормальные 
люди, боюсь потерять близких, дру-
зей, родителей. Как депутат, ниче-
го не боюсь потерять, боюсь не сделать 
всего, что задумал. А потерять? Статус? 
Ну и пусть, ведь это не помешает мне 
и дальше занимать активную жизнен-
ную позицию. 

10% дохода

Абсолютно уверен: деньги — это 
энергия, которая должна проходить 
через человека, а не концентриро-
ваться в нем, иначе это приведет к са-
моразрушению. Поэтому давно, как 
могу, занимаюсь благотворительно-
стью. Лет 15 назад, ко мне обратилась 
женщина, у нее болел раком 2-лет-
ний сын, мы пытались помочь, но 
все тщетно, к сожалению, не спасли. 
Тяжело было видеть, как ребенок улы-
бается сквозь боль. 

После этого случая я на какое-то 
время отошел от такого рода помо-
щи, но потом снова втянулся. А сей-
час можно сказать, что помогать — 
это моя текущая работа как депутата. 

Вообще правильно раньше было орга-
низовано — церковная десятина, 10% 
дохода отдавали церкви, считай, на 
благое дело. 

Люди работают со мной 
годами

Не знаю, какой я руководитель, но 
мои люди работают со мной годами. 
Наверное, это о чем-то говорит. Я всег-
да погружаюсь в проблему, решения 
принимаю совместно с подчиненны-
ми. Если решаю что-то директивно, то 
все равно обязательно объясню свою по-
зицию. Подчиненные должны не тупо 
выполнять, а понимать, что делают. 
При этом ответственность беру на себя. 

Причину неуспеха в первую очередь 
тоже ищу в себе. Если кто-то из моих 
подчиненных сделал что-то неправиль-
но, значит это я не так объяснил. 

Считаю, что правильнее ставить 
на первое место интересы компании 
и обязательно — интересы людей, ко-
торые на вас работают, двигают ваш 
бизнес вперед. О себе нужно думать в 
последнюю очередь…

Секрет 
хорошего 
настроения — 
трое детей

Михаил Шихов

24.11.1971 г.

Вятский государственный университет. 
Присуждена квалификация — 
Экономист-менеджер по специальности 
«Экономика и управление на 
предприятии».

1993-1995 гг. — ООО ПКП «ЕВА», 
плотник-бетонщик; 
1995-1998 гг. — ООО «Электробезопасность», 
заместитель директора; 
1998-2001 гг. — ООО 
«Промстройкомплект», директор; 
2001-2002 гг. — ООО «Гарантия-Киров», 
коммерческий директор; 
2002-2002 гг. — ООО «Вестком», 
директор; 
2002-2004 гг. — ООО — «Кировснабком», 
заместитель директора; 
2004-2006 гг. — ООО «ТД 
«Кировснабком», директор; 
2006-2009 гг. — ООО «ТД «Кировский 
машзавод 1 Мая», директор; 
2009-2016 гг. — ООО «ТД 
«Кировснабком», директор; 
2016-2018 гг. — ООО «САХ», директор по 
развитию; 
с 2018 по н.в. — индивидуальный 
предприниматель.

Когда мой 
5-летний сын 
начинает 
командовать, 
жена говорит: 
вылитый ты!
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Мы пришли, 
чтобы помочь
Об особенностях и новых 
перспективах охранного 
бизнеса — Сергей Урванцев, 
генеральный директор  
ООО «Фемида»

15 лет назад технологии 
были другие

— Когда компания начина-
ла свою деятельность, об охранных 
предприятиях жители города знали 
мало. Охранная сфера бизнеса была 
не настолько хорошо развита, как 
сейчас, в высокотехнологичное вре-
мя. Раньше не было сотовой связи, 
а глобальные сети еще не адаптиро-
вались для российского рынка. Для 
работы систем охраны мы использо-
вали радиооборудование. Передача 
тревожного сигнала шла одновре-
менно по выделенной радиочасто-
те и дополнительным каналам свя-
зи. После появления доступной по 
цене спутниковой, сотовой связи и 
интернета мы сразу начали исполь-
зовать все современные технологии, 
добавив в работу корпоративный ин-
тернет-портал с личным кабинетом 
и мобильное приложение. С внедре-
нием нового пультового оборудова-
ния скорость и информативность 
тревожных сигналов повысилась  
в несколько раз, и безопасность са-
мих объектов вышла на качественно 
новый уровень!

Охрана коттеджа по силам 
только профессионалам

В нашей области появляется все 
больше коттеджных поселков, поэ-
тому люди чаще начинают задумы-
ваться о покупке или строительстве 
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частного дома и жизни в нем постоян-
но или в теплое время года. 

Но жизнь за городом требует высо-
кого уровня защиты дома. При обра-
щении клиентов в нашу компанию мы 
изучаем прилегающую территорию и 
проект коттеджа, рассчитываем воз-
можные варианты внутренней и внеш-
ней безопасности. 

После согласования с клиентом ва-
риантов защиты, специалисты нашей 
сервисной службы устанавливают со-
временную и надежную систему тех-
нической охраны и видеонаблюдения, 
которая обеспечивает максимальную 
безопасность. 

чем умнее дом, тем в нем 
Безопаснее

Сейчас рынок технологий безопас-
ности не стоит на месте — появилась 
система «Умный дом». Новый способ 
управления домом помогает улучшать 
системы безопасности, делая их функ-
циональнее. Жители частных домов по-
лучили возможность контролировать не 
только систему охраны дома, но и уда-
ленно управлять системами электроэ-
нергии, отопления и водоснабжения, 
шлагбаумами и откатными воротами. 
Современный ритм жизни позволя-
ет быть в курсе событий, которые про-
исходят дома: контроль климата, про-

течки воды, утечки газа, отключение 
электроэнергии.

Для контроля и удаленного 
управления за этими процессами 
мы используем мобильное прило-
жение ведущего мирового произво-
дителя охранных систем — компании 
ELDES  (12+), в котором объединены ви-
деонаблюдение, охрана дома, а также 
система «Умный дом».

под надежной защитой

За годы существования, компания 
стала надежной защитой для своих кли-
ентов. Из маленького офиса с несколь-
кими сотрудниками организация вы-
росла до целого предприятия, которое 
объединяет несколько подразделений: 
монтажное, техническое, дежурная 
часть, юридическая служба, отдел бы-
строго реагирования.

для нас не существует 
сложных вызовов

Работа в охранном предприятии — 
это возможность первыми прибыть на 
место происшествия. Для нас не суще-
ствует непредвиденных ситуаций — 
все вызовы равноценны и отрабатыва-
ются в кратчайшие сроки. Мы уверены 
в каждом сотруднике, который спешит 
к вам на помощь. 

5 причин нам доверять:

1 2 3
4 5

Опыт работы 
более 15 лет.

Гарантия 
на оборудование 
и монтаж.

Полный спектр 
охранных услуг.

Полная 
материальная 
ответственность. 

Собственный 
штат опытных 
специалистов.

Вадим Бережных, руководитель службы быстрого реагирования.



покупателей, пришедших в магазин, 
«попадаются» на привлекательную 
вывеску. При этом 17% из них шопинг 
в этот день не планировали. Ваши 
потери от некачественной вывески 
могут достигать 12% годовой выручки!

заБудьте о проБлемах 
с идеальной Буквой

Новые роботизированные техно-
логии, которые уже начинает исполь-
зовать рекламная компания «Сфера 
Принт», представлены всего в 10 ком-
паниях России (большинство из них 
находятся в Москве). Программа ро-
ботов со здана таким образом, что-
бы машина следовала проекту изго-
товления вывески без погрешности 
на человеческий фактор. Исполняя в 
точности ваши желания, робот изго-

тавливает работу в несколько раз бы-
стрее и качественнее, делая вашу вы-
веску яркой, красивой и надежной.

преимущества 
роБотизированного 
изготовления вывески 
очевидны:

 ■ наши вывески в 2 раза* ярче, чем 
обычная буква    

 ■ в изготовлении используется спе-
циально разработанный металли-
ческий сплав

 ■ стоимость ниже обычных букв
 ■ энергопотребление в 3 раза* 

ниже по сравнению с обычными 
буквами

 ■ гарантия 5 лет!** 
 ■ вашу будущую вывеску делают 

роботы.  

идеальные 
Буквы для 
вашего Бизнеса
Красивая вывесКа — половина успеха ваШего бизнеса. сеКрет ее 
изготовления с приМенениеМ технологий будуЩего расКрывают 
специалисты КоМпании «сФера принт»

*На основе собственных исследований компании 
«Сфера Принт».
**На блоки питания гарантия 3 года.

г. Киров, ул. Ломоносова, 5А

т. 8 (8332) 211-011

идеальнаябуква.рф

некачественные вывески 
лишают вас приБыли

Уверены, вы уже давно устали от 
дорогих и некачественных вывесок. 
Высокая стоимость проекта зачастую 
не спасает от многих негативных фак-
торов: при производстве может слу-
читься брак, краски могут оказаться 
некачественными и быстро потерять 
насыщенность, вывеска может дефор-
мироваться от малейшего порыва ве-
тра, а подсветка — потреблять много 
электроэнергии.К тому же гарантия 
на готовую работу может составить 
всего 1 год. Такой срок невероятно 
мал, чтобы проверить прочность, ка-
чество и долговечность буков.

А между тем специалисты 
Международной ассоциации сайн-
мейкеров (ISA) подсчитали, что 49% 
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*ПАО «Сбербанк»



6 советов, как заложить 
основы мотивации, от Светланы 
Ивановой, бизнес-тренера, 
предпринимателя (г. Москва)

удержать
любой 
ценой

1. Используйте теорию 
Герцберга

— Еще в середине ХХ века Фредерик 
Герцберг сформулировал теорию для 
выбора факторов мотивации. Она ос-
нована на изучении причин удовлет-
воренности сотрудников:

■■ гигиенические — те, что влияют на 
повышение или снижение удовлет-
воренности местом работы, но не 
оказывают воздействия на стремле-
ние сотрудника увеличивать свою 
результативность 

■■ мотивации — факторы, непосред-
ственно влияющие на стремление 
сотрудника добиваться результатов.
Гигиенические факторы хорошо 

влияют на привлечение и удержание 
сотрудников, но слабо воздействуют 
на стремление добиваться больших 
результатов.

2. Различайте лояльность  
и мотивированность

Очень многие руководители и HR-
специалисты не различают понятия 
«лояльность» и «мотивированность».

Лояльность — это приверженность, 
преданность чему-либо (организации, 
бренду, оборудованию и т. д.) или ко-
му-либо (руководителю, коллективу, 
отдельным коллегам). Она снижает те-
кучесть кадров, улучшает атмосферу в 
коллективе.

Мотивированность — это стремле-
ние повышать свою результативность, 
добиваться все большего и большего. 
Мотивированные люди более актив-

ны и амбициозны, чаще проявляют 
инициативу. 

Что же для нас важно? Я бы не риск-
нула дать однозначный ответ на этот 
вопрос, поскольку все зависит от кон-
кретной ситуации. Решать вам.

3. Определяйте цену 
вопроса

«С деньгами может каждый, а вы 
попробуйте без денег» — все мы слы-
шали эту фразу. В ходе формирования 
системы нематериальной мотивации 

стоит определить разумную цену во-
проса, то есть оптимальное соотноше-
ние затрат с уровнем отдачи. Для этого 
важно понимать цель мотивационно-
го мероприятия, задавать его измери-
тели, регулярно проводить исследова-
ния — опросники мотивированности 
и лояльности, анализировать и ис-
пользовать полученные результаты. 
Например, стоит понимать, во сколь-
ко вам обойдется уход сотрудника, вы-
званный его демотивацией. Давайте 
прикинем — простой рабочего места 
и упущенные выгоды; подбор, адап-
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тация и низкая эффективность в этот 
период; обучение и введение в долж-
ность. А риски потерь информации и 
клиентов в этом случае?

4. Используйте пирамиду 
Маслоу для создания 
мотивационных речей

Очень важно понимать, что мо-
тивационная речь произносится для 
разных людей, у которых могут быть 
совершенно разные мотиваторы. Это 
делает невозможным индивидуаль-
ный подход, когда, зная особенно-
сти мотиваторов конкретного челове-
ка, мы «продаем идею» с адаптацией 
к его потребностям. Чтобы достучаться 
до всех, стоит использовать иерархию 
потребностей (пирамиду) Маслоу. Она 
охватывает основные уровни потреб-
ностей, которые свойственны людям. 

5. Повышайте значимость 
деятельности сотрудников

Это применимо к персоналу доста-
точно высокого уровня развития (спе-
циалистам, руководителям среднего 
звена, ИТР и т. д.). Большинству таких 
сотрудников необходимо осознавать, 
что они выполняют важную (в том чис-
ле социально значимую) работу или яв-
ляются частью своей компании. 

Значимость деятельности компа-
нии для общества важно подчеркивать 
не только для продающих и произво-
дящих подразделений, но и для служб 
поддержки. Важно, чтобы каждый ру-
ководитель, начиная с первого лица, 
на регулярной основе подчеркивал, на-
сколько деятельность сотрудников зна-
чима для компании и клиентов.

6. Называйте должности 
эффективно

Для очень многих людей значимо 
не только и не столько то, что они де-
лают, а еще и то, как именно называ-
ется их должность. Именно поэтому 
для грамотного привлечения новых 
сотрудников, формирования лояльно-
сти и повышения мотивированности 
стоит задуматься о том, как наиболее 
привлекательно, но без абсурда на-
звать ту или иную должность. Не сто-
ит называть уборщицу менеджером по 

Максим Исаев, директор филиала МТС  
в Кировской области:

— Мы четко понимаем, ради чего мы работаем — 
ради клиентов! В нашей компании все устроено так, 
чтобы каждый из сотрудников понимал, как он влияет 
на стоимость, которую формируют все участники 
цепочки. Без лидеров, конечно, это не сделать. Они 
есть в каждом подразделении, этот статус для него — 
нематериальная мотивация. Их мы воспитываем, 
они задают своим примером нужный темп. Мы 
не работаем по принципу «делай, как я сказал», а 
«делай, как я»! Более того, помимо KPI сотрудника, 
который выстроен функциональным корпоративным 
центром, индивидуальные цели может формировать 
каждый руководитель. Это не кнут, а возможность 
сотруднику заработать в компании больше!

Яков Терехов, заместитель 
генерального директора  
ГК «Руснедвижимость»:

— Безусловно, всех руководителей интересует, как 
создать хорошие условия для сотрудников, чтобы 
они оставались работать в компании и в нашем 
городе. Мотивация — это энергия. В ее основе 
лежат личные ценности человека, его понимание 
своего предназначения, миссии. Важно, чтобы они 
совпадали с ценностями работодателя. И речь не про 
деньги! Например, для многих сотрудников важно 
влиять на принятые решения. В таком случае стоит 
внедрить такую практику в коллективе. Например, 
в нашей компании в качестве эксперимента мы 
внедрили так называемые комитеты. Среди них есть 
комитет по этике, бизнес-процессам, мотивационный 
комитет и другие. Это вовлекает людей, помогает им 
развиваться внутри каждой креативной команды.

Ирина Власова, начальник Управления 
по организационному развитию,  
член правления АО КБ «Хлынов»:

— Одна из важнейших ценностей банка — наша 
команда. Для нас это не просто сотрудники, 
выполняющие свои функции, а люди со своими 
интересами, стремлениями и потребностями. 
Вдохновлять, ставить цели, развивать и 
поддерживать — это ежедневная работа руководителя. 
Мы стремимся создавать условия для самореализации 
сотрудников не только в профессиональной, но и 
других сферах. Сегодня, например, визитной карточкой 
банка стала театральная студия «Гримерка 40/83», где 
многие сотрудники раскрывают творческий потенциал, 
получая признание и восхищение коллег. Это и 
есть один из секретов нематериальной мотивации и 
вовлечения персонала на достижение командных целей.

клинингу, однако «хозяйка кассы» в 
«Ашане» звучит интереснее, чем про-
сто «кассир», а «логист» — престиж-
нее, чем «грузчик-мерчандайзер» 
(«Леруа Мерлен»). Назвать ту же самую 
уборщицу сотрудником хозяйствен-
ного отдела будет более чем уместно. 
«Оператор по уходу за животными» 
звучит лучше, чем «свиновод», а «спе-

циалист по качеству» — лучше, чем 
«контролер ОТК». То же самое касается 
и сотрудников более высокого уровня, 
хотя, как правило, чем ниже долж-
ность, тем выше чувствительность к 
ее названию. Персонал высшего зве-
на самодостаточнее и оценивает ско-
рее содержание работы, нежели внеш-
нюю оболочку.
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как открыть 
фотостудию

о тонКостях работы в Фотобизнесе — 
андрей гурьянов, ФотограФ, владелец 
студии RIVER TIME («реКа вреМени»)

постарайтесь 
понять, 

для чего вам 
нужна студия

— Когда вы открываете фотостудию, первый важный вопрос, на который вам 
предстоит ответить — зачем она вам нужна? Киров — город маленький, 
здесь каждые полгода — год открываются новые студии. Первый год там 
будут часто устраивать съемки, но вскоре людям надоест одно и то же. 
Студия закрывается, потому что люди пытаются открыть фотостудию 
ради денег. Но специфика бизнеса такова, что ниша фотостудий 
без ключевых преимуществ малорентабельна. Для меня моя студия 
как дорогое рабочее место. Новые проекты появляются постоянно, 
а значит нужно место, где я смогу спокойно работать.

1

Постарайтесь найти в городе не новое пространство — лучше всего подходят 
здания промышленных объектов. Например, моя студия находится в бывшем 
цеху завода — в ней просторно, есть возможность организовать несколько 
залов для съемки. При ремонте можно учитывать особенности требований 
фотографов, даже неровный кирпич создают особую атмосферу естественных 
декораций, на фоне которых затем получаются интересные фотографии.
В таком пространстве просто сделать ремонт — достаточно разлить 
краску по полу или неряшливыми мазками пройтись вдоль стены. 
Не нужно подходить к оформлению излишне академично — 
фотостудия создается для творчества и ремесла.

ищите 
функциональное 

пространство

2

Открытие студии для меня было вопросом не вложений, а окупаемости. 
Поэтому бюджет был минимален. Кроме вложений в ремонт, деньги были 
нужны на начальное освещение и техническое оборудование для съемки.
После основных вложений, вам нужно сделать выбор в сторону одной 
из основных составляющих любой студии: техники или интерьера. Для 
меня это техническое оснащение — я сам много снимаю с различным 
светом. И мои коллеги и клиенты требовательны к функциональному 
освещению. А большая площадь позволяет легко создавать необходимые 
декорации для больших фотопроектов в любом из залов. 

проанализируйте, 
во что стоит 
вложиться

3
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г. Киров, ул. Труда, 71, т. 45-75-75, 

rivertime.ru

rivertimestudio

@rivertimestudio

Все 8 лет, сколько существует «Река Времени», я никогда не занимался 
наработкой базы клиентов. Конечно, первое время были стандартные 
механизмы раскрутки, статьи в журналах. Но сарафанное радио и 
стабильное качество обслуживания — лучший механизм. Вместе с 
тем, такой подход предполагает большую ответственность. Минус в 
том, что студия держится исключительно на мне — договоренности, 
общение. Поэтому, к примеру, исключен вариант послать вместо 
себя на съемку другого фотографа. Положительная репутация, 
когда открываешь студию — весомая составляющая успеха.

создавайте сеБе 
положительную 

репутацию 

SWOT-анализ

риски бизнеса: 
 ■ Географическая, 

техническая зависимость.  

перспективы:
 ■ Возможность независимого 

обновления техбазы и 
приоритетного направления

 ■ общение с компаниями 
на уровне B2B. 

сильные стороны:
 ■ Снижение расходной 

части для фотографа
 ■ возможность создания 

долгосрочных проектов
 ■ УТП S W

O T

слабые стороны:
 ■ Ограниченность 

пространства
 ■ высокие постоянные 

расходы
 ■ необходимость вложения

В какое бы направление вы ни стали вкладываться, вы должны помнить, 
что, сделав ставку на ключевые достоинства вашей студии — ваша 
постоянная обязанность — поддерживать и улучшать ее уровень. Если 
вкладываетесь в технику — необходимо постоянно поддерживать его 
исправную работу, искать новинки по свету и другому оборудованию. Если 
сделали ставку на интерьер — определяющей будет работа с ремонтом: 
дружите с дизайнерами, которые могут подсказать, какие декорации будут 
актуальны в новом сезоне и что выгодно отличит вас от конкурентов. 

помните: 
студии нужна 
постоянная 
реновация

4

5

Если вы фотограф, который открывает студию и продолжает активно 
работать, конфликт между административным управлением студией и 
профессиональным ростом неизбежен. По своему опыту могу сказать, 
что как практикующий фотограф,оператор, постоянно балансирую между 
собственными проектами и текущими нуждами студии. Найти середину 
очень сложно. Постоянно придется идти на компромисс. А к тому, чтобы 
сделать бизнес автономным и уйти от управления, я пока не готов.

Будьте готовы 
к внутреннему 

конфликту

6
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Реконструкция хлыновского кремля XVII в.

«Историческая Вятка»

неизвестная история

— Многие из нас любят историю 
Вятского края, но, как бы это парадок-
сально ни прозвучало, её совершенно 
не знают. Дело ещё и в том, что еди-
ного консенсуса по некоторым вопро-
сам в региональной историографии и 
в помине нет. В нескольких частях мы 
постараемся рассказать об основных 
событиях, персоналиях и определени-
ях, которые будут интересны каждому 
жителю Кировской области.

А в вятке ли мы живем?

Хлынов. Существуют несколь-
ко версий происхождения назва-
ния  Хлынов. Первая основывает-
ся на крике птиц хлы-хлы, живших 
в месте, где образованался город:  
«...Пролетает коршун и кричит: 
«Кылно-кылно». Вот сам Господь и 
указал, как назвать город: Кылнов...» 

Согласно второй, городу дали имя  
в честь речки  Хлыновицы, впада-
ющей поблизости в Вятку. А она,  
в свою очередь, была так названа по-
сле прорыва на небольшой плотине: 
«...вода хлынула через неё, и речуш-
ке дали имя Хлыновица…» Эти две 
гипотезы являются примерами  на-
родной этимологии. Третья версия, 
научная, связывает название города 
со словом «хлын», что в переводе зна-
чит  «ушкуйник, речной разбойник».

Вятка. Дореволюционные ис-
следователи считали, что имя горо-
да произошло от названия террито-
риальной группы  удмуртов  Ваткá, 
жившей на этих территориях, ко-
торое возводили к  удмуртскому 
«вад» (выдра, бобёр). Однако подоб-
ная этимология совершенно нереаль-
на с лингвистической точки зрения. 
Название Ватка — «удмурты Вятской 
земли» — само в конечном счете вос-
ходит к  гидрониму  Вятка. По дру-

На самые распространенные 
вопросы об истории Вятки 
отвечает Михаил Лицарев, 
кандидат исторических 
наук, доцент кафедры 
истории и политических 
наук ВятГУ

древняя вятка:  
мифы и истории
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гой версии, название связано с ле-
тописным народом вяда. Некоторые 
краеведы ошибочно соотносят сло-
во  «Вятка»  с племенами  вятичей, 
живших на берегах Оки. Однако пра-
вильным самоназванием признаёт-
ся слово «вятчане», оно утвердилось 
как этнохороним (название жителей 
определённой местности, соотнесён-
ное с топонимом) к жителям Вятского 
края. К тому же исторически такое со-
отнесение совершенно неоправдан-
но: вятичи не заходили так далеко на 
восток. В наши дни наиболее актуаль-
ной является версия исследователя 
Л. Н. Макаровой — исходным топони-
мом она считает название реки (древ-
нерусское по происхождению) со зна-
чением «бÓльшая» (вяче «больше»).

назвать вятчанина вятичем 
оскорБление?

У многих жителей Кировской об-
ласти возникает вопрос — вятичи они 
или вятчане? С конца XVIII в. появля-
ется термин «вятичи», аналогичный 
термину «вятчане». По-видимому, это 
было как-то связано с переименовани-
ем в 1780 г. Хлынова в Вятку. С этих 
пор хлыновцы стали вятичами, но 
первоначально так говорилось лишь 
в разговорной речи, а затем проник-
ло в литературу. Так, в основанных в 
1838 г. «Вятских губернских ведомо-
стях» мы можем увидеть слово «вяти-
чи». Наряду с этим продолжало упо-
требляться и слово «вятчане».

Но в краеведческой литературе 2-й 
половины XIX — нач. XX вв. начинает 
употребляться лишь слово «вятчане». 
Исследователи прекрасно знали, что 
вятичи — это древнерусское племя, и 
никакого отношения к местным жи-
телям оно не имеет. Первый местный 
историк, А.И.Вештомов (1768–1825), 
назвал свою работу «История вятчан». 
В двухтомном издании «Столетие 
Вятской губернии» используется толь-
ко «вятчане». Таким же образом на-
зывали местных жителей Спицын, 
Верещагин, Луппов, Карамзин, 
Соловьёв, Костомаров, Ключевский, 
Богословский и др. В советской исто-
риографии также употребляется тер-
мин «вятчане».

Но дело заключается не только 
в словообразовании, сколько в исто-

рическом происхождении слов. Мы 
не можем назвать жителей Перми 
пермяками, так как это особая народ-
ность, ответвление коми народа. Так 
же неправильно именовать жителей 
Вятской земли «вятичами», то есть 
названием существовавшего до XIV в. 
древнерусского племени.

откуда исторически 
начинается город?

Разведку местности новгородцы 
обычно поручали «городникам»  — 
плотникам, руководившим самой за-
стройкой укреплений. Они осмотрели 
средние течения реки Вятки от совре-
менного Котельнича до устья Чепцы. 
Место было найдено. Действовавшие 
порознь отряды новгородцев решили 
собраться и решить вопрос о создании 
главного населённого пункта Вятской 
земли. «Повесть о стране Вятской» — 
рукопись, найденная в Хлынове и на-
писанная, как полагают, в конце XVII 
— начале XVIII веков, говорит сле-
дующее: «И избраша место прекрас-
но над рекою Вяткою близ устья реки 
Хлыновицы…на высокой горе, иже 
ныне зовётся Кикиморская, место бо 
тое ко общему вселению удобно и из 
тоя горы преславно источники вод ис-
текающия многия».

До 1923 года в Вятке была 
Кикиморская улица, переимено-
ванная в Водопроводную. Ещё рань-
ше на том месте находилась Малая 
Кикиморская слободка, принадле-

жавшая Успенскому Трифонову мо-
настырю. Слободка начиналась сразу 
за монастырем и небольшим овраж-
ком (в народе «Кикиморский овра-
жек»), и одна из двух улиц подни-
малась в гору на высокий коренной 
берег речной долины. Южнее берег 
постепенно снижался до уровня реч-
ки Хлыновицы. Место, похожее по 
описанию «Повести…», располагает-
ся в районе улиц Красноармейской и 
Пролетарской. Если ориентироваться 
по течению реки оно будет в начале 
горы, на ее изголовии. Там находит-
ся глубокий овраг, который отсекает 
от горы вытянутый мыс, защищен-
ный с трёх сторон. В овраге и на скло-
не горы много бьющих из горы клю-
чей. Именно в них в 1899 году под 
горой была построена водокачка пер-
вого городского водопровода, кото-
рая стоит до сих пор. Существовала 
необходимость не отходить дале-
ко от единственной дороги — реки и 
транспорта — ушкуев.

Тем не менее, автор «Повести…» 
говорит следующее: «Во много бо лета 
во граде Хлынове, где ныне кремль-
город…построены жития жителей 
тех…, понеже то место окружено от 
северной стороны ископанным рвом, 
а от западу и полудни преглубоким 
рвом, а с востоку, от реки Вятки вы-
сокая гора…и на том благоизбранном 
месте город построиша и нарекоша 
его Хлынов речки ради Хлыновицы». 
Существующий план кремля с руи-
нами его укреплений и окружающи-

В. Попов. Успенский собор Свято-
Трифонова монастыря. Середина XVII века
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ми его рекой и Засорным оврагом по-
зволяет однозначно сказать о месте 
описываемого — там, где начинает-
ся улица Московская. Помогает опре-
делиться с местом основания города 
опять же «Повесть…»: «И по общему 
согласию во уроченную годину сошед-
шеся народи мнози новгородцев (речь 
о вечевом собрании) на оной горе на-
чаша к созиданию града место устроя-
ти, древеса готовити, располагающе, 
како созидати град». После того как 
было оговорено место расположения 
города и заготовлены материалы, нов-
городцы легли спать. А поутру уви-
дели — течение унесло всё их добро с 
Кикиморской горы на Болясково поле. 
Цитата из «Повести…»: «…наутро вос-
ставше, обретоша некако Божиим про-
мыслом все приготовление пренесено 
по Вятке-реке ниже…»

на кикиморской горе жили 
кикиморы?

Известный в Вятке краевед-то-
пономист Д. М. Захаров в одной из 
статей предположил, что эта гора в 
древности уже имела удмуртское на-
звание. Якобы слово кыкыны — ку-
кушка и по-удмуртски звучало как 
кикы-мара, в переводе на русский — 
кукуй-перекукуй. Поскольку у русских 
существовало слово  «кокуй», означав-
шее гору, новгородцы, только по со-
звучию удмуртское кикымара воспри-
няли как кикимора и отнесли его к 
горе. (Кстати, о ней не говорится ни 

в одном источнике, и неизвестно, от-
носит автор это название именно к со-
временной горе или к другой? А их на 
Вятке сотни!)

Тинский вспоминает о случае, 
произошедшем в 30-е годы. В одной из 
квартир на улице Степана Халтурина 
стали открываться-закрываться двер-
ки буфета и прошел слух, что это ба-
луется кикимора. Собравшаяся толпа 
в течение нескольких дней желала уз-
реть кикимору, но ничего не произо-
шло и никто не показался. Некоторые 
любознательные дознались о том, что 
на машиностроительном заводе уста-
новили пневматический молот, и ки-
кимора «баловалась» только в часы ра-
боты этого самого молота.

В толковом словаре Даля говорит-
ся: «Кикимора — род домового… он 
днем сидит невидимкою за печью, 
а проказит по ночам». «Словарь рус-
ских народных говоров» 1979 года 
указывает, что в Вятке кикимо-
рой считают мифическое существо, 
а в Уржуме — вполне реального домо-
седа и нелюдима. Интересный факт — 
кикимора сохраняет свой посмертный 
облик, а в некоторых регионах ей ста-
новились только души утопленных де-
тей или проституток.

Во второй части цикла мы поговорим 
об истории Вятки более детально. А пока 
хотелось бы пожелать вам чтить исто-
рию своей малой и большой Родины, узна-
вать каждый день что-то новое и, конеч-
но же, оставаться достойными звания 
Человека.

Т. Дедова. Хлынов град на Вяткой рекой
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ул. Производственная, 39а, т.: 45-37-88, 51-35-05
Metal43@bk.ru metal.stanki43.com

Ваша крыша
в надежных руках
Профнастил от станкостроительной

компании «Пилотехника»

выполнение заказа за 24 часадоставка товара

обработка материала 
на качественных 

станках

резка материала 
под индивидуальные 

размеры

широкий ассортимент 
готового профнастила

большой выбор 
доборных элементов

изготовление каркаса 
для забора

подбор готовых труб 
для каркаса





ОТ ПОДКАЧКИ КОЛЕС 
      ДО ПОКРАСКИ ДИСКОВ

ПОЛНЫЙ КОМПЛЕКС 
ШИНОМОНТАЖНЫХ УСЛУГ

Запись по телефону.
Единая справочная служба: 

 43-43-48
  avtospasatel43.ru
  vk.com/avtospasatel43

Хлебозаводской пр-д, 20 (ТРЦ «Jam Mолл») 

ул. Маклина, 34 (ФК «Прогресс»)

ул. Московская, 205 (ТЦ МЕТRО)

ул. Производственная, 28Б (АЗС «Маяк»)

ул. Кольцова, 3 (напротив магазина «Юникс»)

ул. Ленина, 122 (АЗС «Лукойл»)

Октябрьский пр-т, 18  (завод «ОЦМ»)

Автотранспортный пр-д, 4 (Автоколонна 1213)

1 место в конкурсе
«Торговая марка года» 

в номинации «Сеть 
шиномонтажных центров»

Срок акции «Стоп-цена» с 01.04 по 31.05. 2019 г. В акции не участвуют автомобили с низким профилем шин (50 и менее), шины off-road, с технологиями run flat, tyre lock. 



Комфорт без очередей

— В весенний сезон сеть шиномон-
тажных центров «Автоспасатель» на-
чала работу по предварительной запи-
си ради экономии времени клиентов. 
Позвоните в нашу единую справочную 
службу по номеру 43-43-48 и запиши-
тесь на удобное время, выбрав один из 
8 ближайших к вам центров.

комплексный подход

Прибыв на шиномонтаж, админи-
стратор выслушает ваши пожелания, 
примет автомобиль в работу, опреде-
лит мастера и обеспечит двойной кон-
троль. При выявлении старых повреж-
дений, таких как вмятина на диске, 
порезы, пробои, «грыжи», «шпион» в 
протекторе, специалист даст рекомен-
дации и предложит провести ремонт.

Отдел продаж компании предло-
жит вам необходимые марки, модели 
шин, колесный крепеж и обеспечит их 
доставку к шиномонтажу. Также рабо-
тает сервис по доставке колес.

Выездной шиномонтаж 

Переобуть свой автомобиль мож-
но не выезжая из дома или офиса! 
Компания «Автоспасатель» предостав-
ляет услугу «выездной шиномонтаж». 
Наш специализированный автомо-
биль приедет по назначенному адре-
су, а также окажет экстренную техпо-
мощь в дороге, включая эвакуацию.

Хранение шин

В любом из центров, либо при вы-
зове мобильного шиномонтажа можно 
сдать шины на хранение, заключив на 
месте соответствующий договор. Когда 
они потребуются для замены или при 
продаже автомобиля, их подготовят к 
выдаче или доставят клиенту.

Покраска дисков

Одновременно с заменой шин 
можно покрасить колесные диски. 
Запишитесь в удобное для вас время 
в нашем центре на Октябрьском про-

не растеряйте шипы! 
Проблемы клиента — наша забота! — Андрей Воронин, 
заместитель директора компании «Автоспасатель»

спекте, 18 (завод «ОЦМ»). На месте вам 
предложат широкую палитру цветов, 
продемонстрируют образцы выкраски. 
Срок покраски составит от 1 до 3 дней.

На особых условиях

Более 10 лет «Автоспасатель» ди-
намично развивается, расширяя ге-
ографию своей сети. Сегодня мы об-
служиваем около 20 000 постоянных 
клиентов. Среди них крупнейшие 
коммерческие компании города, ма-
лые предприятия, государственные, 
муниципальные и другие учрежде-
ния. Для их сотрудников и партне-
ров предусмотрены корпоративные 
скидки. 

Приглашаем к сотрудничеству вла-
дельцев легкового автопарка, грузовых 
автомобилей, автобусов, лесозаготови-
тельной и сельскохозяйственной тех-
ники, экскаваторов и другой колесной 
спецтехники. На территории автоко-
лонны 1213 на Автотранспортном пере-
улке, 4, расположен наш грузовой ши-
номонтажный центр «Автоспасатель». 
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Исследовать новые бизнес-
направления для меня 
приключение, — Сергей 
Меринов, руководитель 
Группы Компаний «Эвейл» д
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как запустить новое 
направление 

— Первый важный пункт для ве-
дения бизнеса — не бойтесь быть ис-
следователями. Ведь у любого биз-
нес-исследователя есть карта будущего 
направления. Но я всегда стараюсь рисо-
вать ее сам. Ничего странного тут нет —  
чтобы запустить новое направление, 
у меня должен быть не просто бизнес-
план, а целая стратегия — от начала 
поиска ниши до ее реализации. Мое 
движение можно поделить на этапы, 
подэтапы, мелкие ежедневные задачи.

Вот, допустим, есть новое «заце-
пившее» меня направление. Думаете, 
я оцениваю его в рублях? Долларах? 
Ничего подобного! Кроме хорошей мар-
жинальности, я оцениваю его в киломе-
трах, а точнее процентном соотноше-
нии масштабирования направления. 
У нас в основном IT-направления, мы 
не привязаны к городу. Поэтому свои 
услуги я стремлюсь продавать в другие 
города и страны. Если понимаю, что ве-
роятность есть, направление в нашей 
группе компаний приживется.

Затем уже оцениваю, сколько стоит 
вход в рынок, каковы финансовые слож-
ности, сколько нужно инвестировать. 
Главное для меня — грамотно выстро-
ить последующую ценовую политику. 
Демпинговать — не лучшая страте-
гия. Формируйте собственную поли-
тику относительно диапазона высоких 
цен. Тогда на нише получится зараба-
тывать. При этом замечу, что я никог-
да не бегу наперегонки с идеей. Логика 
проста — вложения «больших» денег да-
леко не всегда оправданны. Лично я лю-
блю вкладываться дозированно, отсле-
живать и анализировать каждый шаг 

компании в направлении. Опыт пока-
зывает, что ниши, которые не требуют 
вложения миллионов, всегда оказыва-
ются успешнее. Никто не гарантирует, 
что если вложиться в масштабный про-
ект с сомнительными перспективами и 
закупить дорогое оборудование, на вас 
обрушится поток клиентов. Так капитал 
не создать никогда.   

создавайте новые бренды

Я верю в то, что собственный бренд 
можно и нужно растить. Причем луч-
ше всего брать сложные вещи, кото-
рые не так легко сравнивать друг с дру-
гом. Вот, например, зубочистку за 100 
рублей продать буде проблематич-
но. Даже если она из красного дерева. 
Зачем она человеку — первый вопрос, 
который сразу наносит смертельный 
удар бизнесу. 

Конечно, развивать собственный 
бренд намного сложнее, чем закупать 
готовое и продавать с наценкой. Но че-
ловек всегда хочет иметь право выбора. 
Если бы покупатели думали одинако-
во, то все ходили бы в Ostin и покупали 
футболки по 1000 рублей. Но находятся 
и те, кто пойдет в более раскрученный 
магазин и купит такую же, но за 10 000 
рублей. Миру потребления всегда нуж-
ны новые  предложения. И на них всег-
да найдется спрос. 

Хотя бы только поэтому в постоян-
но меняющейся бизнес-среде стоит 
создавать собственную атмосферу, ко-
торая будет работать на вас. К тому же 
новый бренд пластичен — ему можно 
придумать свою «жизнь», за счет кото-
рой потенциальный потребитель ус-
лышит, почему ваш продукт лучший. 
Сочиняйте красивые маркетинговые 

истории, которые будет вести бренд за 
собой. Будьте уверены — люди станут 
оценивать ваш продукт дороже, чем 
другие.

стратегия жесткой 
адаптации

Делегировать часть своих обязан-
ностей сотруднику, новому мастеру 
по ремонту техники мне сначала было 
страшно. Но тогда учить времени не 
было — голову занимали новые проек-
ты. Но, как ни странно, он смог быстро 
адаптироваться и справился со всеми 
обязанностями. С того момента я ре-
шил, что сотрудников специально об-
учать не стану.

 Когда ты один, бизнес крутит-
ся только вокруг тебя, ты активно уча-
ствуешь в его жизни. Особенно когда 
это касается технической сферы. Иногда 
грустно становится — я все меньше вре-
мени трачу на рабочий процесс — мне 
иногда непонятно, как и что делает со-
трудник, как общается с клиентами. 

Стратегия жесткой адаптации со-
трудников к рабочему процессу помог-
ла мне собрать сильную и стрессоустой-
чивую команду, готовую постоянно 
учиться новому. Но все же я продол-
жаю контролировать все процессы — до 
сих пор каждый день сам звоню неко-
торым клиентам и спрашиваю, какое 
у них мнение о нашем обслуживании. 

В отдельных случаях, если я вижу, 
что сотрудник достаточно компетен-
тен, ставлю его во главе нового направ-
ления. Любой бизнес можно разложить 
на продукт, маркетинг, разработку, 
производство и так далее. Если сотруд-
ник в состоянии вести нишу, значит, 
он самостоятельно овладел основами. 

бизнес 
оцениваю  
в километрахМ

ал
ен

ьк
ие

 х
ит

р
о

ст
и 

б
о

ль
ш

о
го

 б
о

сс
а.

 П
р

ин
ц

ип
ы

 
ли

д
ер

о
в 

но
во

го
 п

о
ко

ле
ни

я 
в 

ж
из

ни
 и

 б
из

не
се

: 
их

 
ст

р
ат

ег
ии

, 
м

о
ти

ва
ц

ия
, 

сп
о

со
б

ы
 п

о
вы

ш
ен

ия
 л

ич
но

й 
эф

ф
ек

ти
вн

о
ст

и,
 —

  
в 

но
во

м
 с

пе
ц

пр
о

ек
те

 
ж

ур
на

ла
 «

Б
из

не
с 

К
ла

сс
».

51

спецпроект



Новая восьмиугольная решетка 
радиатора Singleframe

Технические 
характеристики Audi Q7:

■■ разгон с 0 до 100 км/ч — 6,9 с
■■ мощность — 249 л. с.
■■ макс. скорость — 225 км/ч
■■ объем двигателя — 

3.0 л, 2 967 см3

■■ макс. крутящий момент — 
600 / 1500-2910 Н·м при об/мин.

■■ трансмиссия: quattro tiptronic
■■ тип топлива: дизель
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Audi Q7: Мощный. 
Динамичный. 
Амбициозный
Валентин Пугач, ректор ВятГУ, 
испытал полный привод quattro 
кроссовера премиум-класса  
и оценил удобство электронных 
ассистентов в дороге

Истинные ценности 

— Сегодняшний тест-драйв меня 
погрузил в ностальгию: в 1992 году, ког-
да я жил в Москве, купил себе первую 
иномарку — Audi 100 в 44-ом кузове — 
знаменитая «сигара», как ее тогда на-
зывали. Это был космос! Автомобиль 
с мужским характером, даже запах в 
салоне был особенным. Я помню эти 
ощущения комфорта и безопасности, 
в частности, надежного сцепления с 
дорогой. После этой модели, кстати, я 
пересел на другую модель Audi... И вот 
снова встреча с этим брендом! 

Заряженный свободой

За тридцатилетний стаж вождения, 
а впервые я сел за руль мотоцикла в 16, 
управлял многими машинами, даже 
грузовыми в армии. Сейчас не пред-
ставляю свою жизнь без транспортного 
средства. Поэтому если встает вопрос о 
выборе автомобиля, то я, в первую оче-
редь, обращаю внимание на его харак-
тер — атлетичный, как в Audi Q7. Он 
проявляется не только в дизайне кузо-
ва, опциональных светодиодных фа-
рах Audi Matrix LED, но и полном при-
воде. У этой модели стоит легендарный 
привод quattro. Сам автомобиль обла-
дает потрясающей тягой и управляе-
мостью. Это я почувствовал во время 
тест-драйва. 

Впереди тот, 
кто идет до конца 

Во время движения управляемая 
задняя подвеска позволяла проходить 
скоростные участки дороги на трассе, 
при этом в городском потоке она позво-
ляет без труда маневрировать за счет 
снижения радиуса разворота. По без-
дорожью этот «титан» проехал без тру-
да. А благодаря мощному и в то же вре-
мя экономичному двигателю (менее 10 
литров по городу) я бы отправился на 
Audi Q7 в автотрип за границу. Кстати, 
мое самое большое автопутешествие 
длилось почти 3 недели!

Инновации в одно касание

Интеллектуальные системы в авто-
мобиле важны, но здесь я сторонник 
баланса. Главное, чтобы они работа-
ли ненавязчиво и не доминировали 
над водителем. В Audi меня удивили 
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г. Киров, ул. Менделеева, 4, 
т. 8 (8332) 516-000

audi-kirov.ru

адаптивная пневмоподвеска
и амортизация каждой оси
позволяет регулировать высоту
дорожного просвета
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электронные ассистирующие системы. 
Их здесь более 30! Среди них ночной 
тепловизор, адаптивный круиз-кон-
троль, ассистент движения в пробке 
(автомобиль трогается, останавлива-
ется и поворачивает руль сам!). 

Опция Audi Presense позволяет 
удерживать автомобиль в полосе и тор-
мозить перед внезапно выскочившими 
пешеходами. 

Помимо системы автоматической 
парковки у данного автомобиля есть 
ассистент маневрирования с прице-
пом задним ходом. При этом вся ин-
формация выводится на центральный 
монитор.

целый ряд комфорта

Комфорт за водительским креслом, 
конечно, играет ключевую роль, осо-
бенно в дальних поездках. Признаюсь, 
только сев за руль Audi Q7, я как будто 
оказался в домашнем кресле с пледом. 

Передние сиденья с индивидуаль-
ной настройкой контура и функцией 
массажа помогли расслабиться в пути. 
В моем автомобиле, например, такого 
нет, к сожалению. Сама обивка здесь 
выполнена из перфорированной кожи. 

Более того, багажное отделение (а 
его максимальный объем более 2 ты-

сяч литров!) легко можно превратить 
в третий ряд пассажирских сидений. 
Итого в салоне могут максимально раз-
меститься до 7 человек!

чуВстВо собстВенного 
достоинстВа

Отличная звукоизоляция салона, 
помноженная на качественную аку-
стику, в автомобиле для меня важна. В 
этом кроссовере аудиосистема Boss соз-
дает потрясающее трехмерное звуковое 
сопровождение — словно вы находи-
тесь в кинотеатре. Хотя в вечернее вре-
мя так и происходит благодаря контур-
ной подсветке центральной консоли.  

Видимое ПреимущестВо

Универсальный и технологич-
ный — так коротко могу описать проте-
стированный Audi Q7. Этот автомобиль 
и для молодого, азартного водителя 
и, конечно, опытного, спокойного. 
Индивидуальный стиль исполнения, 
проверенные технические решения 
здесь сопряжены с инновациями. Они 
обеспечивают высокий уровень ком-
форта и вау-эффект. Рекомендовал бы 
всем своим друзьям этот автомобиль 
мечты, на который стоит равняться!

ПочуВстВуйте 
ПреимущестВо 
В дейстВии! 
ЗаПишитесь на 
тест-драйВ насайте 
auDI-kIroV.ru

Максимальный объем багажного
отсека увеличивается до 2 075 л.Светодиодные фары Audi matrix

виртуальная приборная
панель Audi Virtual Cockpit

аудиосистема Boss
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#Мойка вашей мечты
На базе детейлинг-центра SClass  

открылась новая однофазная автомойка

Выбор за вами!

Детейлинг-центр SClass уже давно прославился в среде бизнесменов города. Это одно из лучших мест,  
где вам не только деликатно вымоют машину бизнес, среднего и экономкласса, но и проведут  

все необходимые работы на высоком уровне. После такого детального подхода ваш автомобиль  
засияет так, словно только что с конвейера. 

Теперь специалисты SClass рады пригласить вас в новый центр #Мойка! Главное правило новой 
автомойки — ваше время бесценно. Поэтому к вашим услугам быстрая, качественная и недорогая мойка 

автомобиля, 4 теплых бокса, комфортная гостевая комната с зоной Wi-Fi.
 

Специалисты #Мойки будут рады провести полный спектр профессиональных услуг  
однофазной мойки для вашей машины. 



SCLASS 
Двухфазная мойка (комплексная химчистка
поверхностей авто) ...............................................................от 400 i
Четырехфазная детейлинг-мойка (комплексная химчистка + 
деликатная чистка выхлопных труб и колес + консервация  
уплотнителей дверей и покрышек колес + чистка ковриков) 
......................................................................................................от 800 i
Уход за ДВС и внутренним пространством ...................3 000 i
Химчистка колесных арок ...................................................от 2 000 i
Полировка стекол ..................................................................от 1 000 i
Полировка оптики .................................................................от 500 i
Керамическое покрытие .....................................................от 15 000 i
Жидкое стекло ........................................................................от 10 000 i
Химчистка салона ..................................................................от 500 i

#Мойка
Экспресс-мойка (с химией) .................................................150 i
Мойка колес .............................................................................50 i за шт.
Экспресс-мойка + ковры ......................................................от 200 i
Мойка кузова с химией + сушка + ковры .......................от 300 i
Покрытие воском 
(холодный, горячий, твердый) ..........................................от 100 i
Чистка дисков .........................................................................100 i за шт
Мойка двигателя ....................................................................300 i
Мойка днища авто .................................................................от 300 i
Антидождь ................................................................................300 i
Химчистка салона ..................................................................от 100 i

г. Киров, ул. Лепсе, 4/3

sclassdetail.com

8-800-2222-043



Проект homelekom | 
дома для жизни

Об уникальном и новом для российского рынка предложении 
рассказывает Александр Лекомцев, CEO** и главный архитектор 
проекта homelekom

Хотел улучшить дом, 
который построил отец

— Мое детство прошло в загород-
ном доме, который построил отец. 
Мне всегда хотелось его улучшить, 
наверное, поэтому я сделал архитек-
туру и строительство своей професси-
ей. Хотя шел к этому долго: поступил 
в политех на строительный факуль-
тет, окончив его, ушел в менеджмент. 
Прошел путь от продавца до коммер-
ческого директора, был руководите-
лем в крупных компаниях, открыл 
успешных 5 успешных стартапов и 
только потом организовал строитель-
ный бизнес. Бренд homelekom полу-
чил свой старт и развитие с 2017 года. 

Всего по четыре!

Концепция homelekom — это покуп-
ка в 4 шага. Вы выбираете модель и тех-
нологию, планировку, комплектацию 
и дизайн интерьера. После выбора оп-
ций, вы получаете фиксированную сто-
имость и срок строительства. Это прин-
ципиальный момент.

Мы предлагаем 4 модели домов 
в авторской линейке homelekom. 
Каждую модель дома мы постро-
им для вас в 4х комплектациях: базо-
вая, базовая+, полная и премиальная. 
Последняя комплектация дома отлича-
ется полной завершенностью: покупа-
тель получает дом в чистовой отделке 
с мебелью, техникой и системами без-

Дом как продукт с полки

Мне всегда нравился концепт 
загородной жизни США и Европы. 
Дома там сдаются в максимально го-
товом виде. Человек покупает жи-
лье, как любой упакованный продукт  
«с полки». 

Я доработал идею комфортных 
готовых решений, объединил ее с 
собственным ощущением комфор-
та. Результатом стала авторская ли-
нейка типовых домов homelekom. 
Теперь заказать дом так же просто 
как выбрать автомобиль! Ведь все оп-
ции уже продуманы и разработаны 
нашими архитекторами, инженера-
ми, дизайнерами. 
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опасности, а так же благоустроенной 
территорией. Мы предлагает на выбор 
4 стилевых решения интерьера: скан-
динавский, американский, лофт и за-
городный. Конечно, всегда есть те, кто 
пожелает индивидуальный дизайн или 
свой проект дома, мы готовы реализо-
вать любую идею! 

Платите За отоПление минимум

Каждую модель дома мы готовы ре-
ализовать в одной из 4 технологий: га-
зосиликатный блок, керамический 
кирпич, клееный брус, американский 
каркас. Все зависит от ваших предпо-
чтений. Разработанная технология 
строительства наших домов позволяет 
им быть энергоэффективными (класс 
А4+) и экономить средства на обслужи-
вание дома на долгие годы вперед. 

комПлексный Подход 

Мы комплексно подходим к фор-
мату загородной жизни, поэтому 
предлагаем нашим покупателям до-
полнительные опции: строительство 
гаражей, полностью оборудованных 
под увлечения владельца, строитель-
ство спа-комплексов/бань, заборов с 
автоматическими воротами, прудов 
и бассейнов, ландшафтный дизайн и 
многое другое. Наш клиент получает 
готовое комплексное решение для ком-
фортной жизни за городом. 

обучаем команду

Чтобы гарантировать вам высокое 
качество строительства, мы постоян-
но обучаем свою команду специали-
стов, где рассказываем все нюансы тех-
нологии и детали каждого проекта. 
Регулярное обучение позволяет нам га-
рантировать результат. 

дарим страхоВку*

Мы дарим каждому заказчику стра-
хование дома на 2 года и оказываем сер-
висную поддержку на протяжении 2-х 
лет с момента передачи ключей  вла-
дельцу, а так же проводим обучение по 
эксплуатации дома. homelekom_official

homelekom.ruт. 8-800-511-51-91

дейстВует иПотека 
от сбербанка*

концеПция homElEkom — Полностью 
Продуманные и ЗаВершенные 
Загородные дома, оснащенные 
Всем необходимым для комфортной 
жиЗни. и Все это По цене городской 
кВартиры В черноВой отделке

*ипотеку предоставляет Пао сбербанк

*Cтрахование осуществляет осао «ресо-гарантия». 
**CEo (chief executive officer) — генеральный директор 
(компании); главное должностное лицо (компании)

Мне всегда нравился концепт загородной жизни СШа и европы
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Ксения петухоВа, Владелица сети
магазиноВ «хауз марКет»:

— Меня заинтересовало интеллектуальное видеонаблюдение 
от «умного Дома». Со своего смартфона я могу видеть все, что 
фиксирует камера, пока меня нет дома. Система, распознав 
любое подозрительное движение на моей территории, сразу 
сообщит об этом. умные камеры, увидев задымление и пожар, 
отправят тревожный сигнал на смартфон. При этом для 
хозяйского автомобиля шлагбаум открывается при въезде. 
есть у интеллектуального видеонаблюдения и специфические 
функции, которые помогут владельцам магазинов в выявлении 
краж, обеспечат контроль кассовых операций и выкладку 
товара. Система покажет на специальной тепловой карте, 
какие витрины более предпочтительны у покупателей.

вКлючите 
КоМФорт в ДоМе

о сВоих ВПечатлениях от работы 
системы домашней аВтоматиЗации и 
интеллектуального Видеонаблюдения 
расскаЗали гости шоу-рума 
комПании «умный дом»

денис Вахонин, осноВатель и руКоВодитель
iMAG APPLE SERViCE и uNiQuE-CASE:

— что для меня умный дом? Это комфорт, удобство и безопасность. 
Приходя домой, не нужно лазить по карманам в поисках ключей. 
замок отопрется сам, идентифицировав хозяина или любого человека, 
который имеет доступ в помещение; включится освещение и любимая 
музыка, комфортные климатические условия в доме будут созданы 
заблаговременно. а если я захочу посмотреть кино, мне не придется 
совершать десятки действий, жонглируя кучей пультов. всегда в кармане 
лежит смартфон, который управляет техникой через приложение. умный 
дом уже умеет понимать и голосовые команды. Для ретроградов всегда 
останутся привычные выключатели, но с большим функционалом. 
Покидая дом, я не тревожусь ни о чем: система, как хорошая прислуга, 
выключит свет, воду, электричество и поставит жилище на охрану, 
погрузив его в чуткий сон в ожидании возвращения хозяина. 

илья шаКшин, LETECH КироВ, 
услуги премиум-Класса по 
рестаВрации и ремонту Кожи: 

— «Нам песня строить и жить помогает». 
Слушаю музыку практически всегда 
и везде, и для меня очень важен 
качественный звук и высокий потенциал 
акустических систем. Мои музыкальные 
предпочтения весьма разнообразны 
и зависят от настроения и ситуации. 
Хорошая акустика должна уметь отыграть 
максимально все от классики до рока. 
акустика легендарного производителя 
klipsch достойно проявит себя и во 
главе многоканального домашнего 
кинотеатра, и будет хорошо «петь» 
как компонент hi-Fi стереосистемы.

ул. Калинина, 40 (ЖК «Олимп»),
т. 8 (8332) 79-21-01

teletask-kirov.ru

teletask_kirov teletask_kirov

Слева направо: Сергей Добрушкес, «умный Дом», Денис вахонин, илья Шакшин, 
Денис Фоминых, Михаил Шихов, Ксения Петухова, анастасия ожегова

Работаем 
с 2006 года
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• Территория базы - 4,2 Га. Живописная местность, 
культурные посадки, асфальтированные дорожки. 

• От трассы Киров-Казань 300м.

• В собственности базы 6 домов, баня, летняя столовая, 
кухня, гаражи, артезианская скважина. Планируется газ.

• Уникальное место на правом берегу реки Вятки, 
до реки 50 м. 

• Рыбалка проводится на р. Вятка, р. Воя, р. Буй и 
пойменных озерах (имеется рыбопромысловый участок 
10 км р. Вятки). 

• Охота проводится в 4-х районах области, тк. база 
находится на границе Уржумского, Нолинского, 
Лебяжского и Советского районов.

• Грибы, ягоды, все радости природы.

Телефон сот. 8-919-526-01-43, 
e-mail mehraduga@mail.ru

Тел./факс 8-83362-4-04-42

БАЗА ОТДЫХА 
«БУЙСКИЙ ПЕРЕВОЗ»

Кировская область, Уржумский р-н, 
д. Буйский Перевоз, ул. Мира, 11

ПРОДАЕТСЯ

СТОИМОСТЬ БАЗЫ 16 600 000 s

г. Киров, ул. Московская, 109, 
т.: (8332) 517-217, 8-909-143-05-34,

Смотри видеорепортажи с наших объектов 
на severles43.ru

Дом по проекту «Аликанте»: 
проект – производство – строительство –отделка.

Строим деревянные дома:

НАМ ДОВЕРЯЮТ 10 ЛЕТ!

-оцилиндрованное бревно
-клееный брус

-рубленое бревно

Сосна
Лиственница

Кедр
Зимний Лес!

СТРОИТЕЛЬСТВО 
ДОМОВ 

ОТ 12 000 p/М2



Спрос  
на чистую 
воду за год  
вырос  
в 2 раза

г. Киров, ул. Пугачева, 9, т. 413-770 

эра-водолей.рф

О качестве питьевой воды в России и 
о том, какие проблемы это несет, —  
Виктор Смирнов, руководитель 
компании «Эра Водолея»

Из-за жесткой воды часто выхо-
дят из строя отопительные приборы. 
К слову, все конденсационные кот-
лы (например, Buderus, Вайленд) 
по условиям производителя должны 
подключаться только к умягченной 
воде. Но продавцы об этом умалчива-
ют! Если чайник можно просто почи-
стить с помощью лимонной кислоты, 
то ремонт котла или посудомоеч-
ной машины обойдется значитель-
но дороже. Не говорю уже о вашем 
здоровье! 

Многие приходят к нам, потому 
что замечают в воде желтый осадок, 
это происходит из-за высокого содержа-
ния железа, использование такой воды 
тоже приводит к различным пробле-
мам. Нужно понимать, что любое пре-
вышение тех или иных веществ в воде 
негативно отражается на нашей жизни!

 А что в других регионах?

Отмечу, что в Кировской обла-
сти «водная» ситуация не самая пла-
чевная. В Москве, Подмосковье и  
в Перми вода гораздо более жесткая, 
в Коми много железа, в Костромской 
области очень много бора. В этих реги-
онах Роспотребнадзор более ответствен-
но подходит к вопросу качества воды  
на предприятиях, в случае нарушений 
заставляет устранять их, наша область 
в этом вопросе пока отстает! 

Идеальную воду в природе 
еще поискать!

Вода, которая идеально подходит 
для человека, в природе встречается 
крайне редко. Возвращаясь к вопросу 
здоровья, я убежден, что продолжитель-
ность жизни в 20 веке выросла не из-за 
прививок и антибиотиков, как убеж-
дают врачи. Все дело в повышении 
уровня гигиены человека и появлении 
технологий водоочистки, которые по-
зволяют задавать воде определенный 
химический состав. Встречаются люди, 
которые говорят, что фильтры не рабо-
тают. Когда спрашиваешь почему, то 
оказывается, что им поставили сантех-
ники без проведения анализа какие-то 
фильтры. Что тут скажешь? Скупой пла-
тит дважды! Наша статистика показы-
вает, что 8 из 10 обращающихся к нам 
нуждаются в установке систем филь-
трации, а устанавливают в среднем 4, 
остальные предпочитают экономить на 
здоровье и электробытовых приборах! 

Если вы решили установить 
водоочистную систему, делай-
те все правильно, обращайтесь 
к профессионалам!  

Вода дороже чая?

— Русский путешественник 17 века 
Спафарий, будучи в Китае, писал, что 
на местных рынках мягкую воду про-
дают по цене едва ли не выше чая.  
А как к качеству воды относятся наши 
современники?

За последний год люди стали чаще 
обращаться в нашу компанию с запро-
сом улучшить качество воды. Теперь 
мы делаем в 1,5-2 раза больше устано-
вок. Растет количество клиентов, кото-
рые перед заселением в собственный 
дом приносят нам воду на анализ. 
Сказывается общая тенденция: сегод-
ня модно заботиться о здоровье. И кста-
ти, многие приходят на этапе стройки 
дома, чтобы предусмотреть место уста-
новки системы фильтрации и без ущер-
ба для интерьера подвести все комму-
никации. Это проще и дешевле. 

Как понять, что нужен 
фильтр?

Частая причина обращения к нам — 
накипь на электробытовых приборах. 
Соли кальция и магния в воде находят-
ся в неорганическом состоянии, поэто-
му практически не усваиваются орга-
низмом, а откладываются на стенках 
сосудов, на суставах. Избыток этих со-
лей в воде увеличивает риск инсультов 
и артритов. 

Виктор Смирнов, директор «Эры Водолея»
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Все точки  
над интерьером

3 экспертных мнения о комплексном подходе в создании 
интерьера: от дизайн-проекта до меблировки 

Связанные одной идеей 

Безусловно еще на стадии проекти-
рования важно решить, какой инте-
рьер вы хотите видеть в вашей квар-
тире, доме или офисе, какие стили, 
цветовые гаммы, детали. И пусть мыс-
ли о предстоящем ремонте и мебли-
ровке вас не тревожат. 

Комплексный подход к проектиро-
ванию объекта и созданию интерьера, 
согласитесь, лучший вариант?! Когда 
каждый из команды подрядчиков от-
вечает за качественное выполнение 
своих работ, результат превосходит 
ожидания.

Если вы обратитесь на фабрику ме-
бели Veroom, то вам не придется ис-
кать специалистов по каждому направ-
лению и подбирать изготовителей и 
поставщиков. Здесь налажены тесные 
подрядные отношения с надежными 
компаниями Кирова, с которыми реа-
лизованы десятки совместных проек-
тов. Фабрика работает с компаниями 
по ремонту помещений, пошиву тек-
стиля, и, конечно, имеет собственное 
уникальное мебельное производство.

Создаем настроение в доме

Бесспорно, гораздо приятнее жить 
в доме, дизайн которого выполнен в 
едином стиле, а вся концепция про-
странства продумана до мелочей. 
Тогда в нем будет царить гармония 
и комфорт. 

Важно, чтобы творческий тандем у 
специалистов появился еще на стадии 
разработки проекта, где дизайнеры, 
мастера-отделочники и представите-
ли мебельной фабрики тесно работа-
ли друг с другом. 

Так, изготовление мебели парал-
лельно с ремонтом значительно уско-
рит работы. 

Выбирая мебель у производителя, 
вы еще и получаете завершенные ин-
терьерные композиции. Например, 
коллекции дверей-купе и мебели в 
классическом исполнении «Италия», 
«Франция». 

Новинка фабрики — двухсторон-
ние двери. Природный спектр оттен-
ков, роскошь декоров, красиво оформ-
ленные зеркала создадут уютный 
интерьер.

&

№4 (123) // апрель 201962

интерьер



9 причин создать интерьер 

под Ключ Выгодно:

1. индивидуальный дизайн-проект с учетом ваших 
пожеланий и особенностей помещения

2. учет мелочей и деталей еще на 
этапе проектирования

3. комплексное и продуманное 
техническое оснащение

4. точная смета расходов и порядок оплаты
5. персональный менеджер-координатор 

объекта (дизайнер)
6. экономия средств и времени
7. минимум согласований и общения с прорабами
8. комплексная продуманная меблировка 

и собственное производство
9. полная отчетность

ноВинки В диЗайне

Veroom предлагает не только прак-
тичные и эргономичные шкафы-купе 
и гардеробные, но и варианты элегант-
ной обстановки для различных жилых 
зон: прихожие, кухни, спальни, дет-
ские, гостиные, кабинеты. Вся мебель 
изготавливается из материалов по ин-
дивидуальным размерам. Для эффекта 
парадности используется патинирова-
ние и фрезеровка на дверных полотнах 
шкафов, мебель может быть украшена 
изящными ручками и мягкими ткане-

юрКина елена, 
руКоВодитель отдела 
разВития региональных 
продаж фабриКи VEROOM:

— удобство наших коллекций 
классических дверей и мебели 
состоит в том, что для каждого 
помещения уже подобраны 
отдельные рекомендуемые 
наборы, включающие несколько 
моделей, подходящих по 
функциональному назначению. 
Конкретная модель имеет несколько 
вариантов исполнения. При этом 
несомненным преимуществом 
является изготовление мебели 
по индивидуальным размерам с 
шагом в 1 мм. таким образом, 
вы получаете завершенные 
интерьерные композиции.

игорь петелин, 
руКоВодитель дизайн-
студии «еВроремонт»:

— Когда в проекте много 
экспериментов и авторских решений, 
многие детали выполняются по 
индивидуальному заказу. здесь 
важна командная работа, чтобы 
каждый из подрядчиков на объекте 
понимал свою ответственность. 
главная сложность при реализации 
дизайн-проекта квартиры или 
дома в едином стиле, в том 
числе меблировке, состоит в 
подборе материалов и элементов. 
лучший вариант — заказать все в 
комплексе у одного производителя, 
чтобы вся мебель гармонично 
сочеталась друг с другом и 
создавала целостное решение. 

алеКсандр печенКин, 
диреКтор Компании 
«санпро43»:

— если вы побываете хотя бы один 
раз на производстве фабрики, у вас 
не останется сомнений в выборе 
партнера для реализации интересных 
решений в интерьере. Veroom — это 
фабрика-конструктор, где инновации 
помогают исключить человеческий 
фактор: при изготовлении мебели 
по индивидуальным проектам 
используются итальянские 
обрабатывающие центры с чПу. 
На экскурсии можно увидеть всю 
цепочку производства. очень 
комфортно, когда при обустройстве 
квартиры, дома или офиса можно 
заказать все в одном месте, 
сэкономив главное — время!

ЗаПишитесь 
на экскурсию 
на ПроиЗВодстВо 
фабрики на сайте 
VEroom.ru

г. Киров, ул. Лепсе, 12, 
т. (8332) 690-000,

ул. Мопра, 7, т. (8332) 382-383

veroom.ru 

выми шторками. В последних проек-
тах фабрика стала использовать много 
стекла, зеркал с фацетом и гравиров-
кой, а также кварцевый агломерат, со-
стоящий из 93% натурального кварца. 
Такое «ноу-хау» открывает богатые воз-
можности для дизайна кухонь, мебе-
ли в гостиной, прихожей или ванной. 
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Битва  
за клиента:  
шабашник  
VS компания

Почему для выполнения ремонта  
не стоит обращаться к мастерам  
с сайтов объявлений и агрегаторов —  
Александр Печенкин, директор 
компании «СанПро43»

Вас точно кинут!

— Вы купили новую квартиру, за-
городный дом или просто решили, 
что в вашем уютном гнездышке пора 
что-то менять? Поздравляю! Ремонт —  
смелый шаг. Правда, запнуться мож-
но сразу же, выбрав не тех «попутчи-
ков». Я имею в виду отделочников, 
найденных на сайтах объявлений 
или агрегаторах*. Не надейтесь на 
честность и порядочность таких ша-
башников, которым вы собираетесь 
доверить выполнение ремонта и, ко-
нечно, свои деньги. Как же на них не 
напороться? 

Введите в поисковой строке брау-
зера ключевую фразу: «ремонт квар-
тир Киров». Что мы видим? Десятки 
сайтов, сотни объявлений об услугах 
по ремонту под ключ. Что же скрыва-
ется за этими одностраничными сай-
тами, похожими друг на друга как 
две капли? На какие факты стоит об-
ратить внимание и выбрать профес-
сионального подрядчика по ремонту?

7 способов понять,  
что вас обманули

1. Вам было некогда изучать 
сайт, соцсети, отзывы и портфолио. 
Положительные рекомендации от 
знакомых вы не встретите на сомни-
тельных агрегаторах. У профессиона-
ла (производителя) все просто: сайт, 
где есть точный адрес, постоянный 
телефон (стационарный), «живые» 
соцсети, созданные не вчера, а име-
ющие долгую историю. Также специ-
ализированные фирмы можно про-
верить в Яндексе и Google, найдя там 
фото их офиса, публикаций в СМИ и 
т. д. У агрегаторов такого нет, впро-
чем, как и лица компании — руково-
дителя с сильным личным брендом.

2. Не потребовали подготовить точ-
ную смету по ремонту своего объекта 
и провести аудит. Конечно, фирмы-
однодневки привлекают клиентов 
низкой ценой, а потом могут исчез-
нуть при первой же оплате аванса.  
А точной сметы от них вы вряд ли 

дождетесь. В ней одни и те же ра-
боты могут значиться дважды, на-
писанные разными терминами. 
В «СанПро43» все цифры абсолют-
но прозрачны, а графики платежей 
понятны и доступны. Это помогает 
избежать дополнительных затрат и 
работ. 

3. Не подписали договор и не согласо-
вали точные сроки выполнения работ,  
а лишь договорились на словах без 
свидетелей. Сможете ли в таком слу-
чае вы чувствовать себя юридически 
защищенным? Нет договора, значит, 
нет ответственности! 

4. Перечислили деньги на покупку 
стройматериалов без расписки (акта 
выполненных работ). В компании 
«СанПро43» все финансовые опера-
ции (оплата) происходят в офисе с 
бланками строгой отчетности. Также 
компания прошла строгую проверку 
службы безопасности Сбербанка, что-
бы он стал нашим партнером. Совсем 
скоро мы введем новую услугу — стра-
ховка при ремонте. 
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ул. Труда, 71  
(ТЦ «СтройРемо», 2 этаж),

ул. Воровского, 37  
(отделение Сбербанка, 2 этаж),

ул. Профсоюзная, 1 
(БЦ «Кристалл»), оф. 1508

 

т. (8332) 77-40-47

sanpro43.ru

sanpro43, sanpro43_plus 
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Заходи и смотри видеообзоры 
работ компании «СанПро43»  
на youtube

Youtube-канал 
«СанПро43»

«СанПро43»  
в инстаграм

Бригады «СанПро43» закупают весь 
материал в строительных супермар-
кетах — это гарантия низкой цены и 
высокого качества. Бригады с сайтов 
объявлений могут приобретать их по 
«левым» чекам у сомнительных ИП. 

5. Продолжаете перечислять деньги, 
чтобы дозакупить материалы, которых 
якобы не хватило, или на зарплаты рабо-
чим, которые еще не завершили объект. 
Причем деньги могут брать прорабы на 
стройке, у них могут отсутствовать чеки 
на стройматериалы, купленные по завы-
шенным ценам. У клиентов «СанПро43» 
вся отчетность ведется в электронном 
личном кабинете.

6. Не контролируете в еженедель-
ном режиме работы, верите честному 
слову, что объект будет сдан в срок. 
«СанПро43» по факту выполненных ра-
бот предоставляет данные в личном ка-
бинете по закупленным материалам в 
общедоступных магазинах по средне-
взвешенным ценам. 

7. Не подписываете акты выполнен-
ных работ с исполнителем. В серьезной 
строительной компании ответствен-
ность за объект несут мастера-отделоч-
ники, а также прораб. А все гарантии 
берет на себя директор организации. 
Вот и подумайте, кому вы будете предъ-
являть свои претензии?

Сайты 
объявлений  

и агрегаторы

Официальная 
компания 

«СанПро43»
Критерии при выборе

нет да Фактический и юридический адрес, 
постоянный номер для связи

нет да Официальный сайт, активные 
соцсети подрядчика 

нет да Портфолио работ в открытом доступе

нет да Отзывы клиентов в любой форме 
(текст, фото-, видеоотзыв)

нет да Договорные и юридические отношения

нет да Имидж компании (реклама в СМИ, 
продвижение в интернете)

нет да Личный бренд руководителя

нет да Разделение полномочий  
в компании (команда)

нет да Фиксированный прайс-лист на работы

крупными 
блоками 

работ

детально 
по всем 

видам работ
Составление сметы на ремонт объекта

нет
(только 
устные)

да Гарантии и обязательства по договору

нет да Страхование объекта при ремонте

нет да Работа с банками (сервисы  
по предоставлению услуг по ремонту)

нет да Ответственные по договору лица 
за проект и ремонтные работы

да да Выезд мастера на замеры

не всегда да Ремонт объекта под ключ

не всегда, 
чаще сам 
заказчик

да Закупка (дозакупка), доставка, 
стройматериалов

нет  
(чеки на товар) да Финансовая отчетность в онлайн-режиме

нет да Контроль сроков выполнения 
работ по договору

да нет Неучтенные работы

*Агрегатор (от лат. аggregatio — «накопление») — тот, кто собирает и группирует объекты — 
агрегирует — в категорию более высокого уровня, например, осуществляющая прием и (или) 
передачу заказов (заявок) на выполнение тех или иных видов услуг (работ).

Какому подрядчику доверить ремонт без рисков?
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кУХня как цЕнтР 
ВашЕй ВСЕЛЕнной

о том, как грамотно следовать 
современным мировым 
тенденциям рынка кухонной 
мебели — дарья минина, 
диЗайнер интерьера, автор 
брендового салона мебели 
CRAFt

кухня и гостиная — 
единое целое

— Для современного человека кух-
ня уже давно перестала быть отдель-
ным пространством, где можно толь-
ко готовить. Теперь кухня — это не 
просто часть гостиной, а ее центр, 
главное место семейного время-
препровождения и приема гостей. 
Именно поэтому кухонная мебель 
меньше всего должна походить на 
привычное нам понимание кухни, 
когда вся утварь (плошки, повареш-
ки и пр.) на виду и на всеобщем обо-
зрении. Задача сегодняшнего дня — 
максимально приблизить внешний 
вид кухни к гостиной мебели, но при 
этом сохранить кухонный функци-
онал, спрятав все ваши баночки и 
специи.  

Открытые полки, грузные верх-
ние шкафы и тяжеловесные дубо-
вые гарнитуры остались в прошлом, 
уступив место благородному мини-
мализму. Кухня в таком стиле всег-
да смотрится гармонично и красиво. 
Мебельная фабрика CRAFT легко спра-
вится с подобной задачей, изготовив 
по индивидуальному эскизу краси-
вый и качественный гарнитур, кото-
рый ответит всем веяниям кухонной 
моды. Среди основных характери-
стик — отсутствие ненужных мелких 
деталей вроде ручек, разновысотных 
верхних шкафчиков, отсутствие сте-
клянных фасадов. Что касается инди-
видуальности в минимализме, то тут 
на помощь дизайнеру приходят все-
возможные фактуры материалов (под 
камень, под дерево, под декоратив-
ную штукатурку, имитация фактур 
металла) и великое множество слож-

ных оттенков в глянцевом и матовом 
исполнении. 

тенденции сеЗона — 
сохранение Пространства 
и Замена дорогих материалов

Как уже говорила ранее, одна из 
основных тенденций в мире кухон-
ной мебели — это отсутствие громозд-
ких верхних предметов или вообще 
полное отсутствие верхних шкафов. 
Обычно решение о том, стоит их уби-
рать или нет, зависит от площади 
пространства для будущей кухни и 
от того, какой функционал требует-
ся от кухни (возможно, вы не повар-
любитель, и кухня вам нужна толь-
ко для утреннего кофе с бутербродом). 
Например, в квартире–студии функ-
ционал и вместимость приоритет-
нее модного веяния, а если площадь 
кухни-гостиной позволяет разгулять-
ся, то можно и разместить все пред-
меты исключительно в нижних шка-
фах, оставив больше пространства для 
воздуха.

Во втором случае встает вопрос, 
что делать с вытяжкой — многие счи-
тают, что без окружения верхними 
предметами она может выбивать-
ся из общей композиции. Но сейчас 
на рынке кухонной техники присут-
ствует большой ассортимент вытяжек 
разных форм, расцветок, размеров и 
дизайна. Смело обращайтесь к дизай-
нерам салона CRAFT за консультаци-
ей, в том числе и по технике, наилуч-
шим образом вписывающейся в ваш 
интерьер, чтобы она также стала при-
ятным элементом декора.

Совершенно новое место в про-
изводстве кухонной мебели занима-
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ТК МегаДом, 3 этаж. Тел. 73-50-05
Офис: г. Киров, ул. Базовая, 8/1,
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777112@list.ru

каждая кухня 
мечтает стать 
кухней CRAFT 

 ■ Срок эксплуатации 
фурнитуры в нашей 
мебели до 30 лет

 ■ постгарантийное 
обслуживание

 ■ Услуги 
профессиональных 
дизайнеров

 ■ Забота о вашем 
комфорте в подарок

ет пластиковая столешница. До недав-
них времен выражение «пластиковая 
столешница» ассоциировалось с чем-то 
дешевым, страшным и безнадежным. 
Компания CRAFT готова предложить 
вам одну из ведущих новинок зарубеж-
ного рынка — пластиковую столешни-
цу ультрамодного дизайна на любой 
вкус и стиль, невероятной прочности и 
безупречного качества. Технологии из-
готовления пластика для кухни ушли 
далеко вперед, и теперь столешницы 
стали совершенно монументальной ве-
щью, крепкой и прочной, на которой 
можно танцевать на шпильках и не бо-
яться ее намокания.

минималиЗм — холст 
для диЗайнера

Минимализм в мебели активно 
используется и удачно компонует-
ся с каждым из стилей интерьера и в 
то же время позволяет не ограничи-
вать себя в выборе элементов декора. 
Современные тенденции все больше 
уводят нас к использованию натураль-
ных материалов или высоко эколо-
гичных созданных человеком, ими-
тирующих натуральные природные 
материалы. Например, столешница 
кухни может быть выполнена из на-

турального мрамора, а фасады — из 
массива дуба. Но в этом случае нужно 
понимать, что подобные материалы 
довольно дорогие и капризные в ухо-
де, требующие поддержания необходи-
мого температурного режима и режи-
ма влажности. Благо сейчас ведущие 
фабрики многих стран (в особенности 
Италии и Германии) по изготовлению 
материалов для производства мебели 
неустанно трудятся и выпускают но-
винки, благодаря которым мы может 
получить изделие невероятно схожее с 
натуральным и при этом не требую-
щее особых условий в уходе и что са-
мое главное — значительно дешевле. 
Специалисты фабрики мебели CRAFT 
посещают лучшие мебельные выстав-
ки в России и за рубежом, чтобы всег-
да быть в курсе последних тенденций 
в новых материалах и своевременно 
познакомить с ними своих клиентов.  

Грамотная работа дизайнера с тек-
стурами сделает композицию кухни на-
много ярче и богаче, чем разнообразие 
форм и конструкций кухни. 

достуПный комфорт 
и качество

К великому счастью, мы сей-
час живем в то время, когда каче-

ство мебели, ее технологичная ос-
нащенность не являются чем-то 
недоступным для жителей наше-
го города со среднестатистическим 
доходом. Заказывая кухню, прежде 
всего надо сосредоточиться на том, 
на чем действительно можно сэконо-
мить, а где этого категорически де-
лать не стоит. Поскольку кухонная 
мебель принимает на себя основной 
«удар» ежедневного использования 
домочадцами утром, днем и вече-
ром, то необходимо львиную долю 
выделенного на кухню бюждета со-
средоточить на качественной рабо-
чей фурнитуре и механизмах, ко-
торые послужат вам долгие годы и 
подарят удовольствие от комфорта и 
удобства их использования. Ничто в 
использовании кухни не должно вас 
раздражать: ни  хлопающий звук за-
крытия фасадов, ни скрип или скре-
жет механизмов. Специалисты сало-
на CRAFT помогут каждому своему 
клиенту разобраться в широком ас-
сортименте фурнитуры и наилуч-
шим образом сформировать удобную 
в использовании и комфортную по 
стоимости именно для него кухню 
с необходимым набором качествен-
ных  механизмов с мягким ходом и 
доводчиками.
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Грант Тохатян 

10 января 1958 г. (г. Ереван).

Ереванский государственный 
лингвистический университете им. 
Брюсова.

1981-1990 гг. — преподаватель в школе  
в Ошакане (Республика Армения); 
с 1991 г. — ООО «Шарм Холдинг», 
основатель и директор.

Уйду со сцены,  
когда пойму,  
что это — работа
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Сцена — моя трибуна, моя территория, — Грант Тохатян, 
актер театра и кино, Народный и Заслуженный артист 
Республики Армения 

 Променял бизнес на театр 

— Первые деньги я заработал в 15 
лет — хотел отправиться с друзьями в 
путешествие по Абхазии. В Советском 
Союзе было принято трудиться, и пер-
вые 25 рублей я получил, когда раз-
гружал вагоны. По тем временам это 
были большие деньги. Но я никог-
да не гнался за богатством, в семье 
меня с самого детства учили, что де-
нег должно быть ровно столько, чтобы 
хватало на меня и близких. Без изли-
шеств, чтобы было куда стремиться. 

Помню, мне было сложно зара-
батывать, когда в Армении началась 
война: не было света и газа, театр, 
где я играл, закрылся. Тогда мы с од-
ноклассником, который уже долгое 
время жил в США, открыли первую 
частную авиакомпанию в Армении, 
назвали «Джейн Эйр». Из Еревана ор-
ганизовывали рейсы в Нью–Йорк, Лос–
Анджелес, Канаду, а обратно в сто-
лицу лайнеры летали через Дубай и 
Австралию. Дело пошло, и мы имели 
огромные деньги. 

Вскоре я смог увезти семью в 
Болгарию. Родные жили в тепле и до-
статке, но в душе чувствовалось что-
то не то, кошки скребли. Я поделился 
с друзьями своими переживаниями, 
и они их разделили — трое были го-
товы так же, как и я, бросить бизнес и 
вернуться в театр. Что мы и сделали, 
поставив первый частный спектакль. 
Тема оказалась актуальна, и спектакль 
принес нам деньги. И больше из про-
фессии ради денег я не уходил. 

Со сцены говорю о своем 
отношении к политике

Я всегда стараюсь честно делать 
свою работу. У меня сейчас есть в ре-
пертуаре спектакль, который я играю 

15-й год, называется «Мой грех». Он о 
моей стране, ее лучших и худших мо-
ментах. Вообще я стараюсь очень мало 
вникать в политику. Но Армения хоть 
и маленькая,  но очень политизирова-
на, к сожалению. Все, начиная от так-
систа и заканчивая политиком, име-
ют свое мнение о том, как управлять 
страной. Мне кажется, честнее и пра-
вильнее говорить о своем отношении 
к этому со сцены. Когда трудно оспа-
ривать то, о чем я говорю. В этом пла-
не сцена — моя трибуна, моя терри-
тория. Знаете, я уже давно решил — в 
день, когда приду в театр и пойму, 
что пришел на работу, я уйду со сце-
ны. Мне будет неинтересно. А пока я 
прихожу в театр как на праздник. 

На пике эмоций я оказываюсь в са-
мом конце спектакля, когда зал стоя 
аплодирует, когда их глаза направ-
лены на моих коллег и на меня. Это 
момент счастья, некий катарсис. И 
он стоит для меня больше, чем коли-
чество денег, которое останется после 
спектакля.  

С 23:00 до 4:00 выключаю 
телефон

Многие представители моей про-
фессии жалуются, что их все время 
просят с кем-нибудь сфотографиро-
ваться или дать автограф. Я же всег-
да за общение. Ведь это одна из кра-
сивых сторон моей профессии. Делаю 
это с удовольствием. 

После таких активных дней в себя 
обычно я прихожу ночью: с 23:00 вы-
ключаю телефон и до 4 утра зани-
маюсь только личными делами. 
Возвращаюсь в публичную жизнь в 11 
часов дня, когда наберусь сил, ведь я 
весь день проведу в окружении людей. 
У актера публичная работа, хотя это и 
не всегда удобно.

Делаю аудиосказки  
и видеоазбуку для детей

До того, как построить актерскую 
карьеру, я преподавал в сельской шко-
ле в Армении русский язык и лите-
ратуру. Еще на третьем курсе уни-
верситета, когда нужно было сдавать 
госэкзамены, мы как раз строили те-
атр и времени на учебу не хватало. Но 
затем я действительно очень увлекся 
преподаванием, работал педагогом 
почти 9 лет. 

В 60-х годах, когда я учился в шко-
ле, уважения к педагогам было боль-
ше. В Армении до сих пор жива моя 
учительница армянского языка Клара 
Хачиковна. И когда я даю где-нибудь 
интервью, которое она видит, потом 
обязательно звонит и говорит: «Ты 
знаешь, мальчик, ты сделал вот там 
такую-то ошибку!» 

Честное слово, если бы не актер-
ская карьера, стал бы преподавате-
лем. Сейчас, например, разрабаты-
ваю аудиосказки и видеоазбуку для 
детей на армянском, чтобы не забы-
вали язык. 

Папа так и не женился  
из-за меня

Считаю себя счастливым челове-
ком. Я рос в прекрасной семье с чудес-
ными мамой и папой, всегда был до-
статок, не нуждался ни в чем. Когда 
мне было 12 лет, мамы не стало. О чем 
я жалею всю сознательную жизнь и 
часто желаю, чтобы она была рядом. 

Меня воспитывал папа. Ему тогда 
было 42, в самом расцвете сил. Долгое 
время я не знал, что он не женился 
из-за меня. Он знал, что мне будет 
трудно видеть в доме незнакомую 
женщину. Так и остался один. Папа 
научил меня быть мужчиной, зара
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батывать деньги и обращаться с 
женщиной. Как относишься к стра-
не, так и к городу. 

Я бы мог уехать в Штаты, где 
огромная армянская диаспора, мно-
жество театральных трупп, в кото-
рые меня взяли бы. Однако мысль о 
том,  что я, возможно, так долго не 
увижу родных, останавливает. Даже 
сейчас, когда я в Кирове, уже хочу до-
мой, пройтись по улицам Еревана, 
набраться сил и энергии.

В любви к семье я воспитываю и 
своих троих детей — двух сыновей и 
дочку. Мы с ними большие друзья, 
которые доверяют друг другу. Это 
проявляется в том, что в нашем доме 
есть особое место, где хранятся день-
ги. И домашние о нем знают и берут 
столько, сколько им нужно. Если дети 
учатся тратить деньги самостоятель-
но, они быстрее поймут, что не нуж-
но брать больше. Этому и стараюсь на-
учить сыновей. И если я прихожу и 
понимаю, что денег в этом месте не 
хватает, я знаю, что их взял кто-то, 
кому они были очень нужны. 

Конечно, они взрослые и могут 
сами о себе позаботиться, но это не 
значит, что помощь папы не нужна.

Приезжая в Россию,  
не чувствую себя чужим

По натуре я — советский чело-
век. У меня русское образование, рус-
ская культура мне очень близка, лю-
блю русскую литературу, например, 
Пастернака, Волошина, Пушкина, 
Достоевского, а еще Михаила Чехов. 
Последнего писателя в советское вре-
мя сильно не любили. И друзья из 
Америки привозили мне его книги. 
Михаил Чехов был даже большим для 
меня учителем, чем Станиславский.

Сейчас, приезжая в Россию, я не 
чувствую себя чужим. Ментально мы 
с сыновьями одинаковые. Но вот вну-
тренне, если старший хочет стать про-
дюсером и ездить со мной по гастро-
лям, то младший предпочтет уехать 
в Прагу или Париж. Говорю об этом 
с болью, для поколения моего млад-
шего сына Россия — некая далекая се-
верная страна. Я много встречаюсь 
со студентами и солдатами в воен-
ных частях. Армянам всегда расска-
зываю, что Россия — гостеприимная 
страна, а русским говорю о том, как 
хорош Ереван весной и что за послед-
ние пару лет число туристов возросло. 

Всех своих жен очень люблю

На своем 50-летнем юбилее я 
сказал, что у каждого моего ребен-
ка должна быть самая лучшая мама. 
Придерживаюсь этого убеждения всю 
жизнь — у меня трое детей от разных 
браков, и я всегда добивался того, 
чтобы новая жена воспитывала мое-
го ребенка от бывшей жены как своего 
собственного. 

Не правы те, кто считает, будто я 
уходил к кому-то, оставляя супругу. 
Это не так. Я просто уходил. По раз-
ным причинам. Но о детях никог-
да не забывал. Однажды даже случи-
лось так, что во время переезда семьи 
в Болгарию моя вторая жена забрала 
туда не только своего ребенка, но и 
сына от первого брака. В Армении об-
становка была напряженная. И мои 
бывшие супруги договорились о том, 
что, пока ситуация в стране не станет 
стабильнее, ребенок поживет с маче-
хой. Тогда сын прожили с ней почти 
два года. 

Я счастливый человек — вся моя се-
мья живет дружно, я всех люблю и ста-
раюсь заботиться настолько, насколько 
хватает сил.

у каждого моего 
ребенка должна 
быть самая 
лучшая мама
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• Профессиональная мойка окон:  
   дешевле трудно найти — 20 i/м2

• Выезд мастера для оценки объекта  
   в черте города бесплатно
• Все наши специалисты —  
   промышленные альпинисты 5 разряда
• Ремонт межпанельных швов
• Покраска металлоконструкций
• Монтаж и демонтаж баннеров

А также:
• диагностика и заправка автокондиционеров — 
   750 i
• демонтаж и обслуживание бытовых  
   кондиционеров
• заправка рефрижераторной установки 

Диагностика автокондиционера и осмотр  
ходовой — БЕСПЛАТНО до 1 июня 2019 г.


Кондиционер  

Комфорт

г. Киров,  
ул. Комсомольская, 22а
      77-40-25,  
8-912-375-50-20



нежеланные гости 
для натурального меха 

— Всю белоснежную зиму вы ходи-
ли в прекрасной теплой шубке. Но се-
зон подходит к концу — перед тем как 
спрятать любимую шубку в шкаф, вы 
в последний раз осматриваете ее со всех 
сторон, расчесываете и бережно засте-
гиваете чехол. Но уже через месяц за-
мечаете, что шубка не очень приятно 
пахнет и заметно потускнела. Что же 
случилось? Ответ кроется в деталях — в 
городе множество источников химиче-
ских выбросов! Пока вы идете по улице, 
со снегом на каждый волосок шубы по-
падает еле заметная грязь и микроот-
ходы от промышленных производств, 
выхлопных газов автомобилей и даже 
специальной смеси, которой посыпают 
гололед на дорогах. К концу сезона на 
шубке образуется незаметный глазу на-
лет, который дает о себе знать неприят-
ным запахом и грязным оттенком шуб-
ки. Который в результате привлекает 
моль.

бережное хранение мехов — 
работа Профессионалов

Сотрудники сети химчисток 
«Белиссимо» хотят уберечь вас от до-
садных ошибок неправильного хра-
нения шубы и предлагают эксклю-
зивные услуги уже полюбившегося 
многим жительницам нашего горо-
да просторного мехового холодильни-
ка. Шубки из меха пушных зверей не-
обходимо хранить только в чистых, 
сухих, хорошо проветриваемых тем-
ных помещениях при температуре 0-8 
градусов и относительной влажности 
воздуха 40-70%. Все эти характеристи-
ки строго учитываются в меховом хо-
лодильнике. Кроме того, там шубки 
находятся без чехлов и отдельно друг 
от друга, что не портит и не смина-
ет мех.  

Меха требуют ухода круглый год! 
Специалисты «Белиссимо» помо-
гут вам подготовить шубку к новым 
светским выходам и восторженным 
взглядам!

8(8332) 22-61-51

belissimo.org

Спа-СаЛон ДЛя 
ВашЕй шУбки 
кРУГЛый ГоД 

о том, как уберечь шубу 
от Последствий Зимнего 
сеЗона, — татьяна корчемкина, 
коммерческий директор сети 
химчисток «белиссимо»

акция! При сдаче шубы на хранение 
в меховой холодильник «белиссимо» 
химчистка в Подарок! 

сеть химчисток «Белиссимо» 
имеет почетные звания 
«предприниматель Года — 
2017», «торГовая марка — 2018» 
и заслуженный «сертиФикат 
доверия потреБителей»!
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ds-home.ru 

vk.com/uborka_kirov

@delicatservis

т. (8332) 782-782

Деликат-Сервис

Передайте домашние 
хлопоты профессионалам!

Регулярная уборка 
домов и квартир

— Каждый спектакль — 
особенное событие в моей 
жизни. Я готова часами 
изучать своего героя, но 
приходится много времени 
тратить на домашнюю 
уборку, — Наталья Исаева, 
народная артистка РФ, 
актриса драмтеатра.

ДОМАШНИЙ 
КЛИНИНГ



Зачем нужен Проект участка

— Когда вы видите цветущий сад 
соседей, вам, скорее всего, и в голо-
ву не приходит, что вся эта красота на 
участке начинается с проектных работ. 
Никакого хаоса, только продуманный 
план! Это единственный способ выстро-
ить по-настоящему комфортную заго-
родную жизнь. Дизайнер не просто ду-
мает, где какую клумбу посадить. В 
первую очередь он заботится об устрой-
стве необходимых инженерных систем: 
ливневой, дренажной, системы поли-
ва. Важно исключить риск «всемирного 
потопа», иначе пострадают фундамент 
дома и растения. Если участок распо-
ложен под уклоном, дизайнер может 
предложить террасирование, то есть с 
помощью подпорных стенок создать го-
ризонтальные плоскости разного уров-
ня (ступеньки), на каждой из которых 
удобно разместить свою зону. 

Помимо организации «круговорота 
воды» в вашем загородном государстве, 
проект включает устройство дорожек, 
газона, план посадки деревьев, места 
для отдыха детей и взрослых, клумбы, 
малые архитектурных форм, садовую 
мебель и освещение. При этом задача 
дизайнера — расположить все так, что-
бы вы могли и прогуляться по участку, 
и при необходимости быстро добрать-
ся, например, от дома до бани, даже 
ночью. 

Все еще думаете, что обойдетесь без 
проектных работ? Тогда будьте готовы к 
тому, что рано или поздно сосед на за-
конных основаниях потребует снести 

вашу баню, случайным образом по-
строенную в метре от его забора! Ведь 
без проекта невозможно разместить 
на участке ваши постройки в соответ-
ствии со строительными и пожарны-
ми нормами. 

Оптимальное время для проектиро-
вания — апрель, в начале мая уже пора 
приступать к реализации задуманного. 
Заказывайте проектные работы заранее: 
поймите, прежде чем выдать вам «рас-
становку сил», воображению дизайне-
ра требуется примерно месяц. Эскиз, 
конечно, нарисуют за неделю. Сделать 
«завтра» тоже получится, но это будет 
очень сырой набросок. Также помни-
те, что готовый проект позволяет спла-
нировать расходы на ландшафтный 
дизайн.

стилист для деревьев

Если хотите пышную крону и круп-
ные плоды, не пренебрегайте «стриж-
кой» (кронированием) лиственных де-
ревьев.  Также эта процедура для них 
— профилактика болезней. Старые 
яблони, черемухи, вишни не жалеем, 
спокойно обрезаем так, чтобы удоб-
но было собирать урожай. Хотите ле-
том любоваться пышными гирлянда-
ми цветов? Стригите и декоративные 
растения. 

Важно! Можжевельники, туи, ягод-
ные тисы и другие хвойные в апреле не 
стрижем, ждем до июня, пусть расте-
ния проснутся. Многие уверены, будто 
пожелтевшая хвоя — признак того, что 
растение подмерзло. Это не так, не под-

мерзло, а подгорело на солнце. Советую 
укрывать хвойники мешковиной, что-
бы защитить от прямых солнечных лу-
чей. Также можно провести дополни-
тельный полив участка теплой водой, 
чтобы кустарники получили влагу, а 
земля скорее оттаяла.

чтоб гаЗон стал иЗумрудным 

Взбодрить прошлогодний газон 
можно следующим образом: раски-
дайте на нем, прямо поверх снега, мо-
чевину. Когда снег растает, благодар-
ная земля порадует вас изумрудным 
газоном!

какиЕ Работы 
на УчаСткЕ нУжны 
В апРЕЛЕ?

Почему нельЗя обойтись беЗ Проектирования и какие 
деревья не стоит ПодреЗать в аПреле — ирина нагаева, 
директор ландшафтной комПании GReeN StReet

услуГи: 
 ■ ландшафтное проектирование
 ■ благоустройство и озеленение
 ■ строительство домов, 

бань под ключ
 ■ автоматический полив и 

освещение участка
 ■ посадка крупномеров
 ■ садовый центр

г. Киров, ул. Профсоюзная, 7, оф. 11

т.: 45-46-88, 49-50-56

greenstreet43.ru

greenstreet43@list.ru
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Запись на замеры по т. 46-56-86
г. Киров, 2-й Кирпичный пер., 2-а, сайт: zu-hause.ru

ТОРГОВОЕ ОБОРУДОВАНИЕ ДЛЯ ВАШЕГО БИЗНЕСА
• Авторское торговое оборудование 

от компании ZuHause
• Большой выбор качественных 

материалов (стекло, крашеные фасады, 
пластик, искусственный камень, металл

с зеркальной полировкой)
• Изящное оформление (световые лайтбоксы, 

встроенная подсветка)
• Профессиональная установка от производителя
• Индивидуальный дизайн-проект любой сложности



б
и

з
н

е
с

м
е

н
о

в

ж
е

н
ы

№4 (123) // апрель 201978

спецпроект



Н
о

вы
й 

сп
ец

пр
о

ек
т 

ж
ур

на
ла

 «
Б

из
не

с 
К

ла
сс

»,
 

в 
ко

то
р

о
м

 с
уп

р
уг

и 
из

ве
ст

ны
х 

и 
ув

аж
ае

м
ы

х 
лю

д
ей

 К
ир

о
ва

 р
ас

кр
ы

ва
ю

т 
се

кр
ет

ы
 п

о
ст

р
о

ен
ия

 
сч

ас
тл

ив
ы

х 
о

тн
о

ш
ен

ий

хотелось зарабатывать

— Я юрист, окончила МГЮА с крас-
ным дипломом, но — парадокс — по 
специальности никогда не работала. 
Дело в том, что зарплаты начинаю-
щих специалистов оставляли желать 
лучшего, а мне сразу хотелось достой-
но зарабатывать. Возможно, я мак-
сималистка, но от своего желания не 
отказалась и открыла магазин ита-
льянской одежды Alter Ego.  Надеюсь, 
если вы его помните, то добрым сло-
вом. Кроме хороших денег, бизнес 
давал мне возможность ездить за гра-
ницу и красиво одеваться. Какая жен-
щина не любит шопинг, а уж тем 
более в Италии! Летала каждый ме-
сяц в Милан, Римини, Сан-Марино, 
в Болонью, во Флоренцию — вот та-
кой бонус я себе придумала. Солнце 
Италии, сочный вкус пасты, томатов 
и оливок, величественные палаццо, 
модные дома и бутики — до сих пор 
вспоминаю то время с ностальгией. 

криминал коснулся и меня

Мой магазин работал 10 лет, и 
за это время я извлекла немало се-
рьезных уроков. Во-первых,  в лю-
бом деле нельзя допускать панибрат-
ства с сотрудниками. Субординация 
обязательна! Иначе никакой дисци-
плины, продавать никто не будет, 
магазин превратится в место спле-
тен и встреч. Во-вторых, с покупа-
телями дружба дружбой, а денежки 
врозь. Я, тогда еще наивная, часто 
отдавала товар без оплаты, доверяя 

людям, что они внесут деньги, как 
только смогут. В результате образо-
вался большой клиентский долг. 

Я знаю цену деньгам. Женщине 
тяжело одной просчитывать риски, 
заниматься закупкой, организовы-
вать логистику, управлять реали-
зацией, следить за финансами... 
Мне повезло, в начале нулевых 
остро чувствовался дефицит каче-
ственной брендовой одежды, поэ-
тому мои заработки были хороши-
ми. Правда, отголоски бандитских 
90-х еще не отзвучали. Криминал 
коснулся и меня. Однажды на меня 
напали, ударили по голове и огра-
били. Что я сделала дальше? Деньги 
пришлось занять, здоровье — вос-
станавливать, бизнес — вести даль-
ше. Только милиция так и не нашла 
преступников.

составлю конкуренцию 
диетологу

Сейчас я замужем, поэтому имею 
возможность свободно располагать 
своим временем. Хочу оставать-
ся стройной и здоровой, поэтому 
много и с удовольствие занимаюсь 
спортом. В зависимости от време-
ни года каждое утро это скандинав-
ская ходьба, лыжи или велосипед; 
два раза в неделю вечером йога, зум-
ба и восточные танцы. Разумеется, 
быть в хорошей физической форме 
нельзя без правильного питания. 
Оно составляет львиную долю в до-
стижении моей цели. Я много ин-
тересуюсь продуктами, их составом 

и сочетанием, разбираюсь в спосо-
бах приготовления здоровой пищи, 
могу развенчать большинство мифов 
и открыть реалии разных пищевых 
теорий и диет. Изучаю мнения ну-
трициологов и диетологов. Так что, 
если кто-то хочет погрузиться в тему 
вкусной и полезной пищи, я с радо-
стью поделюсь своими знаниями. 
Мне повезло, потому что мой супруг 
также приверженец правильного пи-
тания и физической активности.

учусь осознанно жить

Круг моих интересов не ограни-
чен телом и едой. Я активно занима-
юсь духовным развитие. Использую 
силу мысли на практике, учусь осоз-
нанно реализовывать свои жела-
ния. Погружалась в тему гормонов 
радости, от которых зависит наше 
настроение. Читаю книги по муж-
ской и женской психологии. Глубоко 
убеждена, что большинство проблем 
в жизни —от незнания. 

Мне нравится одна военная му-
дрость: главная часть орудия — это 
голова его владельца. К тому же я 
живу рядом с человеком, который 
постоянно развивается, что стиму-
лирует меня к тому же. Также изу-
чаю английский, нравится гончар-
ное ремесло. 

Как и большинство людей, обо-
жаю путешествовать. в приоритете 
для нашей семьи — Италия и ОАЭ 
(Дубаи). Италия — это эстетика, тем-
перамент, колорит, аромат, вкусо-
вые изыски, модные тенденции. 

большинство 
проблем в жизни —
от незнания

Мне нравится одна военная мудрость: главная часть орудия — 
это голова его владельца, — анастасия ожегова, супруга алексея 
ожегова, основателя бренда «сели-поели»
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Дубаи — комфорт, безопасность, вы-
сокий уровень цивилизации. Если 
хочется пляжного отдыха, то едем 
в Турцию или в Таиланд, оздоров-
ление и релакс предпочитаем полу-
чать в штате Керал (Индия), ну а вы-
ход из зоны комфорта — Перу. 

женЩина не оБязана 
становиться матерью

Я не разделяю позицию, что жен-
щина обязательно должна стать ма-
терью. Зачастую ребенок — это спо-
соб привязать мужчину, иметь 
материальную поддержку, соцпа-
кет, хоть как-то реализоваться, не 
остаться одной, чтобы было кому 
подать в старости пресловутый ста-
кан воды и т.п. Да, большинству ма-
терей надо памятник поставить и 
причислить к лику святых. Но мне 
кажется, что основанием для бе-
ременности должно быть горячее 
желание сделать счастливым это-
го пока еще маленького человеч-
ка. Но это возможно, только если 
сама мама счастлива и гармонич-
на и имеет все ресурсы для своего 
малыша. Пока я не пришла к осоз-
нанному желанию стать матерью. 
И у меня нет паники, что потом бу-
дет поздно, в наше время этот во-
прос решаем. Думаю, можно делать 
что-то хорошее для уже существую-
щих людей.

связала 50 шарФов

В моем арсенале еще нет великих 
дел и подвигов, о которых не приня-
то говорить, поэтому могу расска-
зать только о том, что мне принесло 
удовольствие. Так как я люблю вя-
зать, как-то связала 50 шарфов для 
ребят из детского дома. Еще сдаю 
кровь на донорство. Кто поступает 
так же, поймет, насколько приятно 
осознавать, что, возможно, благода-
ря тебе кто-то не лишился близкого 
человека. К тому же донорство по-
лезно для здоровья. 

Сейчас я нахожусь на таком эта-
пе своей жизни, когда готова де-
литься своим жизненным опытом, 
знаниями по питанию и работаю-
щими техниками саморазвития с 
теми, кому это нужно и полезно.

лайФхак: 

я часто добавляю в разные 
блюда отруби (это клетчатка!), 
они не усваиваются 
организмом, но полезны для 
пищеварения, поскольку  
«соскребают» со стенок 
кишечника все ненужное, 
повышая метаболизм и 
оздоравливая микрофлору 
кишечника. к тому же 
содержат много витаминов 
и микроэлементов.

образ героини проекта 
«жены бизнесменов», 
анастасии ожеговой — 
Kushova make up school. 
макияж — нина кушова, 
укладка — Екатерина 
перминова.
Запись по 
т. 8 (922) 661-16-34
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СПРАШИВАЙТЕ В НОВОМ ОТДЕЛЕ ЗДОРОВОГО ПИТАНИЯ «БУДЬ ЗДОРОВ!»

СУПЕРМАРКЕТЫ ТЦ «ГЛОБУС»:
• ул. Воровского, 135, 
• ул. Ленина, 20, 
• ул. Спасская, 53, 
• ул. Карла Маркса, 38, 
• ул. Ленина, 102 В, 
• ул. Конева, 9, 
• ул. Маклина, 11, 
• ул. Московская, 156, 
• ТЦ «Green Hаus», ул. Ленина, 205,
• Нововятск, ул. Советская, 85.

СУПЕРМАРКЕТЫ ТЦ «ГЛОБУС»:

ТЦ «Green Hаus», ул. Ленина, 205,

БОЛЕЕ 500
ВИДОВ ПРОДУКТОВ

Отобранных с учетом мнения 

диетолога Натальи Сычевой

Органические продукты — 
выбор тех, кто стремится 
брать от жизни только 
лучшее и внимательно 
относится к своему 
здоровью. 
В них нет пестицидов, 
консервантов, 
химических и 
искусственных добавок. 
Узнать этот товар 
можно по специальной 
маркировке, которая 
подтверждена 
органическим 
сертификатом.

Для тех, кто 
не представляет своей 
жизни без сахара, 
отдел «Будь здоров!» 
предлагает вкусную и 
полезную альтернативу. 
Не отказывайте себе 
в удовольствии: мед, 
пастила, хлебцы, мюсли, 
варенье, шоколад, 
финиковая, арахисовая 
и кокосовая пасты, 
а также целая линейка 
«Умных сладостей» без 
глютена.

Правильное питание — 
основа здорового 
образа жизни, ключ 
к красоте, сохранению 
молодости и отличному 
настроению без 
строгих ограничений. 
В отделе «Будь 
здоров!» представлены 
натуральные и 
полезные продукты, 
которые насытят 
энергией и позволят 
держать себя 
в прекрасной форме.

Популярность 
безглютеновых 
продуктов растет 
среди сторонников ЗОЖ 
во всем мире. 
В отделе представлен 
ассортимент продуктов 
без глютена ведущих 
российских и мировых 
производителей. 
Широкий выбор 
круп, макарон, муки 
и мучных смесей 
сделает ваш рацион 
не только полезным, 
но и разнообразным.

ПРАВИЛЬНОЕ 
ПИТАНИЕ

ПРОДУКТЫ 
БЕЗ ГЛЮТЕНА

ОРГАНИЧЕСКИЕ
ПРОДУКТЫ

БЕЗ ДОБАВЛЕНИЯ
САХАРА

ОРГАНИЧЕСКИЕ БЕЗ ДОБАВЛЕНИЯ

ООО «Роксэт-С»:
Юридический адрес: 610000, г. Киров, ул. Московская, д. 2А, каб. 1.

Почтовый адрес: 610000, г. Киров, ул. Московская, д. 2А, каб. 1.
ОГРН 1024301315500

Продукты для здорового питания можно 
заказать на сайте zakaz.s-globus.ru



чтО ваш 
ребенОк будет 
делать летОм?

о летниХ предложениЯХ длЯ 
детей— лариса есюнина, 
генеральный директор 
лингвистического центра 
RELOD

практикой сделают лето вашего ребенка 
незабываемым! Мы увлечем его инте-
ресными занятиями и новыми хобби, 
а профессиональный контроль высоко-
классных педагогов, в том числе ино-
странных, позволит усовершенствовать 
языковые навыки.

варианты интеллектуального
отдыХа длЯ детей

1. Легендарный английский компьютер-
ный городской лагерь «English Town», 
в котором всегда аншлаг. Программа 
насыщенная: видеоблогинг, созда-
ние мультфильмов, робототехника, 
ментальная арифметика, актерское 
мастерство, искусство фотографии 
и, конечно же, английский в игро-
вой форме. Безусловно, в програм-
му включены и развлечения — ак-
вапарк, лазертаг и многое другое! 

2. 2-недельный курс для подростков — 
English Adventure — это совершенно 
особенное обучение в стиле англий-
ских частных школ. Занятия прохо-
дят в свободной атмосфере не толь-
ко в аудитории, но и на лужайке. 
Преподаватель Крис Халливэлл.

3. В загородном лагере «Звёздный» детей 
ждут: занятия по английскому, ис-
панскому, китайскому, итальян-
скому, немецкому языкам, энер-
гичные школьники и педагоги из 
других стран, мастер-классы от из-
вестных блогеров, знакомство с про-
фессиями будущего, актуальные 
курсы-хобби. 

4. Плюсы волшебного отдыха на море в 
лагере «Смена» (г. Сукко, Анапа) очевид-
ны: южная природа, действитель-
но чистое море и галечный пляж, 
заводные вожатые и сверстники из 
других городов. Чуткие педагоги 
откроют ребенку мир новых увле-
чений, спорта, иностранного язы-

ка без скучного налета привычного 
школьного урока.

5. Путешествия в европейские страны 
группами под руководством опытных 
преподавателей — это, пожалуй, са-
мое фантастичное приключение, 
которое вы можете подарить ребен-
ку. Мы предлагаем поездки для де-
тей от 10 до 17 лет:

 ■ в Прагу (Чехия). Программа соче-
тает в себе чешский колорит, погру-
жение в историю страны и, конеч-
но, разговорный курс английского. 

 ■ В Свонэдж (Англия). Это миловид-
ный городок на южном побережье, 
в 2х часах езды от Лондона. Занятия 
в прекрасно оборудованном кампу-
се школы Harrow House: теннисные 
корты, бассейн, кинозал, бильярд, 
лингафонный центр и многое дру-
гое. Занятия проходят в группах по 
5-10 человек (+ сопровождающий).

 ■ На остров Мальту, к тёплому 
Средиземному морю или в косми-
ческий Шанхай, один из самых из-
вестных городов Китая. 
Обеспечьте своему ребенку яркие 

и расширяющие его кругозор летние 
каникулы! Уже идет активная запись 
на летние программы. Вся информа-
ции по лагерям и сменам по телефо-
ну: 8 (8332) 46-56-10. Присоединяйтесь 
скорее!

г. Киров, ул. Пятницкая, 56
т.: (8332) 64-37-64, 78-75-62

relodkirov.ru

vk.com/relodkirov

relod@relod.kirov.ru

Яркий досуг + ЯзыковаЯ 
практика

— Мы широко смотрим на мир, 
всегда держим руку на пульсе и предла-
гаем только современные и эффектив-
ные программы.  Интеллектуальный 
отдых для детей во время летних ка-
никул позволит совместить приятное с 
полезным! Веселое и насыщенное меж-
культурное общение со сверстниками 
и преподавателями из других стран — 
вот основа успешных результатов на-
ших учеников. Яркие программы досу-
га вкупе с непринужденной языковой 
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АЛЕКСАНДР ВТЮРИН, ЗАМЕСТИТЕЛЬ 
ПРЕДСЕДАТЕЛЯ ПРАВЛЕНИЯ БАНКА 
«ХЛЫНОВ», ЧЛЕН ПРАВЛЕНИЯ:

— К моему дому ближе другой 
тренажерный зал, но я выбрал именно 
«Спринт», в нем я чувствую себя 
комфортнее. Он просторный, много 
тренажеров на разные группы мышц. 
К тому же, есть инфракрасная сауна, 
где можно отдохнуть с пользой после 
тренировки.

МАРИЯ КОРОТКОВА, ВИЗАЖИСТ:

— В «Спринт» хожу четвертый год. 
Ни разу не пожалела о своем выборе. 
Доброжелательный персонал, всегда 
приветствуют и предлагают полотенца. 
Тренеры-профессионалы наблюдают 
за техникой упражнений и приходят 
на помощь. Радуют уютная атмосфера 
и красивый вид из окон. За это время 
«Спринт» стал вторым домом. 

ЕГОР НОВОСЕЛОВ, ДИРЕКТОР 
ООО «ВЯТКА-НЕДВИЖИМОСТЬ»:

— Поскольку сам являюсь 
сертифицированным тренером по 
воздушной акробатике, то к выбору 
тренера для себя подходил особенно 
тщательно. Было много требований. И 
только здесь, в «Спринте» я нашел для 
себя профессионала. К тому же, общая 
атмосфера зала заряжает энергией, 
стимулирует совершенствовать свои 
достижения, все время идти дальше.

ул. Ленина, 103а, ТЦ «Крым», 7 этаж  |  т. 22-44-82  |  sprint-kirov.ru  |  vk.com/sprint_kirov

ЗАНИМАЙСЯ 

С НАМИ



Открываем 
внутренний источник 
счастья

Я провожу медитации  
с тибетскими поющими 
чашами, чтобы вы познали 
свой внутренний мир, — Ариадна 
Валенская, мастер медитаций

увлечение
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г. Киров, ул. Преображенская, 79, 
2 этаж, 

т. 8-953-131-81-01

если сложно отпустить 
мысли

— В прошлом номере журнала 
«Бизнес Класс» (№3 (122) март 2019) я 
рассказывала о медитации с исполь-
зованием кварцевых поющих чаш. 
Сегодня я продолжу знакомство с ме-
тодикой, которая поможет вам пере-
загрузиться и открыть в себе внутрен-
ний источник счастья. 

Я встречала многих людей, кото-
рые абсолютно не понимали, что зна-
чит медитировать. Действительно, 
сидеть в полной тишине, не шеве-
литься, ни о чем не думать, просто 
смотреть внутрь себя — такое под силу 
только древним мистикам. Просто си-
деть и медитировать сложно, из-за ра-
стущего внутреннего напряжения у 
неподготовленного человека эффек-
тивность медитации снижается до 
нуля. Вот почему медитации я веду 
от начала и до конца: время для вас 
пролетит незаметно, после практики 
вы почувствуете себя отдохнувшими 
и полными сил. 

вытЯгиваем негатив 

Тонкие звуковые волны действи-
тельно оказывают на человека маги-
ческое влияние. Они легко касаются 
вашего подсознания, где собраны все 
ваши чувства и эмоции. Вытягивают 
весь негатив, балансируя душевное 
равновесие. А ведь врачи уже давно 
доказали, что наше психическое со-
стояние напрямую влияет на наше 
физическое тело. 

что происХодит во времЯ 
сеанса

Во время сеанса вы духовно соеди-
нитесь с Землей, космосом и своим 
внутренним миром. На физическом 
уровне вы ощутите это как расслабле-

ние всего тела, зажатые годами мыш-
цы смогут расслабиться, раз за разом 
все больше и больше. Психологически 
вы окунетесь в спокойствие, увидите 
свои проблемы словно с высоты пти-
чьего полета, без эмоционального во-
влечения в них. В таком состоянии 
приходят ответы на многие вопросы, 
решения, о которых вы в своем обыч-
ном состоянии и не подумали бы. 
Кстати, при регулярной практике ме-
дитации с  кварцевыми чашами мо-
жет пройти бессонница и уменьшает-
ся тревожность. 

Хочу отметить, что к медитациям 
особенно чувствительны творческие 
люди. Их способности в ходе практик 
раскрываются ярче. Но и люди биз-
неса, и те, чьи профессии не связаны 
с творчеством, также после практик 
отмечают, что чаще стали принимать 
нестандартные решения. 

возвращение к истоку

Я провожу медитации с  кварцевы-
ми поющими чашами, чтобы вы по-
знали свой внутренний мир. Так же, 
как и внешний, он нуждается в регу-
лярной уборке — от нечаянных обид, 
злости, гнева, печали, разочарова-
ний. Это необходимо делать, иначе 
негативные чувства осядут в вашем 
сердце, привлекут к вам негативные 
события и болезни. Уже после первого 
занятия вы ощутите себя новым чело-
веком, полным энергии и сил. 

Звучание тибетских чаш, их ви-
брации как будто расширяют ваше 
сознание. Бесконечный внутренний 
диалог поглощается этими мистиче-
скими звуками. Вы просто сидите и 
слушаете. Больше делать ничего не 
нужно. И у вас возникает чувство, что 
наконец-то вы возвращаетесь к исто-
ку, домой. Это глубоко забытое ощу-
щение безопасности и любви, которое 
мы испытывали, находясь в материн-

работаем с намерением 
в процессе созданиЯ вашей 
позитивной реальности

ской утробе. На нашей медитации мы 
будем учиться слушать звуки извне 
и внутри себя. Как звучит тишина? 
А как звучит ваше благополучие? Мы 
обязательно услышим ответы.  

Д л я  м е д и т а ц и й  н е о б х о д и -
ма удобная, свободная одежда. 
Группы: 3-5 человек. 

новейшие исследованиЯ 
ученыХ

Чтобы расширить ваши знания 
о медитации, я приведу здесь ис-
следования эффективности разных 
видов медитации. Команда спе-
циалистов Норвежского универси-
тета науки и технологии (Norwegian 
University of Scienceand Technology), 
Университета Осло (University of Oslo) 
и Университета Сиднея (University of 
Sydney) в настоящее время работает 
над тем, чтобы выяснить, как во вре-
мя разных видов медитаций работа-
ет наш мозг. Они уже определили, 
что все виды медитации можно раз-
делить на концентрирующую медита-
цию (когда человек следит за дыхани-
ем и сосредоточен на какой-то одной 
мысли) и недирективную (когда чело-
век позволяет своим мыслям бродить 
где угодно).  Ученые пришли к выво-
ду, что наиболее активным мозг ста-
новится именно во время недиректив-
ной медитации. К этому виду как раз 
относится медитация с поющими ти-
бетскими чашами. 
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Хочу и буду

— В моей деятельности меня на-
правляет только моя неуемная энергия. 
Все, кто меня знает, задают только 
один вопрос: как ты все это успеваешь? 
А вот как: мое дело доставляет мне 
удовольствие, а раз так, то хочу и буду! 

Бывая в разных уголках России и в 
других странах, люблю наблюдать за 
людьми. Могу многое сказать по их 
прическе, волосам и вообще внешне-
му виду. Когда столько лет работаешь 
с людьми, с их желаниями и эмоци-
ями, читать их становится навыком. 

Вкладывала в себя

Я благодарна всем своим професси-
ям (я швея, парикмахер, техник-орга-
низатор туризма и гостиничного сер-
виса, визажист, тв-гример)  — ни одна 
из них не оказалась лишней. Даже 10 
лет, посвященных хореографии, не 
пропали даром! В индустрии красо-
ты я с 2002 года. Могу с уверенностью 
сказать, что я эксперт в этой области.  

Все эти годы я не переставала учить-
ся, вкладывать в себя как в професси-
онала. Обучалась и в России, и за ру-
бежом. В разных странах есть свои 

особенности и свое видение красоты и 
моды, свои востребованные цвета и тех-
ники. Решающее значение здесь имеют 
культурные традиции и менталитет. 

Текстура, аромат  
и эффективность

Моя преподавательская деятель-
ность и знакомство с огромным коли-
чеством коллег со всей страны подтол-
кнули меня к созданию собственной 
марки одежды для индустрии кра-
соты. Первые две коллекции были 
успешно проданы. Год назад, пред-
ставляя собственный бренд на одной 
из отраслевых выставок, я познакоми-
лась с российскими производителями 
уходовой косметики для тела и волос 
«Валентина Костина». 

Взяла протестировать несколько 
продуктов и была приятно удивлена. 
Мне понравилось все! Текстура, потря-
сающий аромат эфирных масел, мяг-
кие основы и эффективность. Плюс их 
стоимость — то, что надо в сегодняш-
ней экономической ситуации. Мое 
решение было однозначным: я буду 
с ними работать! Буду рекомендовать 
своим клиентам и, конечно, продол-
жу пользоваться сама. 

г. Киров, ул. Карла Либкнехта, 55, оф. 115, 
т. 8-912-333-63-73

какую косметику 
выбирают эксперты 
индустрии красоты?

О себе и о своем 
любимом косметическом 
бренде рассказывает 
Светлана Пескишева, 
эксперт в индустрии 
красоты

Мои любимые средства

Из любимых средств могу выде-
лить скрабы для кожи головы «Гранат» 
и «Киви». Они созданы на основе нату-
ральной морской соли с небольшим со-
держанием кокосового масла — это то, 
что надо для очищения, увлажнения и 
кожного дыхания. 

Теперь не представляю своей жиз-
ни без крема для рук от «Валентина 
Костина». Нежный аромат миндаля 
очаровывает, крем не жирный, но по-
сле него кожа надолго остается напи-
танной и гладкой. «Кератиновая смо-
ла» решила проблему запутывания 
волос. Это продукт для восстановления 
структуры волос, а не для разглажива-
ния или внешнего блеска. О средствах 
«Валентина Костина» могу говорить бес-
конечно! Своим клиентам и родным 
всегда подбираю только лучшее. 

vakos.kirov
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В очки! 

ул. Преображенская, 38, 
ЦУМ, 1 этаж, т. (8332) 21-22-88

Воровского, 46,         Октябрьский пр-т, 7,
Воровского, 133,        Октябрьский пр-т, 44,
Московская, 183,       Октябрьский пр-т, 61,

Воровского, 78, 
Ленина, 80, Ленина, 191,
Пролетарская, 34, Красина, 2А

ВЕСНА — САМОЕ ВРЕМЯ ВЛЮБИТЬСЯ... 



маргарита зырянова, врач имплантолог-пародонтолог, специалист по базальной имплантации, 
александр шумский, профессор, алексей кизим, врач-имплантолог, челюстно-лицевой хирург (слева направо) 

стоматологиЯ, как велосипед, если перестаешь кататьсЯ — 
падаешь, — александр шумский, профессор, доктор 
медицинскиХ наук, врач-стоматолог высшей категории, 
специалист в области стоматологи, иммунологии, 
аллергологии и онкологии

лучший доктор — 
сомневающийсЯ

— Я впервые в клинике «Денталия», 
меня сразу поразил комплексный под-
ход к пациенту без откровенного ком-
мерческого подхода. Такая связка спе-
циалистов как пародонтолог, ортодонт 
и имплантолог обеспечивает мак-
симальный результат при лечении. 
К большому сожалению, в медицине 
мы теряем клиническое мышление. 
Однако, посмотрев работы докторов 
центра эстетической стоматологии, 
я отметил высокое качество ортопеди-
ческих конструкций, их потрясающую 
эстетику и, самое главное, функцио-
нальность. Это очень важно, потому 
что треугольник «красота-здоровье-

функция» никогда не бывает равно-
бедренным. А здесь к этому стремятся 
ежедневно. 

Доктора клиники меня очарова-
ли. Вообще я люблю врачей с блеском 
в глазах и сомневающихся. Медицина, 
в частности стоматология, как велоси-
пед, если перестаешь кататься — пада-
ешь. Важно, что такое стремление здесь 
есть и у молодых специалистов. 

Техническое оснащение «Денталии» 
меня порадовало: здесь можно прово-
дить серьезные рентгенологические и 
компьютерные исследования, есть и 
микроскопия, что, безусловно, опреде-
ляет успех при лечении в дальнейшем. 

все болезни приХодЯт 
через рот

Для того чтобы новые методики 
диагностики и лечения переходили в 

практику, образно говоря, нужен ин-
кубационный период. Хочется его 
ускорить, и для этого есть все воз-
можности, например, правильная 
постановка диагноза, определение 
прогноза. Стоматология давно уже 
вышла за рамки зубоврачевания, это 
комплексный подход.

Гиппократ говорил: «Все бо-
лезни приходят через рот». Этому 
вторят и исследования амери-
канских и европейских медиков. 
Например, ревматоидный артрит 
никогда не возникает, если у боль-
ного нет пародонтита. По наблю-
дениям врачей, если 2 года такой 
микроб живет в полости рта, то он 
может спровоцировать даже ин-
фаркт! Выход здесь один: мы долж-
ны всегда быть нацелены на хоро-
шую раннюю диагностику. Легче 
предупредить, чем лечить. В пер-
вую очередь необходимо социаль-
ное воспитание пациента. 

Наша общая задача  — учиться 
и общаться. Как сказал Экзюпери: 
«Самая настоящая роскошь — это ро-
скошь человеческого общения».

время врачей-стОматОлОГОв 
с клиническим мышлением
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ирина могелюк, учредитель клиники, Ольга чижова, 
исполнительный директор, александр шумский, 
маргарита зырянова, алексей кизим (слева направо)

александр шумский и елена 
туринская исполнили главные роли

22-23 марта 2019 года центр 
эстетической стоматологии Dentalia 
совместно с кафедрой стоматологии 
кГму провели конференцию «новые 
подходы в лечении заболеваний 
пародонта». на ней приглашенный 
эксперт, профессор александр 
шумский обсудил диагностику 
заболеваний пародонта, алгоритмы 
консервативного лечения. 
второй день конференции был 
посвящен современным тенденциям 
в имплантологии. в завершение 
своего визита александр шумский 
сыграл в спектакле «чао!.. чао!». 
помимо самого профессора, 
на сцене кировского театра кукол 
выступила актриса самарского 
детского театра елена туринская.

СВЕТЛАНА ГРОМОВА, ДЕКАН 
СТОМАТОЛОГИЧЕСКОГО 
ФАКУЛЬТЕТА КГМУ, ДОЦЕНТ:

— проблема заболеваний пародонта 
злободневна. наши исследования 
показали, что уже в 15-летнем 
возрасте 50% школьников области 
страдают этим недугом. пациенты от 
40-50 лет теряют зубы из-за серьезных 
воспалений десен. причин несколько: 
недостаток солнечного света 
в помещениях, дефицит витаминов 
и высокий уровень заболеваний 
сердечно-сосудистой системы 
у населения. мы рады, что клиника 
«денталия» подарила нашим студентам 
и преподавателям возможность 
побывать на конференции 
с участием александра шумского 
и получить полезную информацию 
от ученого такого масштаба!

г. Киров, ул. Розы Люксембург, 77, 
т.: (8332) 403-033, 8-953-681-46-77

dentalia@yandex.ru

dentalia21vek.ru

лицензия № ло-43-01-002335 от 22 июня 2016 г.

наталья строганова, врач-ортопед, 
специалист по протезированию 
на базальных имплантатах 
клиники «денталия»

ирина соболева, детский стоматолог,
и павел соболев, и. о. главного 
врача клиники «денталия»

конференция в кировском 
государственном медицинском 
университете

89

красота и здоровье



у каЖдОй 
ЖенЩины 
есть секрет

деликатный вопрос

— Дискомфорт во время интимной 
близости с партнером — деликатная 
тема для обсуждения. Когда женщина 
чувствует стеснение и неуверенность 
в своей сексуальной привлекательно-
сти, возникает неудовлетворенность 
в интимной жизни пары. 

Одна из основных причин отрица-
тельных эмоций — увеличение разме-
ров малых половых губ и усиление их 
пигментации. Это может произойти 
вследствие изменения гормонального 
фона женщины во время беременно-
сти, врожденной или посттравматиче-
ской асимметрии малых половых губ.

Дело в том, что во время родов или 
травм может происходить значитель-
ный разрыв тканей и формирование 
рубцов. Это уже прямые медицинские 
показания к проведению коррекции 
малых половых губ.

эффективнаЯ эстетика

Хирургический дизайн промеж-
ности — самое популярное направле-
ние в эстетической гинекологии. Оно 
включает в себя хирургическую кор-
рекцию малых и больших половых губ, 

о том, как интимнаЯ ХирургиЯ способна помочь женскому 
здоровью, — гульнара касимова, руководитель сети клиник 
«возрождение»

капюшона клитора, области про-
межности. Показаниями для обра-
щения к гинекологу-эстетисту по во-
просам проведения лабиопластики 
может стать желание уменьшить ма-
лые половые губы. Когда они значи-
тельно выступают за границы боль-
ших половых губ, то доставляют 
крайнее неудобство женщинам, ко-
торые любят тесную одежду. От тре-
ния ткани о промежность слизистая 
малых половых губ воспаляется, ста-
новится сухой, на ней появляются 
небольшие трещины.

Второй причиной для проведе-
ния лабиопластики является кор-
рекция размеров капюшона клито-
ра. Избыточное количество ткани 
в этой области может стать причи-
ной снижения сексуальной удов-
летворенности женщины, так как 
возникают трудности в его стимуля-
ции во время интимной близости. 
Эстетические операции в области ка-
пюшона клитора требуют от врача 
большого опыта и мастерства.   

причин много —
решение одно! 

Существуют различные моди-
фикации данной операции, но са-
мой востребованной и наиболее без-
опасной является краевая резекция 
избыточной ткани малых половых 
губ. В последнее время специали-
сты в области эстетической гине-
кологии отдают предпочтение ла-
зерным технологиям. Операция с 
применением лазера проходит бес-
кровно вследствие коагуляции со-
судов. Послеоперационная рана 
остается стерильной и быстро зажи-
вает. Стоит отметить, что в после-

г. Киров, ул. Преображенская, 82/1 
(8332) 777-678, 438-678 

vozrozhdenie-kirov.ru

lazer-kirov@mail.ru

vk.com/lazerkirov

лицензия №ло-43-01-000682 от 08 декабря 2010 г.

операционный период отсутствует 
выраженная болезненность в ране, 
так как нервные окончания также  
коагулируются. 

Лабиопластика не требует общего 
наркоза и хорошо переносится при 
использовании местной анестезии. 
Это позволяет пациентке вернуться 
домой сразу после операции. Стоит 
отметить, что применение общего 
наркоза связано с увеличением стои-
мости операции из-за прохождения 
большого количества клинических 
анализов и нахождения в клинике 
под наблюдением врача-реанимато-
лога в течение 2-3 дней.  

После лабиопластики существу-
ет несколько обязательных ограниче-
ний: не заниматься спортом, не по-
сещать бани и бассейны, солярии в 
течение 2-3 недель. Также на весь пе-
риод заживления рекомендуется воз-
держаться от интимной близости. 
Мы советуем проводить операцию 
накануне выходных, чтобы была воз-
можность провести 2 дня дома. 

Уже через месяц после операции 
можно приступать к различным 
эстетическим процедурам — нитево-
му лифтингу промежности, лазерно-
му интимному омоложению, плаз-
молифтингу и контурной пластике.

№4 (123) // апрель 201990
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ВИДИШЬ, КАКОЙ 
МИЛЫЙ ПАРЕНЬ?

ПОДОЖДИ, ЕЩЕ 
НЕ РАССМОТРЕЛА

ул. Воровского 104-а, 
ТЦ «Точка»,  41-53-71
ТЦ «Европейский» (1 этаж)
ТРЦ «Jam Молл» (1 этаж)
ТЦ Green Haus (1 этаж)
ул. Орловская, 52 
г. Кирово-Чепецк, пр-т Мира, 9 

     (магазин «Соболь»)

 виктория-оптика.рф
 opticaviktoria
 optica_viktoria43

ПЛОХО ВИДНО? ПРОВЕРЬ ЗРЕНИЕ И ЗАКАЖИ 
ОЧКИ ИЛИ ЛИНЗЫ В ОПТИКЕ ВИКТОРИЯ

РАБОТАЕМ С            ГОДА 
П Р О В Е Р К А  З Р Е Н И Я  О Ч К И  Л И Н З Ы

1993



нас учили ГлавнОму: 
пОмОГать, а не прОдавать! 

о современныХ подХодаХ в стоматологическом лечении и личныХ принципаХ работы — 
мариЯ санникова, стоматолог-терапевт сети клиник «моЯ стоматологиЯ»
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не думаю о своем кармане 

— Мой путь в стоматологию был че-
рез детские слезы. По рассказам мамы, 
на одном из приемов у врача я сказала: 
«Вот стану стоматологом и никогда не 
причиню детям боли!» С этой мечтой я 
и поступила в кировский медколледж. 
После его окончания 3 года работала в 
государственной стоматологической 
поликлинике, а затем в частной. В 2014 
закончила Кировскую медицинскую 
академию. Это был первый выпуск сто-
матологического факультета. Затем 
была интернатура в «Национальном 
медико-хирургическом Центре имени 
Н.И. Пирогова». Семья поддерживала 
меня в стремлении стать квалифици-
рованным врачом.

Я благодарна своим преподавате-
лям за мудрость: по-человечески от-
носиться к каждому пациенту. Нас 
учили решать медицинскую пробле-
му, а не зарабатывать на ней. Для себя 

я еще в то время решила: не думать о 
собственной выгоде, а предлагать па-
циенту лишь то, что ему действитель-
но необходимо. Например, если вижу, 
что зуб не подлежит лечению, всегда 
скажу, что требуется удаление. Зачем 
платить дважды за работу, которая не 
принесет результата?!  

как врач выбирает клинику?

Как пациент выбирает клинику 
для лечения, так и врач свою работу. 
Условия, оборудование, личный кон-
такт с руководством и другими доктор-
ами важны. Кроме того, меня всегда 
заботит творческая атмосфера. Более 
того, владелец бизнеса должен глубо-
ко вникать в специфику своей сферы, 
еще лучше, если он имеет профильное 
образование. 

В «Мою Стоматологию» я пришла 
уже с опытом. Генеральный директор 
Иван Смертин сразу меня вдохновил. 

Приветливо встретил и молодой 
коллектив. Здесь есть современ-
ное оснащение, необходимое для 
качественной работы: медицин-
ский микроскоп, компьютерный 
томограф.

на приеме без анекдотов

Любое мое знакомство с паци-
ентом начинается с улыбки и раз-
говора. Важно, чтобы пациент до-
верял врачу, это основа успешного 
лечения. Уже во время составления 
плана я вижу, нужна ли професси-
ональная  гигиена, при необходи-
мости назначаю дополнительные 
консультации ортопеда, хирур-
га, имплантолога, пародонтоло-
га. Высокий результат — это всег-
да командная работа. Лишь после 
этого мы приступаем к лечению. 

Всегда рекомендую обращать-
ся к врачу вовремя. Когда лечим 
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ул. Преображенская, 82, к. 1, 
т. (8332) 66-04-10

ул. Мопра, 39, т. (8332) 66-04-11

my-dent.ru
info@my-dent.ruлицензия ло-43-01-002370 от 24.08.2016 г.

ЛЕЧЕНИЕ ГРАНУЛЕМАТОЗНОГО ПЕРИОДОНТИТА (ПОВТОРНАЯ 
ЭНДОДОНТИЯ 3.6 ЗУБА)

ЛЕЧЕНИЕ ТРАВМАТИЧЕСКОГО ПУЛЬПИТА:

ЗАКРЫТИЕ ДИАСТЕМЫ (ПРОМЕЖУТКА МЕЖДУ ЗУБАМИ)

ЭНДОДОНТИЧЕСКОЕ ЛЕЧЕНИЕ 4.7 ЗУБА

1 посещение: удаление анкерного 
штифта, распломбировка 3-х 
каналов, временное пломбирование 
корневых каналов на 4 месяца.
5 750 i + кт-снимок (1 800 i)
2 посещение: удаление временного 
пломбировочного материала, 
антисептическая обработка 
корневых каналов, пломбирование 
постоянным материалом.
3 550 i + кт-снимок (1 800 i)
3 посещение: армирование 
стекловолоконным штифтом, 
восстановление коронковой части 
зуба. рекомендовано закрыть 
коронкой через 4 месяца.
3 600 i
Итого: 16 500 i 

1 посещение: 2 800 i 
2 посещение: 3 600 i
Итого: 6 400 i 

1 посещение: 
3D-обтурация корневого 
канала. 1 750 i
2 посещение: 
армирование 
стекловолоконым 
штифтом, реставрация 
фотополимерным 
материалом. 6 150 i + 
кт-снимок (1 800 i)
Итого: 9 700 i

кариес, мы сохраняем целост-
ность зуба: у него есть питание 
от пульпы. Когда убираем пуль-
пу, зуб становится хрупким, по 
сути, остается лишь «скорлупа» 
в виде дентина, покрытого эма-
лью. Согласитесь, дешевле побо-
роть кариес за 3 тысячи рублей, 
чем пульпит за 10 тысяч?!

Перед препарированием зуба 
в нашей клинике мы используем 
одноразовый коффердам*. К сожа-
лению, сегодня его применяют не 
во всех стоматологиях, а это может 
отражаться на качестве лечения.

рекорд: 6 зубов за прием

Распространенный вопрос: за 
сколько посещений пациент мо-
жет уйти с красивой улыбкой? Все 
зависит от масштаба проблем в 
полости рта. Безусловно, мы эко-
номим время. С неглубоким ка-
риесом проще: за 1 час можно 
вылечить 3 зуба. Гораздо больше 
времени требуется на эндодон-
тию**. У меня был случай, когда 
пациент полдня провел в стомато-
логическом кресле: была подготов-
ка к ортопедическому лечению. В 
итоге пролечили каналы  6 зубов! 

Успех и долгосрочный прогноз 
эндодонтического лечения во мно-
гом зависит от качественной ме-
ханической обработки и пломби-
рования корневых каналов. Мы 
производим трехмерное герме-
тичное запечатывание всей раз-
ветвленной системы корневого 
канала, которое играет роль на-
дежного барьера между полостью 
зуба и тканями периодонта. 

Конечно, многие врачи пе-
реживают, придет к ним паци-
ент снова или нет. Все зависит 
от того, нашли ли мы с ним кон-
такт. Если человек уходит с ре-
шенной проблемой и не ощущает 
боли, тогда он вернется и приве-
дет с собой родственников и дру-
зей. Пожалуй, это — лучшая моти-
вация к работе. 

КЛИНИЧЕСКИЕ СЛУЧАИ МАРИИ САННИКОВОЙ

результаты эндодонтического лечения выглядят менее 
показательно, чем реставрации, потому что проходят «внутри 
зуба». но от этого они не менее важны, так как спасают зуб. 

*коффердам — покрытие из латекса, 
предназначенное для изоляции одного 
или нескольких обрабатываемых зубов от 
остальной полости рта во время лечения.
**эндодонтия – лечение корневых каналов и 
окружающих корень зуба тканей.

до

до

до

после

после

после

после после

1 посещение: операция 
пластики уздечки.
3 250 i (выполнена 
пародонтологом-хирургом) 
2 посещение: закрытие 
диастемы композитным 
материалом. 5 700 i
Итого: 8 950 i

до

до
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Дом для друзей:  
как выбрать лучший 
детский садик

каждый ребенок для нас 
особенный, — Юлия Ерошкина, 
директор частного детского 
садика «Мирок»

Хороший детский садик 
станет малышу вторым 
домом

— Любого родителя выбор детского 
садика часто заставляет сомневаться 
в себе — достаточно ли хорошо я знаю 
своего ребенка, чтобы грамотно вы-
брать место, где он сможет проводить 
полдня и легко перенесет разлуку со 
мной? Я спешу заверить — ваши опа-
сения напрасны. Малыши в возрасте 
2-3 лет очень открыты миру и посто-
янно ищут новые способы его изуче-
ния. Вам лишь нужно создать необхо-

димые условия для этого! Правильно 
выбранный детский садик станет лю-
бимому малышу вторым домом, куда 
ему будет приятно возвращаться и из 
которого вы будете забирать его счаст-
ливым и улыбающимся. 

Территория садика должна 
быть красивой и безопасной

Первое, на что стоит обра-
тить внимание при выборе сади-
ка, — это место, где он находится. 
Присмотритесь к внешнему виду, на-
сколько прибрана территория вокруг 
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здания, в каком состоянии его фасад. 
Обратите внимание, есть ли в вести-
бюле садика сотрудники охраны. Во 
время общения с воспитателями обя-
зательно попросите показать площад-
ку для прогулок и игр. Вас интересует 
не просто ее наличие и прилагаю-
щиеся веранда и цветочные клумбы. 
Внимание должны привлечь инте-
ресные абстрактные сооружения, ко-
торые смогут задать сценарий для 
игры ребенка и развить его воображе-
ние (кораблики, грибочки, фигурки 
животных, машинки). Рассмотрите 
объекты, потрогайте — они не долж-
ны опасно качаться, быть с занозами 
или трещинами. Кроме того, каждое 
сооружение обязательно должно соот-
ветствовать росту ребенка.

детки должны участвовать 
в оформлении пространства 

Я постоянно наблюдаю за малы-
шами и могу сказать, что им, как и 
взрослым, важно обживать террито-
рию. Для начала обратите внимание 
на внутреннюю цветовую гамму дет-
ского садика — она не должна быть 
излишне пестрой и отвлекать внима-
ние ребенка. Например, в игровой 
зоне могут быть более светлые тона, 
а в спальне или учебной комнате —
спокойные цвета.  

Если с цветовой гаммой все хоро-
шо, узнайте у воспитателей, как дети 
участвуют в оформлении простран-
ства, где находится группа, есть ли 
у детей возможность иметь в сади-
ке что-то свое — любимую игруш-
ку или индивидуальное творческое 
оформление  шкафчика.

Кроме возможности для ребенка 
привнести в оформление свое «Я», 
обратите внимание на то, есть ли у 
малыша выбор самостоятельных за-
нятий. Например, достаточно ли 
в садике игрушек и в каком они со-
стоянии. Если их больше 20-30 и 
есть небольшие царапины или вмя-
тины — все отлично. Кроме того, не 
удивляйтесь, если игрушки только в 
единственном экземпляре — в раннем 
возрасте детям важно научиться ждать 
своей очереди и делиться.   

в Хорошем садике дети 
учатсЯ сотрудничать

Для любых вопросов о развлечени-
ях есть один обязательный вводный 
пункт — узнайте у воспитателей, как 
взаимодействуют дети. И сразу дам 
вам правильный ответ — дети в груп-
пе должны сотрудничать, а не соперни-
чать. Например, воспитатели должны 
всех побуждать к общему занятию — на-
рисовать по деревцу, чтобы получился 
лес. Или сложить по кубику, чтобы по-
лучилась крепость.

Расспросите воспитателей о том, 
какой в садике распорядок дня. 
Идеальный вариант — занятия меня-
ются, есть система развивающих заня-
тий (сегодня в группе занятие лепкой, 
завтра все учатся складывать фигурки 
из бумаги).

в словаХ воспитателей должна 
слышатьсЯ любовь к детЯм

Теперь постарайтесь отстранить-
ся от плюсов садика и обратите вни-
мание на персонал. Поинтересуйтесь 
педагогической квалификацией вос-
питателей, прислушайтесь к тому, 
чувствуется ли в их словах любовь 
к детям, обсуждают ли отдельных ма-
лышей и их поведение в разговоре 
с вами (это тревожный звоночек). 

Понаблюдайте за их подходом 
к воспитанию детей. Например, в хо-
рошем садике подход должен быть ин-
дивидуальным — когда существуют об-
щие правила, но присутствует разное 
исполнение. Возьмем простой пример 
— во время тихого часа одного ребенка 
гладят по спинке, а другому разрешают 
просто полежать. Но при этом все дети 
находятся в спальне, никто не бегает 
и не играет. Для всех равные условия. 
Если есть границы и стабильность, ма-
лыши чувствуют себя в безопасности. 

причину недовольства ребенка 
садиком нужно выЯснЯть 
аккуратно

На вопрос комфорта ребенка в сади-
ке стоит обратить внимание спустя вре-
мя после поступления. Иногда в дет-

ских садах возникают ситуации, когда 
родители, услышав от ребенка «ужасы» 
о пребывании там, прибегают и устра-
ивают красочные выяснения с непони-
мающими воспитателями. Для таких 
случаев даже существует поговорка «Не 
верьте всему, что ребенок рассказыва-
ет о садике, а мы не будем верить все-
му, что он рассказывает о вас». Если в 
определенный момент вы заметили, 
что малыш хмурит бровки при упоми-
нании садика, понаблюдайте, в каких 
именно случаях это происходит. И по-
пробуйте деликатно выяснить у педаго-
гов, что произошло.  

довольный малыш —
счастливые родители 
и педагоги

Красивая и благоустроенная тер-
ритория садика, его внутреннее гар-
моничное пространство, постоян-
ное обновление образовательных 
программ и повышение квалифика-
ции воспитателей — главные задачи 
для постоянного развития нашего дет-
ского садика. 

Наши детки — это маленькие хруп-
кие цветки жизни. Чтобы они вырос-
ли прекрасными людьми, начинать их 
гармоничное развитие нужно уже с са-
мого раннего возраста. А наши профес-
сиональные и любящие воспитатели 
помогут каждому ребенку почувство-
вать себя особенным. Ждем вас и ваших 
деток в нашу дружную семью!

малыши открыты 
миру и постоЯнно 
ищут способы 
его изучениЯ
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С любовью, 
Грузия

О необычном путешествии в самое сердце Кавказа —  
Сергей Рудковский, директор охранной компании «Легион»

Круглосуточный ЗАГС в городе Сигнаги

№4 (123) // апрель 201996

путеводитель



Памятник героям фильма «Мимино» в Тбилиси

Марина, супруга Сергея Рудковского, в аутентичном 
кабинете Сталина в государственном музее

Аутентичный кабинет Сталина 
в государственном музее

Главное в путешествии — 
найти правильного человека 

— Когда мы только собирались 
ехать в Грузию, друзья нам дали 
контакты одного местного гида из 
Тбилиси, который  частенько подраба-
тывает, рассказывая туристам о своей 
стране и показывая необычные исто-
рические места. Тогда мы не прида-
ли этому значения, но из любопыт-
ства все же позвонили и договорились 
о встрече.  Особенного туристического 
маршрута не было, так как наше путе-
шествие занимало только четыре дня. 

Нашего гида звали Серго, и за сим-
волическую дружескую плату он со-
гласился показать нам страну. 

Но после встречи с Серго мы 
даже не заметили пролетевших трех 
дней... 

Мятежный политик Сталин

Первой остановкой стал город 
Гори, где родился и вырос Иосиф 
Сталин. Или Сосо Джугашвили, как 
его назвали родители. Сначала мы 
посетили Государственный музей 
Сталина. Особенно большое впечатле-
ние произвел дом его семьи, который 
стоит прямо перед музеем. Там семья 
Сталина прожила всего три года с его 
рождения, так как родители были бед-
ны и не могли оплачивать жилье.

В самом музее собрана почти вся 
жизнь Сталина в период его полити-
ческой жизни в Грузии — реставриро-
ванные стулья, столы, воссозданные 
кабинеты, где он вел дела. 

Но музей — не единственное ме-
сто, где можно познакомиться с лич-
ностью Сталина. Так например мы 

грузия богата 
историей, здесь 
умеют любить 
людей
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побывали в знаменитой Авлабарской 
нелегальной типографии, где 6 раз 
судимый Джугашвили, следуя на-
ставлению Владимира Ленина, пе-
чатал листовки с призывом к ан-
типравительственным действиям. 
Как рассказывал наш гид, буду-
щий политик и его сообщники дол-
го ломали голову, как скрыть от 
жандармов производство листо-
вок — огромный печатный ста-
нок. В итоге они построили дом,  
а под ним вырыли огромное про-
странство, куда и занесли агрегат. 
Рядом с домом они соорудили коло-
дец, в котором был лаз, соединенный 
с домом. Так, через него Джугашвили 
пробирался в типографию под до-
мом, печатал листовки и распро-
странял их по всему Кавказу с 1903 по 
1906 год! Все-таки однажды жандар-
мы нашли лаз и взорвали типогра-
фию. А уже в 1937 году ее восстанови-
ли и сделали музеем. Сейчас он не 
так популярен, как раньше, поэтому 
директор с нас даже платы не попро-
сил. Сказал «Оставляйте столько де-
нег, сколько не жалко».

За все время работы Авлабарская 
типография напечатала больше 
100 000 прокламаций на грузинском 
языке, 138 000 — на русском, 54 000 — 
на армянском.  

Святой город в горах

В один из последних дней мы по-
знакомились с городом в горах —  
Сигнаги. Он известен невероят-
ной древней церковью святой Нино 
Бодбе. Считается, что она привела 
христианство в Грузию. О ней из-
вестно очень мало — Серго рассказы-
вал, что, по легенде, звезды подска-
зали Нино воздвигнуть крест в Бодбе, 
небольшом городке на другом кон-
це страны, как символ христиан-
ства. Так она несла свою веру через 
всю Грузию, рассказывая о заповедях 
и Боге.

С течением времени монастырь 
приобрел мировое культурное зна-
чение, и бывший президент стра-
ны Саакашвили обязал восстанав-
ливать Сигнаги и хранить его как 
памятник.  

Нет ничего важнее матери

Последней нашей остановкой ста-
ла крепость Нарикало, где находится 
самый крупный памятник страны — 
20-метровый монумент «Мать Грузия». 
Его построили еще в 1958 году. «Мать 
Грузия» олицетворяет национальный 
характер жителей страны — в левой 
руке она держит кубок с вином как сим-
волом гостеприимства, а в правой — 
меч как как символ готовности защи-
щать страну от посягательств.  

С горы Сололаки, где возведен па-
мятник, открывается потрясающая па-
норама Тбилиси — на Старый и Новый 
город. Особенно его можно оценить, 
если обогнуть памятник. С другой сто-
роны от него находится живописный 
Ботанический сад, где летом местные 
спасаются от жары. Там даже не нужно 
покупать билеты. Просто приходи и на-
слаждайся видом. 

Несмотря на то, что Грузия доста-
точно бедная страна, она богата свои-
ми корнями, историей, здесь умеют 
любить людей вокруг и оставлять толь-
ко теплые и душевные воспоминания.

Церковь святой Нино Бодбе в городе Сигнаги
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вдали  
от суеты

г. Киров, ул. Мопра, 52 
(8332) 22-00-12
800-100-5812 
oldkirov.ru

Отель «Старый Дворик» — это дом  
вдали от дома. Уютный интерьер, вкусные  

завтраки и внимательный персонал  
позволят расслабиться и отдохнуть  

от ежедневных забот.



КаК частО вы хваЛите?

— Ребята, задумайтесь! Отвлекитесь 
на статью, вспомните ваше крайнее по-
сещение любого заведения, будь то ре-
сторан, кафе, столовая или фастфуд. 
Когда это было? Культура питания окру-
жает нас повсюду. Приходит ли в голо-
ву что-то позитивное или то, что вам 
пришлось не по душе? 

Печальная статистика говорит, что 
после отдыха в любом заведении мы 
помним только плохое, если оно при-
ключилось с вами, а затем с азартом 
рассказываем друзьям, причем не всег-
да делимся с персоналом, чтобы их за-
ведение становилось лучше. А хорошее 
забывается...

Каждую недеЛю нОвый Отзыв

Два года назад по совету своей близ-
кой подруги Натальи Халтуриной (пе-
вица Tora) я задумался над проектом 
о профессионалах ресторанного биз-
неса, о людях и «продуктах», которые 
они создают. Поверьте мне, за спиной 
официанта и бармена стоят огромные 
команды сотрудников, которые рабо-

тают для того, чтобы предвосхищать 
ваши ожидания. Ребята, представляю 
новый гастрономический онлайн-про-
ект «#Хвалитик»! 

С 1 апреля 2019 года мы стартуем 
официально! Каждую неделю — новый  
хороший отзыв о культуре питания вне 
дома. Присоединяйтесь! Пишите свои 
добрые отзывы о заведениях в коммен-
тариях в моем инстаграме. Уверен, ко-
мандам и собственникам заведений 
этого не хватает.

неКОммерчесКий прОеКт

В этом году я отмечаю небольшой 
юбилей: 15 лет в ресторанном бизнесе. 
Я прошел карьерный путь от официан-
та до директора собственной управля-
ющей компании. У меня есть что рас-
сказать вам о заведениях города! Не 
случайно слоган нашего проекта звучит 
так: «Хорошее есть!». Он не является 
коммерческим, он построен на энтузи-
азме и любви к ресторанному бизнесу. 
Я очень хочу, чтобы «#Хвалитик» помог 
рестораторам Кирова донести до каждо-
го, что культура питания вне дома су-
ществует и активно развивается!

рЕКоМЕНДую вАС!

у меня есть чтО рассКазать 
вам О заведениях гОрОда! — 
иЛья редьКин, рестОратОр

КНИГА ДОБРЫХ ОТЗЫВОВ:

— Совсем недавно мы посетили кафе 
«A», оно было выбрано абсолютно 
рандомно среди всех 320 заведений 
города. заведение с долгой историей, 
стабильно и успешно работающее в 
ресторанном секторе больше 10 лет
с классной командой и простыми 
блюдами в меню. огромный респект 
за новинку в меню «Салат из овощей 
гриль с рукколой и сыром фета» — 
отличное сбалансированное сочетание 
ингредиентов дополнено кедровыми 
орешками и бальзамическим соусом. 
вкусно, сытно и полезно. Спасибо 
за то, что много лет радуете своих 
гостей, огромный респект топ-
менеджерам и команде заведения... 

Полный отзыв и название 
кафе можно узнать, перейдя 
по инстаграм-визитке

известный ресторатор 
илья редькин запускает 
новый гастрономический 
онлайн-проект. Каждую 
неделю он будет 
посещать одно заведение 
города и оставлять о нем  
только добрые отзывы.
Самые яркие из них 
будет публиковать 
журнал «бизнес Класс».
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ольга, владелица салонов окон и 
дверей, заказав у Алексея песок, 
предложила олегу свой товар

виННЫЙ Клуб 
GAUDI

13 марта бизнесмены 
и известные Люди КирОва 
в ОчереднОй раз встретиЛись 
на дегустации изысКанных вин

Дегустация сыров от «Сырной лавки»

юрий Кропанев, 
«Элгис», с супругой

Артем Пищик, управляющий 
кировским отделением 
ПАо Сбербанк

василий Савиных, 
фитнес-клуб «Спринт» Новый Audi A6 и Audi Q5

Александр лекомцев, 
homelekom

Алексей Питиримов, 
кавист Metro Cash&Carry

Станислав Сырчин, 
«вердикт Плюс»

выставка картин 
от Евгения Кармаева

г. Киров, 
ул. Володарского, 103А,
т. 43-11-00

gaudiresto.ru

gaudiresto

светская хроника
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19 марта в спК центр прОшЛа нОвая 
интеЛЛеКтуаЛьная игра, вО время КОтОрОй 
КОЛЛеКтивы КОмпаний гОрОда и ОбЛасти 
ОтвечаЛи на неОбычные вОпрОсы ведуЩегО

Квиз-иГрА 
АзбуКи

Команда «Сели-Поели» во главе 
с Петром Кочетовым

3-е место — команда «Принто»

очаровательная команда «имидж-мастер»

2-е место — «Современный 
деловой институт»

Сборная «Мегафона»

1-е место заняла команда KirovpaperДмитрий букланс, 
ведущий
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третьте заседание 
КЛуба мужсКих 
напитКОв сОстОяЛОсь 
29 марта в музей-
баре WHISKY ACADEMY. 
вОЛнуюЩие ЭЛитные 
сОрта взбОдриЛи 
гОстей. презентация 
аКустичесКОй системы 
От партнера мерОприятия 
HI-TECH HOUSE прОшЛа, 
КаК всегда, на высОте! 

НАПиТоК 
С ХАрАКТЕроМ

Трансфер гостей от компании 
«Тойота Центр Киров»

Ариадна валенская, мастер медитаций

вадим Федотов, 
владислава Дрягина и Антон

Андрей воротников, «охрана труда», 
Александр Плюснин, автоклуб «Помощь»

бёф бургиньон, блюдо из 
гастрономического ужина от шеф повара

Константин Кропанев, 
«Ажио»

виктор Щёкотов, 
«имидж-Мастер», 
с супругой

Евгения Пузько, эксперт музея Whisky Academy

Настоящий звук от HI-TECH HOUSE 
(акустика B&W, проигрыватель 
Marantz, усилители Primaluna)
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— В последнее время приходи-
лось больше терять, подстраиваться 
под обстоятельства. После затянув-
шихся мартовских хлопот апрель ока-
жется очень динамичным. Возрастёт 
смелость, инициатива. Будет намно-
го проще продвигать новые идеи, 
воплощать задуманные проекты. 
Принимать решения придётся бес-
компромиссно, честолюбиво, стре-
мясь к победе любой ценой. На фоне 
активного взаимодействия с людьми 
возрастёт конкуренция. Выиграет тот, 
кто сумеет применить дипломатиче-
ские качества и правильно расставит 
приоритеты. Отличный месяц для де-
ятельности со свободным графиком, 
оказания фриланс-услуг.

В апреле оживится жизнь Овнов. 
Появятся поводы для риска и дви-
жения вперёд, к новой победе. 
Благодаря творческому энтузиазму 
жизнь Стрельцов и Львов станет бо-
лее успешной. Для Весов это время 
очередного поиска компромисса, ак-
тивного взаимодействия с людьми, 
решения юридических вопросов. 
Добавится работы Ракам и Козерогам.
Несмотря на огромное желание дости-
гать и развивать новые проекты, пер-
вая половина апреля потребует особой 
выдержки и терпения. В такие пери-
оды возрастают проверки, усиливает-
ся контроль. Могут напоминать о себе 
финансовые долги, а также дела, 
имеющие отношение к страхованию 
и инвестициям. И всё же, несмотря 
на интенсивность событий, вероят-
ность успеха также велика до середи-
ны месяца.

бизНЕС-ПроГНоз
НА АПрЕль — НАЧАло 
МАя 2019 ГоДА

Ваш индивидуальный астролог, 
Ольга Морозова 
+79536941835  
olgamorozova.ru 

Окончание апреля — начало 
мая — более консервативный пери-
од. Отличное время для решения фи-
нансовых вопросов, инвестирования. 
Могут появиться неожиданные пред-
ложения, которые потребуют совер-
шенно новых навыков и нестандарт-
ных решений. Благоприятное время 
для развития сфер деятельности, свя-
занных с красотой, дизайном, цвета-
ми и растениями. За короткий срок 
можно воплотить массу интересных 
идей и развить своё направление. 
Отличное время для творческих на-
правлений, моды, прикладных ви-
дов искусства, различных авторских 
работ.  Это наиболее плодотворный 
и успешный период для Тельцов, а 
также Дев и Козерогов. Скорпионам 
придётся чаще вспоминать о необ-
ходимости в отдыхе, чтобы перио-
дически восполнять собственные ре-
сурсы, а также решать финансовые 
вопросы, отстаивать позиции. Львам 
и Водолеям потребуется больше рабо-
тать, проявлять терпение. Для них 
движение — не пустое слово, а надёж-
ный мотив для будущих свершений. 

Данные комментарии составле-
ны относительно общей звёздной кар-
тины. Для решения индивидуальной 
задачи полезно оценить гороскоп, ис-
пользуя несколько методов прогнозиро-
вания. Приглашаю на индивидуальную 
консультацию. 
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